
อะไรคือส่ิงท่ีทําใหเราเปนแบบน้ัน ท้ัง ๆ  ท่ีเรามีความต้ังใจดี แตกลับกระทําส่ิงท่ีมักจะตรงกันขามกับความต้ังใจท่ีมี 

หน่ึงในคําตอบท่ีเปนไปไดก็คือ มนุษยเปนส่ิงท่ีมีชีวิตท่ีไมไดมีเหตุผลเสมอไป

มีหนังสือหลายเลมท่ีเขียนเก่ียวกับความไมมีเหตุผลของมนุษย แตหนังสือท่ีเขียนเร่ืองน้ีท่ีเก่ียวกับความไมมีเหตุผล

ในเร่ืองเงินท่ีไดรับความนิยมมาก ๆ  คือ หนังสือท่ีช่ือวา Dollars and Sense ท่ีเขียนโดยอาจารย Dan Ariely และ Jeff 

Kreisler ท่ีเปนผูเช่ียวชาญทางดานน้ี

หนังสือเลมน้ีไดสรุปวามนุษยเรามักจะมีนิสัยทางการเงินท่ีหลายคร้ังอาจจะไมมีเหตุผลดังตอไปน้ี

1. เรามักจะไมคอยสนใจตนทุนคาเสียโอกาส หลาย ๆ  คร้ังเรายอมท่ีจะเสียเวลาไปเปนจํานวนมาก เพ่ือซ้ือของ

ในราคาท่ีถูกลงไมเทาไร โดยท่ีเรามักจะละเลยท่ีจะคิดวาเวลาท่ีเราสูญเสียไปกับส่ิงน้ี ถึงแมวาจะชวยประหยัดเงินไดเล็กนอย 

แตถาเราใชเวลาเหลาน้ีไปสรางรายได เราอาจจะไดเงินมามากกวามาก

2. เรามักจะลืมไปวาทุกอยางมีการเปรียบเทียบ เรามักจะอยากซ้ือของ “ลดราคา” เพราะรูสึกวาคุมคา โดยท่ีเรา

ไมไดคิดวาเราจะไดใชมากนอยเทาไร คําวา “คุม” ของเรามักจะถูกเปรียบเทียบกับราคาเดิมท่ีต้ังไวเทาน้ัน เชน ถาลด 50% 

แปลวาคุม โดยท่ีเราอาจจะไมไดดูเลยวา ราคาท่ีรานคาต้ังไว 100% ต้ังแตแรกน้ัน มันสมเหตุสมผลมากนอยแคไหน

3. เรามักจะแบงเงินออกเปนสวน ๆ  จริง ๆ  แลวเงินก็คือเงิน มันไมไดมีการแบงแยก แตสังเกตไหมวา เม่ือไรก็ตาม

ท่ีเราไดเงินมา “ฟรี” เชน มีคนใหเงินมาเปนของขวัญโดยท่ีเราไมไดคาดหวังไว เรามักจะใชเงินเหลาน้ันแบบไมไดคิด เพราะ

เราคิดวาเปน “เงินฟรี” แตในทางกลับกัน เงินจํานวนเทากัน ถาเราตองเอาแรงไปแลกอยางเหน่ือยยาก เรามักจะไมคอย

อยากใชเงินน้ันสักเทาไร ท้ัง ๆ  ท่ีท้ัง 2 กรณีก็คือเงินเหมือนกันท้ังส้ิน

4. เราไมชอบความเจ็บปวด ทุกคร้ังท่ีเราหยิบธนบัตรออกไปจายอะไร เพ่ือซ้ืออะไรบางอยาง เราจะรูสึกเจ็บปวด 

ดังน้ันรานคาตาง ๆ  จึงพยายามออกแบบใหเราเจ็บปวดนอยท่ีสุดคือ การใหเราใชบัตรเครดิตรูดไปกอน แบบน้ี ความเจ็บปวด

เรานอยลง เพราะเรามักจะมีความรูสึกวาเงินยังไมไดออกจากกระเปาเราไป หรือระบบสมัครสมาชิกท่ีตัดเงินเราอัตโนมัติ

ทุกเดือน เรามักจะไมคอยรูตัว และไมคอยเจ็บปวดเทากับการท่ีเราตองควักกระเปาหยิบธนบัตรมาจายทุกเดือน เปนตน

ทามกลางสถานการณท่ีมีความไมแนนอนเก่ียวกับเศรษฐกิจในปจจุบัน หลายคนอาจจะ

อยากสรางความม่ันคงทางการเงินใหกับชีวิต เชน อยากลดการใชจายอยางฟุมเฟอย แตหลาย ๆ  คร้ัง 

ความพยายามเหลาน้ีกลับลงเอยดวยความลมเหลว เผลอตัวไปไมนาน ก็พบวาเราไปซ้ือของท่ีเราไมได

อยากไดจริง ๆ  มาโดยไมรูตัว จนกระท่ังลงเอยดวยการเปนหน้ี และนําไปสูความลมเหลวทางการเงิน

ในท่ีสุด
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5. เรามักจะเชื่อตัวเอง มนุษยเรามีแนวโนมเช่ือวาเรามีเหตุมีผลในเร่ืองการเงิน เม่ือเราตัดสินใจอะไรไปแลว 

คร้ังตอไปเราจะทําส่ิงน้ันอัตโนมัติเพราะเราเช่ือวาเราตัดสินใจถูกแลว เชน เราซ้ือกาแฟแพง  ๆ  ทุก  ๆ  วัน เพียงเพราะวา

มันเปนส่ิงท่ีเราเคยซ้ือเทาน้ัน เราไมไดมาคิดพิจารณาดี ๆ  วาจริง ๆ  แลว คุมคาหรือไม

6. เรามักจะใหมูลคาของส่ิงท่ีเรามีและกําลังจะเสียไปสูงกวาความเปนจริง ลองสังเกตวาเม่ือเรามีอะไรอยูแลว และ

ถาจะมีคนซ้ือตอจากเรา เรามักจะอยากต้ังราคาท่ีสูงกวาในกรณีท่ีถาเราไมมีส่ิงน้ันแลวถามวาเราอยากซ้ือดวยราคาเทาไร 

เพราะมนุษยมีส่ิงท่ีเรียกวา Loss Aversion คือ เรารูสึกเจ็บปวดมากเวลาตองเสียอะไรไป น่ีคือเหตุผลท่ีหลาย ๆ  คนลงทุน

ในหุน พอหุนขาดทุนแลวเราไมอยากขาย เพราะเรารูสึกเจ็บปวดมาก ๆ  ในการยอมรับการขาดทุนน่ันเอง

7. เราชอบความยุติธรรมทางการเงินและความพยายาม บางทีการไดเงินมากหรือนอยอาจจะมีความสําคัญกับเรา

ไมเทาวามัน “ยุติธรรม” หรือไม หลายคนไดเงินเดือนเพ่ิมข้ึน แตอาจจะไมพึงพอใจ เพียงเพราะวาเพ่ือนรวมงานไดเงินเดือน

มากกวา ท้ัง ๆ  ท่ีการท่ีเพ่ือนไดเงินมากกวาหรือนอยกวาเราไมไดทําใหชีวิตเราดีข้ึนหรือแยลงเลย แตเราชอบความยุติธรรม 

จึงทําใหเรารูสึกเชนน้ัน หรือเรายอมจายเงินจํานวนมากใหกับการใหบริการท่ีดูเหมือนกับวาเขาใชเวลานาน มากกวาการมอง

ท่ีผลลัพธในส่ิงท่ีเขาทําได เพราะเรารูสึกวาถาเขาใชเวลานาน แปลวามันยุติธรรมท่ีเขาจะไดเงินจํานวนน้ัน เปนตน

8. เรามักจะเชื่อในการใชภาษาและพิธีกรรมตาง  ๆ  เคยสังเกตไหมวาถาเราไปรานอาหารท่ีมีภาษาตางประเทศ 

มีกระบวนการในการรับประทานอาหารท่ีเปนข้ันตอนเยอะแยะ เรามักจะยอมจายเงินมากกวาการไปรานอาหารธรรมดา ๆ  

ท้ัง ๆ  ท่ีอาหารอาจจะมีคุณภาพท่ีไมไดแตกตางกันมากนัก น่ีคือตัวอยางของความเช่ืออยางหน่ึงของเรา

9. เรามักจะคิดวาความคาดหวังของเราเปนความจริง หลายคนชอบคิดวาของ Brand Name ตองมีคุณภาพดี 

ของท่ีมีราคาสูง แปลวา ตองสุดยอด น่ีคือตัวอยางของความคิดวาส่ิงท่ีเราคิดเปนส่ิงท่ีเกิดข้ึนจริง ซ่ึงอาจจะเปนหรือไมเปน

แบบน้ันก็ได

10. เราใหความสําคัญกับเงินมากจนเกินไป หลายคร้ังเงินกลายเปนปจจัยสําคัญหลักปจจัยเดียวท่ีเราใชในการ

ตัดสินใจซ้ือสินคาหรือบริการ ท้ัง ๆ  ท่ียังมีปจจัยอ่ืน ๆ  จํานวนมากท่ีมีความเก่ียวของ เชน คุณภาพ ช่ือเสียง แตคนเรามักจะ

ยึดเร่ืองเงินเปนเร่ืองหลัก ซ่ึงทําใหเราตัดสินใจพลาดไปในหลาย ๆ  คร้ัง

โดยสรุปแลวหนังสือเลมน้ีเปนหนังสือท่ีดีมาก  ๆ  เลมหน่ึง ท่ีทําใหเรารูเทาทันความคิดทางการเงินของตัวเอง 

ในหนังสือมีกรณีศึกษาตัวอยางจํานวนมากท่ีทําใหเราเห็นภาพไดอยางชัดเจน กอนท่ีเราจะประสบความสําเร็จทางการเงินได 

ส่ิงท่ีเราควรเปล่ียนคือ ความคิดเก่ียวกับเงิน ซ่ึงหนังสือเลมน้ีนาจะตอบโจทยน้ีใหทานได
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❝ โดยสรุปแล�วหนังสือเล�มนี้เป�นหนังสือที่ดีมาก ๆ  เล�มหนึ่ง ที่ทําให�เรารู�เท�าทัน

ความคิดทางการเงินของตัวเอง ในหนังสือมีกรณีศึกษาตัวอย�างจํานวนมาก

ที่ทําให�เราเห็นภาพได�อย�างชัดเจน ก�อนที่เราจะประสบความสําเร็จทางการเงินได� ❞
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