
ก 

 

ช่ือภาคนิพนธ์:  ปัจจยัท่ีมีอิทธิพลต่อความสาํเร็จของนกัธุรกิจขายตรง  
  กรณีศึกษา บริษทัมาสเตอร์พีช ไลฟ์ วิชัน่ จาํกดั 
ผู้วจิยั:  เขมิกา  รัตนภาธร   รหัสนักศึกษา: 014243009 
หลกัสูตร:  บริหารธุรกิจมหาบณัฑิต 
อาจารย์ทีป่รึกษา:  ดร.เอก  ชุณหชชัราชยั 
อาจารย์ทีป่รึกษาร่วม: ดร.ศลิล  วชัรพงษกิ์ตติ   
ปีการศึกษา:  2560 
   

บทคดัย่อ 
 

 การศึกษาในคร้ังน้ี  มีว ัตถุประสงค์เพื่อศึกษาปัจจัยพ้ืนฐานของนักธุรกิจอิสระท่ีมี
ความสัมพนัธ์กบัปัจจยัวดัความสาํเร็จในการทาํธุรกิจขายตรง และเพื่อศึกษาคุณสมบติัของนกัธุรกิจ
ขายตรงท่ีส่งผลต่อปัจจยัวดัความสาํเร็จในการทาํธุรกิจขายตรง 
 วิธีดําเนินการวิจัย กลุ่มตัวอย่างท่ีใช้ในการวิจัยคร้ังน้ีคือ นักธุรกิจอิสระของบริษัท 
มาสเตอร์พีชไลฟ์ วิชั่น จาํกัด จาํนวน 400 คน โดยใช้แบบสอบถามเป็นเคร่ืองมือในการเก็บ
รวบรวมขอ้มูล ขอ้มูลสถิติท่ีใชใ้นการวิเคราะห์ขอ้มูล ไดแ้ก่ ค่าความถ่ี ค่าร้อยละ ค่าเฉล่ีย ค่าส่วน
เบ่ียงเบนมาตรฐาน ทาํการทดสอบสมมติฐานดว้ยสถิติ Multiple Regression Analysisและ F-Test 
(One way Anova) 
 ผลการวิจยัพบว่า ความคิดเห็นกลุ่มตวัอยา่งส่วนใหญ่เป็นเพศหญิง อาย ุ31-40 ปี สถานภาพ
โสด ระดบัการศึกษาปริญญาตรี รายไดเ้ฉล่ียต่อเดือน 50,001 - 60,000 บาท  1. ปัจจยัพื้นฐานของนกั
ธุรกิจอิสระท่ีมีความสัมพนัธ์กบัปัจจยัวดัความสําเร็จในการทาํธุรกิจขายตรง ไดแ้ก่ ปัจจยัเพศ  
ระดบัการศึกษา  อาชีพ  และรายไดจ้ากงานประจาํ ซ่ึงมีความสมัพนัธ์กบัปัจจยัความสาํเร็จในการทาํ
ธุรกิจขายตรงในทิศทางเดียวกนั อยา่งมีนยัสําคญัทางสถิติท่ีระดบั 0.05 2. คุณสมบติัของนกัธุรกิจ
ขายตรงพบว่า นกัธุรกิจขายตรงส่วนใหญ่มีการเติมแรงบนัดาลใจเพ่ือพฒันาตนเองสมํ่าเสมอ โดยมี
การกาํหนดเป้าหมายอยา่งชดัเจนเพื่อจดัสรรเวลาวางแผนขั้นตอนการทาํงานให้ชดัเจน อีกทั้งยงัมี
การศึกษาเรียนรู้จากตน้แบบท่ีประสบความสําเร็จสมํ่าเสมอ และคน้หาผูน้าํรุ่นใหม่โดยทาํการเขา้
คอร์สพฒันาและฝึกอบรมศกัยภาพและมีการดาํเนินการตามขั้นตอน  เพ่ือสร้างประสิทธิผลท่ีดีอยู่
เสมอ 
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Abstract 

 
               In this study, To study the fundamentals of independent business people who have a 
relationship with a factor of success in the direct selling business. And to study the properties of 
the direct sales impact factor measure success in the direct selling business. 

Research Methodology:  The sample selective for  this research was 400 people are 
Associate of masterpieces Life Vision Limited 400 whom were questionnaired collect data. 
Statistical tools used to analyze the data were percentage ,standard deviation. Hypothesis testing 
with Multiple Regression Analysis and  F-test (One way anova) 

Research findings were as follows:  The most of sample are mostly female, aged 31-40 
years,Single, Bachelor Degree The average income per month 50,001 - 60,000 baht 1. 
Fundamentals of independent business people who have a relationship with a factor of success in 
the direct selling business factors, gender, education, occupation and income from work. Which is 
associated with the success of the direct sales business in the same direction.  Statistically 
significant at the 0.05 level. 2. Features of the direct selling business direct selling business that is 
populated mostly inspired to develop their own uniform. The target is clear. Set aside time to plan 
the process clearly.  It also has to learn from the master to succeed consistently. And search for 
new leaders In the course development and training potential.  And have taken steps to great 
effectiveness to date. 
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