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 บทที่ 3 
 

ระเบียบวธิวีจิัย 
 

 การศึกษาเร่ือง “การวางกลยุทธและประสิทธิผลของแผนงานประชาสัมพันธเพื่อ

การตลาดในธุรกิจเคร่ืองสําอาง ในกลุมตลาดเคร่ืองสําอางวัยรุน” ใชหลักการวิจัยเชิงคุณภาพ 

(Qualitative Research) โดยการใชวิธีการศึกษาเอกสารที่เกี่ยวของกับการประชาสัมพันธของ

ผลิตภัณฑเคร่ืองสําอางในกลุมตลาดวัยรุน ประกอบกับการสัมภาษณแบบเจาะลึก (Depth 

Interview) ผูที่เกี่ยวของกับการดําเนินงานประชาสัมพันธเพื่อการตลาดของผลิตภัณฑ

เคร่ืองสําอางในกลุมตลาดวัยรุนยี่หอตาง ๆ ไดแก มิสชา (Missha) อีทูด้ี (Etude) และสตีลา (Stila)  

 
ประชากร 

 
 กลุมประชากรที่ใชในการวิจัยคร้ังนี้คือ ผูบริหารในระดับหัวหนาแผนก หรือผูที่มีหนาที่

รับผิดชอบโดยตรงในการวางแผนและควบคุมการบริหารงานประชาสัมพันธเพื่อการตลาด               

ในบริษัทผูประกอบการธุรกิจเคร่ืองสําอางรายใหญ ที่มีสายผลิตภัณฑครอบคลุมทั้งประเภท           

เสริมสวย (Make-up) ประเภทดูแลผิว (Skincare) และประเภทน้ําหอม (Perfume) ซึ่งมีการนํา

ผลิตภัณฑออกวางขายทั้งในหางสรรพสินคา และมีรานเปนของตัวเอง ที่ต้ังอยูในประเทศไทย             

ซึ่งผูทําการศึกษาพบวามีบริษัทผูประกอบการธุรกิจเคร่ืองสําอางรายใหญดังนี้ 

1. บริษัท เอลกา (ประเทศไทย) จํากัด  

ผูนําเขาเคร่ืองสําอางยี่หอตาง ๆ เชน เอสเต ลอเดอร คลีนิกข บ็อบบ่ี บราวน แมก ออริจิน ทอมมี ่ 

DKNY ลาแมร และอารามิส   

2. บริษัทลักษเอเชีย จาํกัด  

 ผูนําเขาเคร่ืองสําอางยี่หอตาง ๆ เชน สตีลา คาลวนิ ไคลน  แอนนาซุย และบูการร่ี  

3. บริษัท แอลวีเอ็มเอช เพอรฟมู แอนด  คอสเมติกส (ประเทศไทย) จาํกดั  

ผูนําเขาเคร่ืองสําอางยี่หอคริสเตียน ดิออร   

4. บริษัท ชิเซโด (ไทยแลนด) จาํกัด  

ผูนําเขาเคร่ืองสําอางยี่หอตาง ๆ เชน  ชิเซโด อิปซา เอตตูเซ เคลย เดอ โปโบเต อิซเซ มิยาเกะ และ 

นารส 
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5. บริษัท เซน็ทรัลเทรดด้ิง จาํกดั  

ผูนําเขาเคร่ืองสําอางยี่หอตาง ๆ เชน เอลิซาเบธ อาเดน อีฟ แซงต โลรองต  ไพโยต ออราน  

เบเนตอง แอคเนอร ฮิวโก บอส 

6. บริษัท ลอรีอัล (ประเทศไทย) จํากัด  

ผูนําเขาเคร่ืองสําอางยี่หอตาง ๆ เชน ลังโคม ลอรีอัล และไบโอเธิรม   

7. บริษัท พรอคเตอร แอนด แกมเบิล แมนูแฟคเจอร่ิง (ประเทศไทย) จํากัด  

ผูนําเขาเคร่ืองสําอางยี่หอเอสเคท ู  

8. บริษัท เพรสติก โพรดักส (ประเทศไทย) จาํกัด  

ผูนําเขาเคร่ืองสําอางยี่หอพอล แอนด โจ   

9. บริษัท แฟนซีแอล (ไทยแลนด) จํากัด  

ผูนําเขาเคร่ืองสําอางยี่หอฟงกเคล   

10. บริษัท คอสเมติกา จาํกัด 

ผูนําเขาเคร่ืองสําอางยี่หอตาง ๆ เชน อีทูด้ี และโลลา   

11. บริษัท แมกซแอนด ไมทต้ี จํากัด 

ผูนําเขาเคร่ืองสําอางยี่หอ มสิชา   

12. บริษัท ไบเออรสดอรฟ  (ประเทศไทย) จํากัด 

ผูผลิตเคร่ืองสําอางยี่หอตาง ๆ เชน นีเวยี และยูเซริน   

13. บริษัท ไมเนอร คอรปอเรช่ัน จาํกัด 

ผูนําเขาเคร่ืองสําอางยี่หอตาง ๆ เชน เรดเอิรธ บลูม และลาเนจ   

14. บริษัท ไอซีซี อินเตอรเนช่ันแนล จํากัด (มหาชน) 

ผูผลิตเคร่ืองสําอางยี่หอบีเอสซี   

15. บริษัท เอสเอสยูพี กรุป จํากัด 

ผูผลิตเคร่ืองสําอางยี่หอ โอเรียนทอล พร้ินทเซส คิวสเพรส   
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วิธีการสุมตัวอยาง 
 

 เนื่องจากการศึกษาคร้ังนี้ตองการขอมูลจากผูเชี่ยวชาญที่มีประสบการณในการวางแผน

และบริหารงานประชาสัมพันธเพื่อการตลาดสําหรับธุรกิจเคร่ืองสําอางที่มีกลุมเปาหมายเปนกลุม

วัยรุนโดยเฉพาะ ดังนั้นผูทําการศึกษาจึงสุมตัวอยางโดยใชวิธีการสุมตัวอยางแบบเจาะจง 

(Purposive Sampling) โดยมีข้ันตอนดังนี้ 

 1. สํารวจและรวบรวมรายช่ือบริษทัผูประกอบการธุรกิจเครื่องสําอางรายใหญใน

ประเทศไทย และทําการพิจารณาคัดเลือกบริษัททีม่ีคุณสมบัติดังตอไปนี ้

  1)  เปนบริษทัที่มผีลิตภัณฑสําหรับกลุมวัยรุนวางจําหนาย 

  2)  เปนบริษทัที่เนนการจําหนายผลิตภัณฑสําหรับกลุมวัยรุนเปนหลัก 

  3)  เปนบริษทัที่มกีารออกแบบบรรจุภัณฑที่มีสีสัน กราฟกสวยงาม เปนที่นยิมของ

กลุมวัยรุน 

  4)  เปนบริษทัที่เนนการนําเขาเคร่ืองสําอางจากตางประเทศเปนหลัก 

        จากข้ันตอนดังกลาวจะพบวามี 3 บริษัททีม่ีคุณสมบัติดังกลาวไดแก 

- บริษัท คอสเมติกา จาํกัด นําเขาเคร่ืองสําอางอีทูด้ี 

- บริษัท แมกซแอนด ไมทต้ี จํากัด นําเขาเคร่ืองสําอางมสิชา 

- บริษัท ลักษเอเชีย จาํกัด นาํเขาเคร่ืองสําอางสตีลา 

 2. ตรวจสอบวาบริษัทใดมีการทําการประชาสัมพันธเพื่อการตลาด โดยสอบถามถึงผูที่

มีหนาที่โดยตรงในการวางแผนงานประชาสัมพันธเพื่อการตลาดของสินคา โดยสามารถแบง

ออกเปน 

  1)  ผูจัดการฝายผลิตภัณฑ 

  2)  เจาหนาที่ประชาสัมพนัธ 

 ผลสํารวจที่ไดพบวาทั้ง 3 บริษัทมีการทําประชาสัมพันธเพื่อการตลาด โดยผูมีหนาที่

รับผิดชอบในการวางแผนการประชาสัมพันธของแตละยี่หอประกอบดวย 

 เคร่ืองสําอางอีทูด้ี มีผูรับผิดชอบคือ ผูจัดการฝายผลิตภัณฑ (Brand Manager) 

 เคร่ืองสําอางมิสชา มีผูรับผิดชอบคือ ผูจัดการฝายการตลาด (Marketing Manager) 

 เคร่ืองสําอางสตีลา มีผูรับผิดชอบคือ เจาหนาที่ฝายประชาสัมพนัธและการตลาด                          

(PR & Marketing Executive) 

 หลังจากสุมตัวอยางครบ 2 ข้ันตอนแลวจึงไดรายช่ือกลุมตัวอยางทัง้ 3 คนดังตอไปนี ้



 43 

 1. นางสาวประไพพรรณ สวางภักดีวงศ  เจาหนาที่ฝายประชาสัมพันธและการตลาด

เคร่ืองสําอางสตีลา  บริษทั ลักษ เอเชยี จาํกัด 

 2. นางสาวกรศรี ปฎิพัทธเผาพงศ  ผูจัดการฝายผลิตภัณฑเคร่ืองสําอางอีทูด้ี   

บริษัท คอสเมติกา จาํกัด 

 3. นางสาวพัชรินทร มัชฌิมาวรรณ  ผูจัดการฝายการตลาดเคร่ืองสําอางมิสชา          

บริษทั แมกซแอนด ไมทต้ี จาํกัด 
 
แหลงที่มาของขอมูลเบื้องตน 
 
 ขอมูลที่ใชศึกษาคร้ังนี้ไดจาก 

 1. ขอมูลทุติยภูมิจากเอกสารที่ เกี่ยวของ เพื่อศึกษาถึงการวางแผนกลยุทธและ

ประสิทธิผลของแผนงานประชาสัมพันธเพื่อการตลาดในธุรกิจเคร่ืองสําอาง ในกลุมตลาด

เคร่ืองสําอางวัยรุน ไดแก 

- ขอมูลประเภทเอกสาร ไดแก บทความจากนิตยสารที่เกี่ยวของ โดยแบงออกเปน 2  

ประเภทไดแก นิตยสารสําหรับกลุมนักการตลาด และนิตยสารสําหรับกลุมวัยรุน 

- นิตยสารสําหรับกลุมนักการตลาดไดแก นิตยสาร Brandage, Marketeer, 4P 

  - นิตยสารสําหรับกลุมวัยรุนไดแก นิตยสาร Cleo, ELLE, Seventeen และแพรว 

เปนตน 

  - หนังสือรายงานการวิจัย วิทยานิพนธและเอกสารทางวิชาการ โดยเก็บรวบรวม

ขอมูลที่เกี่ยวของกับประเด็นหัวขอการวิจัย 

 2. ขอมูลปฐมภูมิจากการสัมภาษณบุคคลที่เปนเปาหมายในการใหขอมูล โดย                

การสัมภาษณ คือ ผูบริหารของบริษัทเคร่ืองสําอาง ที่มีความเกี่ยวของกับการวางแผนกลยุทธ            

การประชาสัมพันธเพื่อการตลาด ซึ่งถือวาบุคคลเหลานี้เปนผูใหขอมูลสําคัญสําหรับการวิจัยคร้ังนี้  
 

เครื่องมือที่ใชในการเก็บขอมูล 
  

 เคร่ืองมือสําหรับเก็บรวบรวมขอมูล คือ แนวคําถาม ซึ่งผู ศึกษาใชเปนแนวทาง                    

การสัมภาษณ โดยมีประเด็นคําถามที่สอดคลองกับวัตถุประสงคของการวิจัย แนวคําถามดังกลาว

สรางจากกรอบแนวคิดและทฤษฎีซึ่งเกี่ยวของกับการศึกษา มีลักษณะเปนคําถามปลายเปด 
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(Open-ended Question) แบบเจาะลึก เพื่อใหกลุมเปาหมายตอบไดอยางละเอียด และตรงตาม               

ความเปนจริง 

 1. แนวคําถาม ผูศึกษาไดแบงคําถามในบทสัมภาษณออกเปน 2 สวนคือ 

  สวนที่ 1 กลยทุธในการวางแผนงานประชาสัมพนัธเพื่อการตลาด 

  สวนที่ 2 ประสิทธิผลของแผนงานประชาสัมพันธเพื่อการตลาด 

 2. เคร่ืองบันทกึเทป 

 3. สมุดจดบันทกึ 
 
การสรางเครือ่งมือ 
  

 การสรางเคร่ืองมือที่ใชในการศึกษา มีแนวทางดังนี ้

 1. นําวัตถุประสงคของการศึกษาจําแนกออกเปนประเด็น เพื่อใหสอดคลองกับส่ิงที่

ตองการศึกษา โดยต้ังคําถามยอยเปนแนวทาง 

 2. ศึกษาบทความเกี่ ยวกับตลาดเครื่ อง สําอาง  ในกลุมเค ร่ืองสําอางวัย รุน                       

จากแหลงขอมูลตาง ๆ เพื่อใชเปนแนวทางประกอบการศึกษาวิจัย และเพื่อเปนการปรับแนว

คําถามใหเหมาะสมกับเนื้อหาและเร่ืองที่ศึกษา 

 3. เรียงแนวคําถาม จากคําถามทั่ว ๆ ไป แลวจึงเขาสูคําถามหลัก และอาจจะเพิ่มเติม

คําถามเขาไป ซึ่งอาจเปนคําถามที่ไมไดเตรียมมากอน แตเปนเร่ืองที่ปรากฏระหวางการสัมภาษณ 

 
การตรวจสอบคุณภาพความเที่ยงตรงของเคร่ืองมือ 

 

 ผูศึกษาไดตรวจสอบความเที่ยงตรง (Validity) ของแนวคําถามที่จะใชสัมภาษณ ทั้งใน

ดานความถูกตองของการใชภาษา และความครอบคลุมของประเด็นคําถาม โดยการนําไปให

ผูเชี่ยวชาญ ซึ่งไดแก อาจารยที่ปรึกษา และบุคคลที่ผูทําการศึกษาไดทําสัมภาษณ เปนผูพิจารณา

ตรวจสอบ เพื่อปรับปรุงแกไขใหเหมาะสม กอนที่ผูศึกษาจะนําไปใชในการเก็บรวบรวมขอมูล 
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การเก็บรวบรวมขอมูล 
 

  เนื่องจากการศึกษาวิจัยช้ินนี้เปนการเก็บรวบรวมขอมูลโดยใชวิธีการสัมภาษณ ซึ่ง

ผูวิจัยจะนําสมุดจดบันทึกและเคร่ืองอัดเทปบันทึกเสียง ชวยในการบันทึกประเด็นสําคัญของผูให

สัมภาษณ โดยจะนํามาถอดเทปและทําการสรุปอีกคร้ังหนึ่งเพื่อใหไดรายละเอียดในประเด็นที่

ชัดเจนและครบถวน 

  การเก็บรวบรวมขอมูลสําหรับการศึกษาคร้ังนี้มีวธิีการดังนี ้

  1. การสัมภาษณแบบเจาะลึก (In-Depth Interview) ผูวิจัยไดดําเนินการสัมภาษณ 

แบบเจาะลึกกบักลุมเปาหมายโดยมีข้ันตอนดังนี ้

  - ข้ันแนะนําตัว ผูวิจัยไดแนะนําตัวอยางเปดเผย และไดแจงใหกลุมเปาหมายทราบถงึ

จุดประสงคของการสัมภาษณและวัตถุประสงคของการทําการวิจัย กอนดําเนินการสัมภาษณ 

  -  ข้ันสัมภาษณ ผูวิจัยไดดําเนินการสัมภาษณแบบเจาะลึกกับกลุมเปาหมายโดยใช

แบบสัมภาษณ ซึ่งไดจัดเตรียมเอาไวลวงหนา พรอมทั้งมีการบันทึกเสียงลงเทปบันทึกเสียงใน

ระหวางการสัมภาษณทุกคร้ัง 

  -  ข้ันเสร็จส้ินการสัมภาษณ หลังจากเสร็จสิ้นการสัมภาษณ ผูวิจัยไดถอดเทป

บันทึกเสียง และบันทึกไวเปนลายลักษณอักษรที่ชัดเจน 

  2. การศึกษาเอกสาร  ผูวิจัยไดรวบรวมเอกสารที่ เกี่ยวของกับการวิจัยในดาน                   

การประชาสัมพันธเพื่อการตลาด และนํามาศึกษาเพื่อใชประกอบการวิเคราะหขอมูลที่ไดรับจาก

การสัมภาษณแบบเจาะลึก เพื่อใหมีความชัดเจนและสมบูรณยิ่งข้ึน 
 

การวิเคราะหขอมูล 
 

  ผูศึกษาจะนําขอมูลที่ไดจากการสัมภาษณแบบเจาะลึก และขอมูลที่ไดรับจากเอกสาร

ทางวิชาการอื่นๆมาวิเคราะหตามแนวความคิด ทฤษฎีและงานวิจัยที่เกี่ยวของที่ใชเปนกรอบใน

การศึกษาดังที่ไดเสนอไวในบทที่ 2 เพื่อนําไปสรุปผลการวิจัย 
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การนําเสนอผลการวิจัย 
 

   เม่ือไดวิเคราะหขอมูลแลว ผูศึกษาจะนําเสนอขอมูลที่ไดจากการวิเคราะหเนื้อหาตาม

ประเด็นปญหานําการวิจัยเปนหลัก โดยจะนําเสนอขอมูลในรูปแบบผลการวิจัยแบบพรรณนา

วิเคราะห (Descriptive Analysis) โดยแบงประเด็นตามวัตถุประสงคของการศึกษา ดังนี้ 

   1. เพื่อศึกษาถึงกลยุทธในการวางแผนการประชาสัมพันธเพื่อการตลาดของผลิตภัณฑ

เคร่ืองสําอางสําหรับกลุมวัยรุนยี่หอตาง ๆ ซึ่งมีประเด็นหลักในการศึกษาไดแก 

  1)  นโยบายในการวางแผนการประชาสัมพันธเพื่อการตลาด 

  2)  ข้ันตอนในการวางแผนการประชาสัมพันธเพื่อการตลาด 

  3)  กลยุทธการใชส่ือในการนําเสนอผลิตภัณฑเพื่อใหเปนที่รูจักของกลุมเปาหมาย 

  4)  กลยุทธหลักของแผนการประชาสัมพันธเพื่อการตลาดของบริษัท 

  5)  ปญหาในการทําการประชาสัมพันธเพื่อการตลาด 

   2. เพื่อศึกษาถึงประสิทธิผลของแผนการประชาสัมพันธเพื่อการตลาดของผลิตภัณฑ

เคร่ืองสําอางสําหรับกลุมวัยรุนยี่หอตาง ๆ ซึ่งมีประเด็นการศึกษาคือ 

  1) การประเมินผลในการทําการประชาสัมพันธเพื่อการตลาด 

 
แนวคําถามที่ใชในการสมัภาษณ 

  
แนวคําถามสวนที่ 1: กลยทุธในการวางแผนงานประชาสัมพันธเพื่อการตลาด 
 
   1.  ปจจุบันการใชการประชาสัมพันธเพื่อการตลาดในธุรกิจเคร่ืองสําอางมีรูปแบบ

อยางไรบาง และ เคร่ืองสําอางที่มีกลุมเปาหมายเปนกลุมวัยรุน ของบริษัทฯทาน มีการดําเนินการ

วางแผนงานประชาสัมพันธเพื่อการตลาดในรูปแบบที่แตกตางออกไปหรือไมอยางไร 

   2.  บริษัทใชการประชาสัมพนัธเพื่อการตลาดเพื่อวัตถุประสงคใดบาง 

   3.  เคร่ืองสําอางของบริษัททานที่เนนกลุมเปาหมายวัยรุนนั้น เปนเคร่ืองสําอางประเภท

ใดบาง 

   4.  บริษัทของทานมีหลักเกณฑในการวางแผนการประชาสัมพันธเพื่อการตลาดอยางไร

บางอะไรคือส่ิงสําคัญที่จะตองนาํมาใชพิจารณา 

   5.  บริษัทฯของทานมีข้ันตอนในการวางแผนงานประชาสัมพันธเพื่อการตลาด  อยางไร

บาง 
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 6.  การประชาสัมพันธเพื่อการตลาดมีจุดเดน และจุดดอยกวา      เคร่ืองมือส่ือสารการ 

ตลาด ประเภทอ่ืน ๆ อยางไร 

 7.  คูแขงของบริษัทฯมยีี่หอใดบาง และการประชาสัมพันธเพื่อการตลาดมีสวน   ในการ

สรางความแตกตางใหกับตัวสินคา และตราสินคาหรือไม อยางไร 

 8.  ส่ือและเคร่ืองมือที่นยิมใชในการดําเนนิงานประชาสัมพันธเพื่อการตลาดมีอะไรบาง 

 9.  กลยุทธหลักในการทําการประชาสัมพนัธเพื่อการตลาดของบริษัท 

 10. ปญหาและอุปสรรคจากการใชการประชาสัมพันธเพื่อการตลาดมีอะไรบาง 

 
แนวคําถามสวนที่ 2: ประสิทธิผลของแผนการประชาสัมพันธเพื่อการตลาด 
 
 1.  ผลลัพธที่ไดจากการใชการวางแผนงานประชาสัมพนัธเพื่อการตลาดมีอะไรบาง 

 2.  บริษัทมีการตรวจสอบความสําเร็จของแผนงานประชาสัมพันธเพื่อการตลาดหรือไม 

อยางไร 

 3.  ปจจัยที่ชวยใหแผนงานประชาสัมพนัธเพือ่การตลาดประสบความสําเร็จมีอะไรบาง 
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