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บทคัดยอ

การศึกษาเรื่อง “พฤติกรรมการเปดรับ ความรู ทัศนคติ และพฤติกรรมการใชบริการของ

ผูใชบริการตัวแทนจําหนายรถจักรยานยนตฮอนดา” นี้  เปนการศึกษาที่มีวัตถุประสงคเพื่อศึกษา

ถึงปจจัยลักษณะทางประชากรศาสตร ไดแก เพศ อายุ การศึกษา อาชีพ และรายได พฤติกรรม

การเปดรับขาวสารจากสื่อมวลชน สื่อโฆษณาเฉพาะกิจ และสื่อบุคคล โดยพิจารณาจากประเภท

สื่อและความถี่ในการเปดรับ  ตลอดจนความรู ทัศนคติ และพฤติกรรมการใชบริการของผูใชบริการ

ตัวแทนจําหนายรถจักรยานยนตฮอนดาทั้งจํานวนประเภทบริการและความถี่ในการใชบริการ  โดย

ศึกษาถึงอิทธิพลและความสัมพันธระหวางตัวแปรตาง ๆ

การศึกษาครั้งนี้เปนการวิจัยเชิงปริมาณ (Quantitative Research)  โดยใชการวิจัย

เชิงสํารวจ (Survey Research) แบบวัดผลครั้งเดียว (One-Shot Case Study)  เก็บขอมูลในชวง

เดอืนกมุภาพนัธถงึเดอืนมนีาคม 2550  โดยใชวธิกีารสุมตัวอยางแบบหลายขัน้ตอน (Multi-Stage 

Sampling) เพื่อใหไดกลุมตัวอยางซึ่งเปนผูใชบริการตัวแทนจําหนายรถจักรยานยนตฮอนดา

ประเภท CSI Shop ที่อยูในจังหวัดปทุมธานีจํานวน 400 คน  หลังจากนั้นจึงนําขอมูลมาวิเคราะห

สถิติเชิงพรรณนา (Descriptive Statistics) ไดแก ความถี่ (Frequency) รอยละ (Percentage) 

คาเฉลี่ย (Mean) และคาเบี่ยงเบนมาตรฐาน (Standard Deviation) เพื่ออธิบายขอมูลพื้นฐานของ

ประชากร และใชสถิติเชิงอนุมาน (Inferential Statistics) อันประกอบดวย การเปรียบเทียบ

คาเฉลี่ยสําหรับประชากรกลุมตัวอยางสองกลุมที่เปนอิสระตอกัน (Independence t-test) 

การวิเคราะหความแปรปรวนทางเดียว (One-Way Analysis of Variance – ANOVA) และ

การวิเคราะหสหสัมพันธ (Pearson Product Moment Correlation Coefficient) เพื่อทดสอบ

สมมติฐานที่ตั้งไว

ผลการศกึษาพบวา กลุมตัวอยางสวนใหญเปนเพศชาย  อาย ุ 21-30 ป ระดบัการศึกษา

มัธยมศึกษา  ประกอบอาชีพเปนพนักงานบริษัทเอกชน  มีรายไดตอเดือน 5,001-10,000 บาท  

มีการเปดรับส่ือโทรทัศนมากที่สุด  รองลงมาคือ ปายโฆษณา / โปสเตอร เพื่อน หนังสือพิมพ 

ใบปลิว / แผนพับ / ไปรษณียบัตร พนักงานรานตัวแทนจําหนายรถจักรยานยนตฮอนดา นิตยสาร 

วารสารฮอนดาแฟนคลับ สมาชิกภายในครอบครัว / ญาติ วิทยุกระจายเสียง และอินเตอรเน็ต 

ตามลําดับ  ทั้งนี้ ส่ือโทรทัศนเปนสื่อที่กลุมตัวอยางมีความถี่ในการเปดรับสูงสุด  รองลงมาคือ 

ปายโฆษณา / โปสเตอร เพื่อน หนังสือพิมพ ใบปลิว / แผนพับ / ไปรษณียบัตร นิตยสาร วิทยุ

กระจายเสียง อินเตอรเน็ต พนักงานรานตัวแทนจําหนายรถจักรยานยนตฮอนดา สมาชิกภายใน
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ครอบครัว / ญาติ และวารสารฮอนดาแฟนคลับ  โดยมักเปดรับส่ือที่บาน ศูนยฮอนดา ที่ทํางาน 

และถนน / ทางแยก

สําหรับความรูเกี่ยวกับตัวแทนจําหนายรถจักรยานยนตฮอนดา พบวา กลุมตัวอยาง

สวนใหญมีความรูในระดับสูง โดยประเด็นที่กลุมตัวอยางตอบไดถูกตองมากที่สุดคือ ลูกคา

สามารถนํารถฮอนดามือสองไปแลกเปลี่ยนเปนรถใหมที่รานตัวแทนจําหนายฮอนดาได  รองลงมา

คือ ชางบริการของตัวแทนจําหนายฮอนดาเปนชางที่ไดรับการอบรมจากฮอนดาโดยตรงและ

ราคาจําหนายรถจักรยานยนตของตัวแทนจําหนายฮอนดาทุกรานมีราคาไมเทากัน ตามลําดับ 

สวนประเด็นที่กลุมตัวอยางตอบไดถูกตองนอยที่สุดคือ อะไหลที่จําหนายในรานตัวแทน

จําหนายฮอนดาไมไดมีเพียงอะไหลแทประเภทเดียว  รองลงมาคือ ตัวแทนจําหนายฮอนดาไมมี

จําหนายชุดแตงรถจักรยานยนตแทของฮอนดาและตัวแทนจําหนายฮอนดามีบริการเปลี่ยนถาย

น้ํามันเครื่องราคา 20 บาททุก 3 เดือน ตามลําดับ

ในสวนทัศนคติเกี่ยวกับตัวแทนจําหนายรถจักรยานยนตฮอนดา พบวา กลุมตัวอยางมี

ทัศนคติในระดับดี  โดยมีทัศนคติดีมากในประเด็นที่วา รานตัวแทนจําหนายฮอนดาไดรับการดูแล

โดยฮอนดา จึงมีความนาเชื่อถือ และการมีบริการแลกเปลี่ยนรถเกา การทําหรือตอปายทะเบียน 

การทําหรือตอพ.ร.บ. การรับฝากชําระคางวด ชวยอํานวยความสะดวกใหทาน  สวนประเด็นที่กลุม

ตวัอยางมทีศันคตใินระดบัดีคอื ชางซอมมคีวามรูความชาํนาญเปนอยางด ีมสีนิคา (รถจกัรยานยนต / 

อะไหล / ชุดแตงรถ) ใหเลือกอยางหลากหลาย และมีการใหสวนลดและของแถมของรางวัลอยู

เสมอ เปนตน

ทางดานพฤติกรรมการใชบริการตัวแทนจําหนายรถจักรยานยนตฮอนดานั้น พบวา 

กลุมตัวอยางเคยใชบริการซื้อรถจักรยานยนตมากที่สุด  รองลงมาคือ ตรวจเช็ครถจกัรยานยนต

ตามระยะและตอทะเบียนรถ, พ.ร.บ. ตามลําดับ  สวนบริการที่กลุมตัวอยางเคยใชบริการนอยที่สุด

คือ แลกเปลี่ยนรถจักรยานยนต  ทั้งนี้ บริการที่กลุมตัวอยางมีความถี่ในการใชบริการมากที่สุดคือ 

ตรวจเช็ครถจักรยานยนตตามระยะ  รองลงมาคือ ซอมรถจักรยานยนตและซื้อรถจักรยานยนต 

ตามลําดับ

การทดสอบสมมติฐาน พบวา

1. ผูใชบริการที่มีลักษณะทางประชากรศาสตรแตกตางกนัมกีารเปดรบัขาวสารเกีย่วกับ

ตัวแทนจําหนายรถจักรยานยนตฮอนดาตางกัน  โดยเพศ อายุ การศึกษา อาชีพ และรายไดของ

ผูใชบริการสงผลตอการใชสื่อและความถี่ในการเปดรับขาวสารจากสื่อตาง ๆ

2. ผูใชบริการที่มีการเปดรับขาวสารเกี่ยวกับตัวแทนจําหนายรถจักรยานยนตฮอนดา

แตกตางกันมีความรูตางกัน  โดยผูใชบริการที่เปดรับขาวสารจากสื่อวิทยุกระจายเสียง หนังสือ
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พิมพ นิตยสาร อินเตอรเน็ต วารสารฮอนดาแฟนคลับ ใบปลิว / แผนพับ / ไปรษณียบัตร และเพื่อน

มีความรูมากกวาผูใชบริการที่ไมไดใชสื่อเหลานี้  ทั้งนี้ ผูใชบริการที่มีความถี่ในการเปดรับขาวสาร

จากสื่อโทรทัศน วารสารฮอนดาแฟนคลับและพนักงานรานตัวแทนจําหนายรถจักรยานยนตฮอน

ดามากก็จะยิ่งมีความรูมากขึ้นไปดวย

3. ความรูเกี่ยวกับตัวแทนจําหนายรถจักรยานยนตฮอนดามีความสัมพันธกับทัศนคติ

เกี่ยวกับตัวแทนจําหนายรถจักรยานยนตฮอนดา  โดยมีความสัมพันธกันในทางบวก  ยิ่งผูใชบริการ

มีความรูเกี่ยวกับตัวแทนจําหนายรถจักรยานยนตฮอนดามากก็ยิ่งมีทัศนคติในทางที่ดีมากเชนกัน

4. ทศันคตเิกีย่วกบัตัวแทนจาํหนายรถจกัรยานยนตฮอนดามคีวามสมัพนัธกบัพฤตกิรรม

การใชบริการตัวแทนจําหนายรถจักรยานยนตฮอนดา  โดยทัศนคติเกี่ยวกับตัวแทนจําหนาย

รถจักรยานยนตฮอนดาไมมีความสัมพันธกับจํานวนประเภทบริการแตมีความสัมพันธทางบวกกับ

ความถี่ในการใชบริการ
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