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งานวิจัยมีวัตถุประสงคเพ่ือศึกษาพฤติกรรมการเลือกซื้อ ทัศนคติ และปจจัยทางการตลาดท่ีมีผลตอการ
ตัดสินใจซื้ออาหารฮาลาล ของผูบริโภคเมืองสุราบายา ประเทศอินโดนีเซีย สํารวจโดยใชแบบสอบถามกับผูบริโภค
จํานวน 500 คน โดยสุมตัวอยางแบบเฉพาะเจาะจง เพ่ือนําผลการวิเคราะหไปใชเปนแนวทางกําหนดกลยุทธทาง
การตลาดสําหรับการสงออกเครื่องดื่มฮาลาล ผลการวิจัยสามารถแบงผูบริโภคเปน 2 กลุม ไดแก กลุมเปาหมาย
หลัก และกลุมเปาหมายรอง โดยผูบริโภคกลุมเปาหมายหลกัสวนใหญเปนผูหญิง อายุ 23–40 ป แตงงาน มีบุตร 
รายไดสูง และรักสุขภาพ ซื้อเครื่องดื่ม 1-2 ช้ินตอครั้ง อยางนอยสัปดาหละครั้ง คาใชจายในการซื้อ 60,000-
90,000 รูเปยหตอครั้ง นิยมซื้อเครื่องดื่มจากไฮเปอรมารเก็ต เหตุผลสําคัญในการเลือกซื้อ คือรสชาติท่ีด ีสวน
ปจจัยทางการตลาดท่ีมีผลตอการตัดสินใจซื้อของผูบริโภคมากท่ีสุดคือปจจัยดานราคา สําหรับการเปรียบเทียบ
ทัศนคติของผูบริโภคตอเครื่องดื่มฮาลาลท่ีผลิตจากอินโดนีเซีย มาเลเซีย และไทย พบวาผูบริโภคมีทัศนคติท่ีดีตอ
เครื่องดื่มจากไทยในดานรูปแบบผลิตภัณฑท่ีสวยงาม ดึงดูดผูบริโภค บรรจุภัณฑเปนพรีเมียมมากกวาอินโดนีเซีย 
แตเครื่องดื่มท่ีผลิตในประเทศอินโดนีเซียมีรสชาติดีกวาไทย และมาเลเซีย สวนทัศนคติตอความนาเช่ือถือของ
สัญลักษณฮาลาลน้ัน พบวาผูบริโภคใหความเช่ือถือสัญลักษณฮาลาลของอินโดนีเซียมากกวามาเลเซีย และไทย
ตามลําดับ  

 
ผูบริโภคกลุมเปาหมายรองเปนกลุมวัยรุน มีลักษณะเดนคือชอบเขาสังคม เปดรับสิ่งใหม โสด และมี

รายไดนอย ซื้อเครื่องดื่ม 1-2 ช้ินตอครั้ง อยางนอยสัปดาหละครั้ง คาใชจายในการซื้อไมเกิน 30,000 รูเปยห     
ตอครั้ง นิยมซื้อเครื่องดื่มจากรานสะดวกซื้อ เหตุผลสําคัญในการเลือกซื้อ คือรสชาติท่ีด ีสวนปจจัยทางการตลาดท่ี
มีผลตอการตัดสินใจซื้อมากท่ีสุดคือ ปจจัยดานราคา และชองทางการจัดจําหนาย ตามลําดับ สําหรับการ
เปรียบเทียบทัศนคติของผูบริโภคตอเครื่องดื่มฮาลาลจากอินโดนีเซีย มาเลเซีย และไทย ผูบริโภคเห็นวารสชาติ
เครื่องดื่มของอินโดนีเซีย ดีกวาไทย และมาเลเซีย สวนทัศนคติตอความนาเช่ือถือของสัญลักษณฮาลาล พบวา
ผูบริโภคเช่ือถือสัญลักษณฮาลาลของอินโดนีเซียมากกวามาเลเซีย และไทย ตามลําดับ แตผูบริโภคมีทัศนคติท่ีไม
แตกตางกันของท้ัง 3 ประเทศ ในเรื่องการใชเทคโนโลยี ความสดใหมของผลิตภัณฑ บรรจุภัณฑ และราคา 
นอกจากน้ีผลการวิเคราะหความถดถอยโลจิสติกแบบทวิ เพ่ือหาอิทธิพลของปจจัยทางการตลาดตอความตั้งใจใน
การซื้อผลิตภัณฑเครื่องดื่มนําเขาซ้ํา พบวา การโฆษณามีอิทธิพลตอโอกาสในการซื้อซ้ําของผูบริโภค ดังน้ันกลยุทธ
ทางการตลาดสําหรับกลุมเปาหมายหลักควรเนนตลาดเฉพาะกลุม ไดแก กลุมผูรักสุขภาพ มีรายไดสูง ผลิตภัณฑ
เปนเครื่องดื่มพรีเมียม เนนความสดใหม และมีบรรจุภัณฑท่ีดึงดูดใจ สําหรับกลุมเปาหมายรองเนนท่ีตลาดมวลชน
ขนาดใหญ ตอบสนองกลุมผูบริโภควัยรุนท่ีเปดรับสิ่งใหมๆ ผลิตภัณฑแปลกใหม และราคาอยูในระดับราคาตลาด 
กลยุทธดังกลาวสามารถชวยในการตัดสินใจของผูประกอบการไทย ในการสงออกผลิตภัณฑเครื่องดื่มไปยัง เมือง
สุราบายา ประเทศอินโดนีเซีย 
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