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บทคัดยอ 

 

การดําเนินธุรกิจในระบบแฟรนไชสเปนระบบการขยายธุรกิจที่ไดรับความนิยมอยางสูงไป

ท่ัวโลกและมีมูลคามหาศาลในปจจุบัน เนื่องจากมีขอดีคือผูใหแฟรนไชสสามารถขยายธุรกิจของตนไป

ไดโดยที่ไมจําเปนตองใชเงินลงทุนจํานวนมาก ทําใหลดภาระคาใชจายและปญหาความเสี่ยงภัยของ

การลงทุน ในขณะที่ผูรับแฟรนไชสก็สามารถเปนเจาของธุรกิจไดโดยไมจําเปนตองสรางธุรกิจดวย

ตนเอง ซึ่งการขยายตัวของธุรกิจแฟรนไชสไดสงผลกระทบตอรูปแบบการดําเนินธุรกิจขององคกรธุรกิจ

ตางๆ เปนอยางมาก โดยเฉพาะในระดับระหวางประเทศนั้น ธุรกิจแฟรนไชสจะไมสงผลกระทบเฉพาะ

แตในดานเศรษฐกิจเทานั้น แตยังสงผลกระทบตอวัฒนธรรมการดําเนินชีวิตของผูคนในประเทศนั้นๆ 

ดวย 

เมื่อการดําเนินธุรกิจในระบบการใหแฟรนไชสเปนที่นิยมอยางสูง การทําสัญญาแฟรนไชส

ระหวางผูใหแฟรนไชสและผูรับแฟรนไชสเพื่อเริ่มตนดําเนินธุรกิจจึงเกิดขึ้นเสมอ ซ่ึงโดยทั่วไปแลว

คูสัญญาแฟรนไชสสามารถตอรองขอตกลงกันภายใตหลักความศักดิ์สิทธิ์ของการแสดงเจตนาและ

หลักเสรีภาพในการทําสัญญา โดยองคประกอบสําคัญที่จะสงเสริมหลักการนี้ก็คือ คูสัญญาควรมี

อํานาจการตอรองที่เทาเทียมกัน แตในทางปฏิบัติในการทําสัญญาแฟรนไชสระหวางประเทศ ผูใหแฟ

รนไชสมักเปนองคกรทางธุรกิจที่มีช่ือเสียงและไดรับการยอมรับโดยทั่วไป ผูใหแฟรนไชสจึงมีอํานาจ

ตอรองมหาศาลในการทําขอสัญญาตางๆ และอยูในฐานะที่สามารถกําหนดทางเลือกในการซื้อสินคา

และการดํ า เนิ นกระบวนการทางการตลาดของผู รั บแฟรนไชส  และ โดย เหตุที่ ก า ร ให 

แฟรนไชสมักจะเกี่ยวของกับการใหใชสิทธิในทรัพยสินทางปญญาของผูใหแฟรนไชสอยางหลีกเลี่ยง

ไมได จึงเปนธรรมดาที่ผูใหแฟรนไชสมักจะสรางเง่ือนไขในสัญญาแฟรนไชสเพื่อรักษาผลประโยชนของ

ตนอยางเขมงวด ขอตกลงในสัญญาแฟรนไชสบางขอจึงอาจมีผลทําใหผูรับแฟรนไชสตกอยูในภาวะที่

ถูกวางกรอบในการดําเนินธุรกิจอยางเครงครัดหรืออาจถึงขนาดที่ถูกเอารัดเอาเปรียบบางประการได 

รวมทั้งในหลายกรณีผูใหแฟรนไชสที่มักจะมีการอํานาจตอรองเหนือกวาในการทําสัญญาก็มีเจตนาฉอ

ฉลโดยการใชสัญญาแฟรนไชสเปนเคร่ืองมือเพื่อแสวงหาประโยชนจากผูรับแฟรนไชสโดยไมคํานึงถึง

ความเดือดรอนของผูรับแฟรนไชส ทําใหเกิดความไมเปนธรรมในการทําสัญญาระหวางผูใหแฟรนไชส

และผูรับแฟรนไชสอยูเสมอ ซ่ึงเปนปญหาสําคัญทีสงผลกระทบใหผูรับแฟรนไชสจะตองสูญเสียรายได

เปนจํานวนมากใหแกผูใหแฟรนไชสจนอาจถึงขั้นที่ตองขาดทุนหรือลมเลิกกิจการได โดยเฉพาะอยาง



 

(2) 

 

ยิ่งในการใหแฟรนไชสระหวางประเทศที่มีมูลคาทางธุรกิจมหาศาล ผลประโยชนที่ตางฝายตองการจะ

ไดรับก็ยอมมีมูลคาสูงตามไปดวย 

ในปจจุบัน ประเทศตางๆ จึงไดตรากฎหมายเพื่อกํากับดูแลการประกอบธุรกิจแฟรนไชส

เปนการเฉพาะเพื่อใหการขยายตัวของธุรกิจแฟรนไชสเปนไปอยางมีประสิทธิภาพและเปนธรรมแกผูที่

เกี่ยวของทุกฝาย โดยจะมุงเนนไปที่การบังคับใชขอกําหนดเกี่ยวกับการเปดเผยขอมูลในธุรกิจแฟรน

ไชส เนื่องจากการเปดเผยขอมูลของผูใหแฟรนไชสนั้นจะทําใหผูรับแฟรนไชสเขาใจถึงสิทธิหนาที่ของ

ผูใหแฟรนไชสและผูรับแฟรนไชสที่จะเกิดขึ้นในการเขาสูระบบแฟรนไชส จึงมีสวนในการชวยลดปญหา

ขอสัญญาไมเปนธรรมที่เกิดขึ้นในสัญญาแฟรนไชส เนื่องจากจะทําใหผูรับแฟรนไชสมีความเขาใจใน

ขอสัญญาที่ตนไดตกลงยินยอมที่จะเขาผูกพันดวย โดยเฉพาะการแบงปนผลประโยชนระหวางกัน 

รวมทั้งเปนการเปดโอกาสใหคนทั่วไปไดมีโอกาสศึกษาขอมูลที่ถูกตองกอนตกลงใจเขาทําสัญญา ซ่ึง

จะชวยเพิ่มอํานาจการตอรองของผูรับแฟรนไชสใหสูงขึ้นและสงเสริมใหการทําสัญญาเปนไปตามหลัก

เสรีภาพของคูสัญญาอยางแทจริง รวมทั้งจะเปนการสนับสนุนใหคูสัญญาทั้งสองฝายทําสัญญาตอกัน

ดวยความสุจริต ขณะเดียวกันยังเปนการผลักดันใหผูใหแฟรนไชสตองปฏิบัติตามขอมูลที่ตนเปดเผยให

ไดอยางจริงจัง  

ในสวนของประเทศไทยนั้น การที่ไมมีกฎหมายที่จะเขามากํากับดูแลธุรกิจแฟรนไชสเปน

การเฉพาะทั้งในสวนของแฟรนไชสในประเทศและแฟรนไชสตางประเทศ ทําใหการดําเนินธุรกิจแฟรน

ไชสในปจจุบันจะตองตกอยูภายใตบังคับกฎหมายที่เกี่ยวของในแตละเรื่อง โดยในสวนของปญหาขอ

สัญญาไมเปนธรรมในสัญญาแฟรนไชสระหวางประเทศนั้นก็จะถูกควบคุมโดยพระราชบัญญัติวาดวย

ขอสัญญาที่ไมเปนธรรมและพระราชบัญญัติการแขงขันทางการคาเปนหลัก ซึ่งกฎหมายทั้งสองยังคงมี

ขอบกพรองและชองวางในการนํามาบังคับใชกับการทําสัญญาแฟรนไชส ซ่ึงเปนสัญญาที่มี

ลักษณะเฉพาะและมีความซับซอน ผูที่ไดรับผลกระทบอยางหนักจากปญหาการขาดกฎหมายที่จะ

นํามาปรับใชกับกรณีก็คือผูประกอบการไทยที่รับแฟรนไชสมาจากตางประเทศ ซ่ึงมักตกเปนผู

เสียเปรียบในการทําสัญญาแฟรนไชสระหวางประเทศอยูเสมอ จึงสมควรแกเวลาแลวที่ประเทศไทย

จะตองตรากฎหมายที่จะนํามาใชบังคับกับธุรกิจแฟรนไชสโดยตรงเพื่อเปนการสงเสริมใหการขยายตัว

ของธุรกิจแฟรนไชสเปนไปดวยความโปรงใสและเปนธรรมตอผูที่เกี่ยวของทุกฝาย 

 

 


