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แนวคาํถามสาํหรับการสนทนากลุ่มวิเคราะห์ และแนวคาํถามสาํหรับการสัมภาษณ์เชิงลึก 
 
คาํถามนํา 

1. จากประสบการณ์ท่ีผ่านมาของท่าน การจัดการด้านพลงังานท่ีประยุกต์ใช้ในโครงการหมู่บ้าน 

แล้วประสบความสําเร็จ มีท่ีใดบ้าง เป็นอยา่งไร 

2. จากประสบการณ์ท่ีผ่านมาของท่าน นวตักรรมระบบการจดัการพลงังานทดแทนของเซลเลน

เนียมท่ีนําเสนอ น่าจะมีความเป็นไปได้ทางการตลาด หรือไม ่อยา่งไร 
 

คาํถามหลักเข้าวัตถุประสงค์ 1,2 

1. จากสภาพแวดล้อมภายนอกของธุรกิจระดบัมหภาค (macro environment) ท่านพิจารณากําหนด

ความเป็นไปได้ทางการตลาด ผา่นปัจจยัใด 

2. จากสภาพแวดล้อมภายนอกของธุรกิจระดบัจุลภาค (micro environment) ท่านพิจาณากําหนด

ความเป็นไปได้ทางการตลาด ผา่นปัจจยัใด 

3. ในการประยกุต์นวตักรรมระบบการจดัการพลงังานทดแทนเข้าไปใช้ในโครงการบ้านจดัสรร ควร

กําหนดกลยทุธ์การแบ่งส่วนตลาด กําหนดตลาดเป้าหมาย และวางตําแหน่งผลิตภณัฑ์ (STP) 

อยา่งไรตามทศันะของท่าน และท่านคดิวา่มีความเหมาะสมหรือไม ่อยา่งไร 

4. เม่ือประยกุต์ใช้นวตักรรมนี ้จะสามารถกําหนด SWOT จดุแข็ง (strength) จดุออ่น (weakness) โอกาส 

(opportunity) อปุสรรค (threat) ได้อยา่งไร 

5. นวตักรรมนีส้ามารถเป็นจดุขาย (unique selling point) ให้กบัโครงการหมูบ้่านได้หรือไม ่อยา่งไร 

6. นวตักรรมนี ้สามารถกําหนดส่วนประสมการตลาด (marketing mix 4Ps) เพิ่มเติมจากโครงการ

หมูบ้่านทัว่ไปได้อยา่งไร 
 

คาํถามหลักเข้าวัตถุประสงค์ 3 

1. หลังจากพูดคุยปัจจัยท่ีกําหนดความเป็นไปได้ด้านการตลาดมาพอสมควร ท่านมีข้อเสนอ

แนวทางปฏิบัติทางการตลาด ท่ีส่งผลให้โครงการบ้านจัดสรรท่ีมีนวัตกรรมระบบการจัด

การพลงังานทดแทน ประสบความสําเร็จในการขายเม่ือออกสูต่ลาดได้อยา่งไร 
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2. การประยุกต์ใช้นวัตกรรมนี  ้กับโครงการหมู่บ้าน ควรบริหารจัดการอย่างไร ควรจัดจ้างคน

ภายนอกหรือไม ่อยา่งไร 

ประเภทของสญัญาจ้างคนภายนอกทัว่ไป (Arnold, 1997, pp.11-26 - 11-27) 
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