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บทสรุปผูบริหาร 

 

 บริษัท เอ็นแคล็ป จํากัด กอต้ังขึ้นป 2552 โดยนักศกึษาปริญญาโท คณะนวัตกรรม 

มหาวิทยาลยัธรรมศาสตร โดยการดําเนินธุรกิจเร่ิมตนมาจากผลงานวิจยัพัฒนาของ ดร. รังรอง 

ยกสาน ที่ไดประกาศในIBPG เร่ืองการเตรียมอนุภาคไคโตซานหอหุมวิตามนิซ ี เพื่อการประยกุตใช

ในอุตสาหกรรมคอสเมติกส ซึ่งบริษทัไดเล็งเหน็วา เปนนวัตกรรมทีม่ีคุณประโยชนอยางยิง่ตอวงการ

แพทยโรคผิวหนัง วงการเครือ่งสําอางและสามารถสรางโอกาสทางการตลาดได 

จากมูลคาตลาดของผลิตภัณฑครีมบํารุงผิว ในป 2550 ที่ผานมา มมีูลคา 5,900 ลาน

บาท โดยแบงสัดสวนเปนผลิตภัณฑเพื่อผิวขาว 50% ผลิตภัณฑลดร้ิวรอย 39% และผลิตภัณฑครีม

บํารุงผิวทั่วไป 11%  ซึ่งอัตราการเติบโตของผลิตภัณฑเพื่อผิวขาว ผลิตภัณฑลดเรอืนร้ิวรอย เพิม่ข้ึน

10% ตอป  โดยเอกสารทางวิชาการระบวุา วิตามินซีผสมอยูในสูตรผลิตภัณฑปริมาณ10% หรือสูง

กวา จงึมีขอบงชี้สรรพคุณเพื่อชวยชะลอความแก ทําใหผิวขาวใส แตจากการสํารวจผลิตภัณฑ

พบวา ผลิตภัณฑที่ขายในทองตลาดสวนมากมีสวนผสมวิตามนิซีตํ่ากวามาตรฐานที่ควรม ี (ตํ่ากวา

10%) เนื่องจาก วิตามินซแีละ/หรืออนพุนัธมีความเสถยีรตอส่ิงแวดลอมคอนขางต่าํ ทําใหเกิดการ

สูญเสียในกระบวนการผลิต การพัฒนาผลิตภัณฑและการนาํไปใชประโยชนในดานตางๆ ดังนั้น 

ดร. รังรอง ยกสาน จงึไดศึกษาคนควาวจิยัเกี่ยวกับการหอหุมสาร (Encapsulation) ดวยอนุภาคพอ

ลิเมอรชีวภาพ (ไคโตซาน) โดยนํามาพฒันารวมกับวติามินซ ี (แอสคอรบิลปาลมิเตท) เพื่อรักษา

ความเสถียรของวิตามินซ ี ซึง่จากผลการวจิัยถือไดวา ประสบผลสําเร็จสามารถนาํมาประยุกตใชใน

อุตสาหกรรมได 

ผลิตภัณฑแรกของบริษัทเปน วัตถุดิบ อนุภาคไคโตซานหอหุมวติามินซ ี เพื่อใชใน

อุตสาหกรรมคอสเมติกส ภายใตชื่อ  ในรูปแบบของอิมัลชัน อนุภาคเดี่ยว ลักษณะกลม 

ขนาดระดับนาโนเมตร (60-100 nm) สามารถปลดปลอยสารไดดี มีคุณสมบัติ เปนสารตอตาน

อนุมูลอิสระและเพิ่มความขาวใหแกผิว ชวยคงความชมุชื้น คงความยดืหยุนใหแกผิว ยับยั้งการ

เจริญเติบโตของเชื้อแบคทีเรีย ลดความมันของผวิหนงัและที่สําคัญเหมาะในการนํามาประยกุตใช

ในอุตสาหกรรมเครื่องสําอางและผลิตภัณฑบํารุงผวิ กลาวคือ ประจุบวกของหมูแอมโมเนยีม (-

NH3
+) ที่อยูบนโครงสรางของไคโตซานมคีวามวองไวตอการจับหรือเกาะติดกับผิวหนงัไดเปนอยางด ี

เนื่องจากผวิหนังประกอบดวยสารมวิโคพอลิซัคคาไรด โปรตีน และไขมัน ซึง่เปนประจุลบ  

ในระยะแรก บริษัทรวมวิจยัผลิตภัณฑ ผลิตและจัดจําหนาย อนุภาคไคโตซานหอหุม

วิตามนิซ ีโดยการจัดตั้งโรงงานเพื่อพฒันาคุณภาพของวติามินซทีีน่ําเขาจากตางประเทศ ซึ่งมีความ
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เสถียรไมสูงมากนกั เพื่อใชในอุตสาหกรรมคอสเมติกส  ซึง่ไดขออนุญาตสิทธิบัตรจาก ดร. รังรอง 

ยกสาน โดยบริษัทจะจายคาสิทธิบัตรและสวนแบงจากยอดขายเปนการตอบแทน บริษทัจะเปดตัว

ในเดือนมกราคม พ.ศ. 2553 และจะคงความไดเปรียบในระยะยาวดวยการขอมาตรฐาน

อุตสาหกรรม (เชน GMP, ISO) รวมทัง้ พฒันาผลิตภัณฑใหมีความหลากหลาย นอกเหนือจาก การ

มุงเนนการสรางความไดเปรียบในการแขงขันแลว ทางบริษัทยงัมีการใชกลยุทธทางการตลาดอยาง

ตอเนื่อง ไมวาจะเปนการใชกลยุทธการสรางความแตกตางของผลิตภณัฑ การกาํหนดตําแหนง

ทางการตลาดที่แตกตางจากคูแขง ควบคูไปกับกลยทุธทางดานราคาเพื่อความสําเรจ็ในระยะยาว 

กลุมเปาหมายหลักของบริษัท เอ็นแคลป็ จํากัด คือ กลุมโรงงานอุตสาหกรรมคอสเม

ติกส กลุมคลนิิก/สถาบนัเสริมความงาม กลุมโรงพยาบาลที่มีแผนกคอสเมติกส โดยเริ่มจากในเขต

กรุงเทพมหานครและปริมณฑล แลวขยายออกไปในเขตตางจังหวัด ซึ่งบริษัทจะมกีารทาํตลาดเชิง

รุกอยางตอเนือ่ง เชน การหาสรางพันธมิตรรวมวิจัย การใหความรู การโฆษณา การประชาสัมพันธ 

การจัดกิจกรรมและการแสดงสินคาตางๆ เพื่อใหบริษัทไดรับความเชื่อมั่นในธุรกิจและสินคาของ

บริษัทเปนทีย่อมรับในตลาด 

ในสวนของทมีผูบริหารประกอบไปดวย นางสาว พาชืน่ เกิดสิริวุฒธิรรม กรรมการ

ผูจัดการและผูจดัการฝายผลติ, นางสาว อังคณา กุลเสวต   ผูจัดการฝายการตลาด, นางสาว จินดา

ภา ลีนิวา ผูจดัการฝายการเงิน โดยมี ดร. ธีระ ชินภัทร รามเดชะ อาจารยมหาวทิยาลัยธรรมศาสตร

เปนประธานบริษัท 

บริษัท เอน็แคล็ป จํากัด ตองการเงินทนุในการดําเนนิกจิการทัง้สิ้น 8 ลานบาท เพือ่

พัฒนาสนิคาและการขยายกจิการ โดยเงนิทนุดังกลาว จะระดมมาจากทีมผูบริหารซึ่งเปนผูกอต้ัง

บริษัท เอน็แคล็ป จํากัด จะลงทนุเปนจํานวน 4,080,000 บาท มีสัดสวนของผูถือหุนที่ 51% และ

กําลังมองหาผูรวมทนุจากภายนอก เพื่อมารวมสรางความสําเร็จในระยะยาวรวมกันกับบริษัทฯ 

สวนผูรวมทนุจะลงทุนเปนจาํนวน 3,920,000 ลานบาท มีสัดสวนของผูถือหุนที่ 49% รวมถึง

ตําแหนงกรรมการบริษัทจาํนวน 2 ตําแหนง และไดรับเงินปนผลทกุป   

บริษัทจะมมีูลคาปจจุบันสทุธิ (Net Present Value) เปนจํานวน 4,918,018 บาท โดย

ใชอัตราคิดลด (Discount rate) ที่ 20% และมีผลตอบแทนจากการลงทนุ (Internal Rate of 

Return) เทากบั 40.84% ในขณะที่ระยะเวลาคืนทุน (Payback Period) อยูที่ประมาณ 2 ป 21 วนั

ทั้งนี้ เปนการประมาณคาจากผลิตภัณฑเพียงตวัเดียวเทานั้น ยังไมมีการรวมถึงผลิตภัณฑอ่ืนๆ ที่

จะออกตามมาในอนาคต  
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โดยเงนิของนกัลงทนุไดรับผลตอบแทนคืนทั้งจากเงินปนผล และการแผนการออกจาก

ธุรกิจ (Exit strategy) ทีบ่ริษัทฯเตรียมไวใหในหลายทางใหนักลงทนุพิจารณา ไมวาจะเปนการนาํ

บริษัทฯเขาจดทะเบียนในตลาดหลักทรัพยใหมหรือการขายหุนคืนใหแกทีมผูบริหารก็ตาม  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


