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คําชี้แจง: แบบสอบถามชุดนี้มีวัตถุประสงคเพื่อตองการทราบถึง ปจจัยที่มีผลตอการตัดสินใจ
ซื้อบานมือสอง แบบสอบถามประกอบดวยขอมูล 3 สวน ไดแก 

 

สวนที่ 1 ขอมูลประชากรศาสตร 

สวนที่ 2 ปจจัยที่มิอิทธิพลตอกระบวนการตัดสินใจซื้อบานมือสอง 

สวนที่  3 ขอเสนอแนะ 

 

เพื่อใหไดขอมูลที่เปนประโยชนตอการศึกษามากที่สุด ขอความกรุณาทานระบุคําตอบที่

ตรงความคิดเห็นของทานมากที่สุด โดยคําตอบของทาน จะใชเฉพาะในการศึกษาวิจัยเทานั้น และ

ขอรับรองวาการใหขอมูลของทานจะไมเกิดผลกระทบใด ๆ ตอทาน 

 

 นางสาวรัชญา หลิมรัตน 

 นักศึกษาปริญญาโท 

 คณะสถาปตยกรรมศาสตรและการผังเมือง 

 มหาวิทยาลัยธรรมศาสตร 
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สวนที่ 1 ขอมูลประชากรศาสตร 
คําชี้แจง กรุณาใสเคร่ืองหมาย / ลงในชอง � หนาขอความใหตรงกับความคิดเห็นของทานมาก

ที่สุด (เพียงขอเดียว) 

1. รายไดของครอบครัวเฉลี่ยตอเดือน 

� ตํ่ากวา 20,000.00 บาท  � 20,001 - 40,000 บาท  

� 40,001 - 60,000 บาท  � 60,001 – 80,000 บาท  

� 80,001 - 100,000 บาท  � มากกวา  100,000 บาท  

2. จํานวนสมาชิกในครอบครัวที่อยูอาศัยบานเดียวกับทาน 

� 1-3 คน    � 4-6 คน  

� 7-9 คน    � 10 คนข้ึนไป 

3. ปญหาสภาพที่อยูอาศัยเดิม  ดานกายภาพ 

 � 1.ปญหาโจรขโมย                        � 2.ไกลจากที่ทํางาน  

 � 3.ไกลจากสถานศึกษาบุตร            � 4.การจราจรติดขัด  

 � 5.ไกลการคมนาคม                      � 6.หางไกลชุมชน 

 � 7.ปญหาน้ําทวม                          � 8.ปญหาเสียงรบกวน เชน ใกลสนามบิน  

            � 9.ปญหาใกลชุมชนแออัด สลัม      �10.ไกลจากศูนยธุรกิจ 

4. ปญหาสภาพที่อยูอาศัยเดิม  ดานผลิตภัณฑ    

 � 1. แบบบานลาสมัย 

 � 2. จํานวนหองไมเพียงพอกับสมาชิกในครอบครัว 

 � 3. ไมมีสวนหยอม และสนาม สําหรับสมาชิก 

 � 4. พื้นที่ใชสอยไมเพียงพอ  

 � 5. พื้นที่ใชสอยใหญเกินความจําเปน  

 � 6. สภาพบานทรุดโทรม 

 � 7. ปญหาระบบประปาไฟฟา เชน ทอน้ําเกา ร่ัว สนิม ,สายไฟหมดอายุ 

 � 8. ระบบบําบัดของเสียไมดี  

 � 9. ที่จอดรถไมเพียงพอ 

 �10. ปญหาปลวก 
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5. ปญหาสภาพที่อยูอาศัยเดิม  ดานราคา    

 � 1.นําเงินคาเชาบานมาผอนเพื่อซื้อบาน มือสอง  

 � 2. ปญหาการผอนชําระสูงเกินกําลัง 

 � 3. ประเมินคาปรับปรุง และซอมแซมบาน สูงกวาซ้ือบานมือสองใหม 

 � 4. มีกําลังในการซ้ือบานเพิ่มข้ึน 

 

สวนที่ 2  ปจจัยที่มีอิทธิพลตอกระบวนการตัดสินใจซ้ือบานมือสอง (เพียงขอเดียว)  
 

ปจจัยการตัดสินใจซือ้ 

ระดับอิทธิพล 

มาก

ท่ีสุด 
มาก 

ปาน

กลาง 
นอย 

ไมมี

อิทธิพล 

ดานกายภาพ      

1.ทําเลท่ีต้ังของบานมือสองการคมนาคมสะดวก เชน 

ใกลรถไฟฟา  
     

2.ทําเลที่ต้ังของบานมือสองใกลโรงเรียนลูก, ที่ทํางาน, 

ญาติพี่นอง 
     

3.กายภาพแวดลอมของบานมือสองเหมาะสม 

สวยงาม 
     

ดานผลิตภัณฑ      

1. บานมือสองมีคุณภาพเหมาะสมกับราคา       

2. บานมือสองมีความหลากหลายของรูปแบบใหเลือก      

3. บานมือสองต้ังอยูในทําเลที่ตองการ      

4. บานมือสองมีพื้นที่ใชสอยสอดรับกับความตองการ

ใชงาน 

     

5. บานมือสองมีความครบถวนของส่ิงอํานวยความ

สะดวก  

     

6. บานมือสองมีความเหมาะสมตอการเขาอยูอาศัยได

ทันที  
     

7. บานมือสองมีการตกแตงภายในท่ีสวยงาม      

8. บานมือสองมีการตกแตงภายนอกที่รมร่ืนสวยงาม      

9. บานมือสองมีอุปกรณที่จําเปนพรอมสรรพสําหรับ

การอยูอาศัย 
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สวนที่ 3  ขอเสนอแนะ 
 

สําหรับผูซื้อ………………………………………………………………………………...………… 

……………………………………………………………………………………………..………… 

สําหรับผูขาย.……………………………………………………………………………….……….. 

…………………………………………………..…………………………………………………… 

สําหรับภาครัฐบาล………………………….……………………………………........................... 

.............................................................................................................................................. 

สําหรับสถาบันการเงนิ............................................................................................................. 

.............................................................................................................................................. 

ปจจัยการตัดสินใจซือ้ 

ระดับอิทธิพล 

มาก

ท่ีสุด 
มาก 

ปาน

กลาง 
นอย 

ไมมี

อิทธิพล 

10.บานมือสองมีการปรับปรุงระบบไฟฟา ประปา 

พรอม 
     

11.บานมือสองเห็นชุมชนกอนซื้อ      

12. บานมือสองเห็นเพื่อนบานกอนซื้อ      

13.บานมือสองเห็นระบบรักษาความปลอดภัยกอนซื้อ      

ดานราคา      

1.ราคาบานมือสองถูกกวาบานใหมในทําเลที่ ต้ัง

เดียวกัน  
     

2.มีหลายราคาใหเลือกในทําเลเดียวกัน ขึ้นอยูกับการ

ตกแตง 
     

3 . ส า ม า ร ถ เ จ ร จ า ต อ ร อ ง ร า ค า บ า น ไ ด ต า ม

ความสามารถ 
     

4.กําหนดราคาใหมีความเหมาะสมกับรายได       

5.ขอสินเช่ือไดวงเงินกูสูง      

6.ขอสินเช่ือไดอัตราดอกเบี้ยตํ่า      

7.ขอสินเช่ือสามารถผอนชําระไดในระยะยาว      

8.ขอสินเช่ือเพื่อตอเติมหรือซอมแซมบานได       


