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บทที่ 4 
ระเบียบการวิจัยการตลาด 

4  

4.1 ประเด็นปญหา 
การวิจยัตลาดของทาง บริษัท น้ํามันตะวันตก จาํกัด มุงศกึษาความตองการและ

พฤติกรรมทีม่ตีอน้ํามนัพืชใชแลวที่เปนวัตถุดิบในการผลิต (Supply) และไบโอดีเซลซึ่งเปนสินคา
ของทางบริษทั (Demand) โดยทาํการศึกษาถงึความเปนไปได พฤติกรรมและทัศนคติ รวมทั้ง
ปจจัยและเงื่อนไขตางๆที่ใชพิจารณาขายและรบัซื้อ รวมถงึกระบวนการตัดสินใจขายน้าํมนัพชืใช
แลวและการรบัซื้อไบโอดีเซล การวิจยัการตลาดในแผนธุรกิจนี ้ ไดกําหนดระเบียบการวิจัย
การตลาดไว 2 สวน คือ 

สวนที่ 1 ศึกษาความตองการและพฤติกรรมของบริษัทขนสงที่ตองการซื้อไบโอดีเซล 
สวนที่ 2 ศึกษาความตองการและพฤติกรรมของโรงงานอุตสาหกรรมที่ตองการขายน้ํามัน

พืชใชแลว 

4.2 วัตถุประสงคการวิจัย 
ทําการวิจัยเชิงคุณภาพ (Qualitative Research) เพื่อใหทราบถึงความตองการและ

พฤติกรรมทั้งของผูบริโภคที่มีความตองการใชไบโอดีเซลและของผูที่มีความตองการในการขาย
น้ํามันพืชใชแลว ซึ่งจะชวยใหทางบริษัทมีความเขาใจและสามารถวางแผนการตลาดไดเปนอยางดี 
โดยทางบริษัทไดมีการกําหนดวัตถุประสงคในการวิจัยไวดังตอไปนี้ 

การวิจัยในดานอุปสงค 
- เพื่อทราบถึงปริมาณและความตองการใชไบโอดีเซล และสามารถประมาณความ

ตองการของตลาดไบโอดีเซลในพืน้ที่เปาหมายได 
- เพื่อเขาใจถงึกลไกและพฤตกิรรมการรับซือ้ไบโอดีเซลที่เปนอยูในปจจบัุนเพื่อนําไปใช

ในการกาํหนดกลยุทธและชองทางในการเขาถึงผูดําเนนิธุรกิจขนสงรายใหญซึ่งเปนผู
ซื้อที่มีคุณภาพได 

- เพื่อทราบถึงปจจัยและเงื่อนไขที่ใชในการพิจารณารับซือ้ไบโอดีเซลของผูดําเนินธุรกิจ
ขนสง เพื่อนาํไปใชในการกําหนดกลยุทธและเสริมสรางความไดเปรียบในการแขงขัน
ของบริษัท 
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การวิจัยในดานอุปทาน 
- เพื่อทราบถึงปริมาณน้ํามันพชืใชแลวที่เกิดจากโรงงานอตุสาหกรรมแปรรูปอาหาร ซึ่ง

เปนแหลงรับซือ้เปาหมายในพื้นที่ได เพือ่นํามาประมาณความสามารถในการจัดหา
น้ํามนัพืชใชแลว 

- เพื่อทราบถึงวธิีการที่โรงงานแปรรูปอาหารใชในการจัดการกับน้าํมนัพชืใชแลว และ
สามารถนํามากําหนดกลยุทธที่จะนําเสนอบริการไดอยางเหมาะสม 

- เพื่อเขาใจถงึปจจัยและความคาดหวงัที่โรงงานอุตสาหกรรมจะใชในการตัดสินใจขาย
น้ํามนัพืชใชแลว และเกณฑในการเลือกผูรับซือ้เพื่อนาํมากําหนดกลยุทธทาง
การตลาดไดตามความตองการของตลาด และสรางความไดเปรียบในการรับซื้อได 

4.3 การศึกษาความตองการและพฤติกรรมของผูบริโภคที่มีความตองการซื้อไบโอ
ดีเซล(Demand) 

ในสวนนี้เปนการวิจัยเชงิคุณภาพ (Qualitative Research) โดยใชวธิีการสัมภาษณแบบ
เจาะลึก (In-Depth Interview) เพื่อศึกษาถึงความตองการและพฤติกรรมของผูบริโภคที่มีความ
ตองการซื้อไบโอดีเซล โดยมรีายละเอียดดงันี ้
กลุมทีท่าํการศึกษา 

กลุมทีท่ําการศึกษาสําหรับการวิจยัเชิงคณุภาพ (Qualitative Research) คือ กลุม
ผูประกอบการรถขนสงสนิคา โดยใชวิธกีารสัมภาษณแบบเจาะลึก (In-Depth Interview) 
ทําการศึกษาผูประกอบการรถขนสงสนิคาที่ต้ังอยูในเขตพื้นที่เปาหมายคือ จงัหวัดนครปฐม 
สมุทรสาคร สมุทรสงคราม ราชบุรี และกาญจนบุรี 

1. ไลประเสริฐ ทรานสปอรต อ. บานโปง จ. ราชบุรี 
2. โอเอสพี ทรานสปอเตชัน่ อ.  เมือง จ.นครปฐม 

แนวคําถามที่ใชในการศกึษา 
แนวคําถามที่ใชในการสัมภาษณแบบเจาะลึก (In-Depth Interview) กบั
ผูประกอบการรถบรรทุกขนสงนัน้ ประกอบดวยประเด็นคาํถามหลกั ดังนี ้
- จํานวนรถบรรทุกขนสง และปริมาณการใชน้ํามนัดีเซล 
- ความตองการและการใชเชื้อเพลิงอืน่เพื่อทดแทนน้าํมนัดเีซล อาทิเชน NGV หรือ 

ไบโอดีเซล 
- ปจจัยที่ใชในการพิจารณาตัดสินใจเลือกใชเชื้อเพลงิอื่นเพื่อทดแทนน้ํามันดีเซล  
- พฤติกรรมการเลือกใชเชื้อเพลิงอื่นเพื่อทดแทนน้ํามันดีเซล 
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- ปจจัยในการพจิารณาเลือกผูขายไบโอดีเซล 
- การกําหนดราคา และเงื่อนไขทางการคาในการซื้อไบโอดีเซล 

การวิเคราะหขอมูล 
การวิเคราะหขอมูลใชการวิเคราะหขอมูลเชิงพรรณนา (Descriptive Analysis) โดยแบง

การวิเคราะหเปนประเด็นตางๆ ดังนี้ จํานวนรถบรรทกุขนสง และปริมาณการใชน้ํามันดีเซล ความ
ตองการและการใชเชื้อเพลงิอื่นเพื่อทดแทนน้าํมนัดีเซล อาทิเชน NGV หรือ ไบโอดีเซล ปจจัยทีใ่ช
ในการพิจารณาตัดสินใจเลือกใชเชื้อเพลิงอื่นเพื่อทดแทนน้ํามันดีเซล  พฤติกรรมการเลอืกใช
เชื้อเพลิงอืน่เพื่อทดแทนน้ํามันดีเซล ปจจัยในการพิจารณาเลือกผูขายไบโอดีเซล การกําหนดราคา 
และเงื่อนไขทางการคาในการซื้อไบโอดีเซล 

4.4  การศึกษาความตองการและพฤติกรรมของผูที่มีความตองการขายน้าํมันพชืใช
แลว (Supply) 

ในสวนนี้เปนการศึกษาถึงความตองการและพฤติกรรมของโรงงานอุตสาหกรรม ทีม่ีความ
ตองการขาย (Supply) น้ํามนัพืชใชแลว โดยเปนการวิจยัเชิงคุณภาพ (Qualitative Research) ซึ่ง
ใชวิธีการสัมภาษณแบบเจาะลึก (In-Depth Interview) ดังมีรายละเอยีดตอไปนี้ 
กลุมทีท่ําการศึกษา 

กลุมทีท่ําการศึกษาสําหรับการวิจยัเชิงคณุภาพ (Qualitative Research) โดยใชวิธีการ
สัมภาษณแบบเจาะลึก (In-Depth Interview) กับโรงงานอุตสาหกรรมที่มีความตองการขายน้าํมนั
พืชใชแลว และมีที่ต้ังอยูในเขตพื้นทีเ่ปาหมายของ บริษทั น้ํามนัตะวนัตก จาํกัด ไดแก เขตจังหวดั
นครปฐม สมทุรสาคร สมทุรสงคราม ราชบุรี และกาญจนบุรี จํานวนทัง้สิ้น 5 ราย ดังนี ้

 
1. บริษัท นําเชา (ประเทศไทย) จํากัด  จังหวัดราชบุรี  

ผลิตบะหมี่กึง่สําเร็จรูป และขนมขาวอบกรอบตราชินมยั 
2. บริษัท แฟชั่นฟูด จํากัด    จังหวัดนครปฐม 

ผลิตขาวเกรียบ และบะหมี่กึง่สําเร็จรูปตราเอฟเอฟ 
3. บริษัท โรงงานผลิตภัณฑอาหารไทย จาํกดั  จังหวัดนครปฐม 

ผลิตบะหมี่กึง่สําเร็จรูปตราไวไว 
4. บริษัท  บ๊ิก  วนั  โปรดักส  จาํกัด   จังหวัดสมุทรสาคร 

ผลิตขนมอบกรอบ 
5. บริษัท มโนหราอุตสาหกรรมอาหาร จํากัด  จังหวัดสมุทรสาคร 
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ผลิตขาวเกรียบกุง ขาวเกรียบปลา ขาวเกรยีบปู ตรามโนหรา 
แนวคําถามที่ใชในการศกึษา 

แนวคําถามที่ใชในการสัมภาษณแบบเจาะลึก (In-Depth Interview) กับผูประกอบการ
แปรรูปผลิตภัณฑอาหาร ประกอบดวยประเด็นคําถามหลัก ดังนี ้

- ลักษณะและประเภทของสินคาทีท่ําการผลติ 
- ปริมาณการใชน้ํามนัพืช และปริมาณน้ํามันพืชใชแลวที่เหลือจากกระบวนการ

ผลิต 
- พฤติกรรมการจัดการกับน้ํามันพชืใชแลวที่เกิดขึ้น 
- ปญหาในการจัดการกับน้ํามันพชืใชแลวที่มีในปจจุบัน 
- ปจจัยที่ใชในการตัดสินใจขายน้ํามันพืชใชแลวใหกับผูทีม่ารับซื้อ รวมถึงปจจยัที่

ใชในการพิจารณาผูรับซื้อน้าํมันพืชใชแลว  
การวิเคราะหขอมูล 

การวิเคราะหขอมูลใชการวิเคราะหขอมูลเชิงพรรณนา (Descriptive Analysis) โดยแบง
การวิเคราะหเปนประเด็นตางๆ ดังนี ้ ประเภทของสินคาที่ผลิต ปริมาณการใชน้าํมันพืช และ
ปริมาณน้าํมันพืชใชแลวทีเ่หลือจากกระบวนการผลิต พฤติกรรมการจัดการกบัน้ํามนัพืชใชแลว 
ปจจัยทีม่ีผลตอการตัดสินใจขายน้าํมนัพืชใชแลว และปจจัยในการพิจารณาเลือกผูรับซื้อน้ํามนัพืช
ใชแลว 
 

4.5 สรุปผลการวจิัยการตลาด 
จากการศึกษาดวยการสัมภาษณแบบเจาะลึก (In-Depth Interview) สามารถสรุป

ลักษณะพฤตกิรรมและความตองการของกลุมเปาหมายไดดังนี ้
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4.5.1 ผูประกอบการรถบรรทกุขนสง 
4.5.1.1 จํานวนรถบรรทุกขนสง และปริมาณการใชน้าํมันดีเซล 

จากผลการประเมินความตองการและปริมาณการใชน้ํามันดีเซลของ
ผูประกอบการขนสงทั้ง 2 รายพบวา มีจาํนวนรถบรรทกุรวมประมาณ 95 คัน โดยเปน
รถบรรทุกใหญรวมหัวลาก 50 คันและรถบรรทุกเล็กขนาด 1 ตัน 45 คัน ซึง่โดยเฉลี่ยแลวมี
ปริมาณการใชรวมอยูที ่5,000 – 6,000 ลิตรตอวัน โดยลดลงจากชวงปกอนประมาณ 5 % 
ซึ่งเปนผลมาจากการลดลงของจํานวนงานที่ไดรับ และการรณรงคใหผูใชรถขับข่ีอยาง
ประหยัด  

4.5.1.2 พฤติกรรมของผูบริโภคตอการเติมน้าํมันดีเซล 
ผูประกอบการขนสงในแตละรายมีความแตกตางกันในเรือ่งของพฤติกรรมในการ

เติมน้ํามัน  บางสวนเตมิน้ํามันจากสถานบีริการน้าํมันบางจากซึง่จําหนายน้าํมนัไบโอ
ดีเซล บี5 และสถานีต้ังอยูใกลกับบริษทัซึง่ทาํเกิดความสะดวกของคนขับรถอีกทัง้ยังชาํระ
คาน้ํามันทนัทตีามราคาตลาดที่ผูประกอบการกําหนดไว มิไดมีการทาํสัญญาทางธุรกิจแต
อยางใด อีกสวนหนึง่รับซื้อน้ํามนัไบโอดีเซลจากผูผลิตไบโอดีเซล 100% เพื่อมาผสมในถัง
บรรจุน้ํามนัของกิจการในอตัราสวนที่เหมาะสมกับประสิทธิภาพและคาใชจาย โดยใน
ปจจุบันนี้อยูในสัดสวน 50 : 50 ทัง้นีน้้ํามนัไบโอดีเซลที่ผูผลิตนาํมาสงนัน้ จะไดรับคา
น้ํามนัทันทีเชนกนัและราคาที่ตกลงกันไวจะกําหนดคงที่ไวประมาณ 5 - 6 เดอืนและเปน
การรวมคาใชจายดานการสงน้าํมนัมาใหบริการถึงบริษทัอีกดวย 

4.5.1.3 ความตองการและการใชเชื้อเพลิงอ่ืนเพื่อทดแทนน้าํมันดีเซล อาทิเชน 
NGV หรือไบโอดีเซล 
ผูประกอบการขนสงมีความคิดเห็นเชนเดยีวกนัในเรื่องของการใชน้าํมันไบโอ

ดีเซลเพื่อการบริหารตนทุนที่มีประสิทธิภาพมากยิ่งขึ้น แตแตกตางกนัในมุมมองของการ
ใช NGV กับระบบเชื้อเพลงิของธุรกิจ โดยบางสวนมีความประสงคที่จะเปลี่ยนแปลงระบบ
เชื้อเพลิงเปน NGV ในอนาคตและจะเริ่มจากการติดตั้งในรถบรรทุกเล็กขนาด 1 ตันเปน
ประเภทแรก โดยมีเงื่อนไขในเรื่องของสถานบีริการทีจ่ะตองมีความพรอมมากขึน้ และ
ปตท.สามารถสรางความมัน่ใจในเรื่องของความปลอดภยัยิ่งกวานี ้ ทั้งนี้ธุรกิจดังกลาวมี
ความสนใจแผนสนับสนนุทางการเงินและสินเชื่อของตัวแทนที่รับติดตั้ง NGV ไดเคยมา
เสนอไว และเชื่อวาการติด NGV จะทําบริษัทสามารถบริหารคาใชจายไดมีประสิทธิภาพ
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มากยิง่กวาปจจุบัน  ซึง่ความคิดเห็นดงักลาวแตกตางจากธุรกิจขนสงซึ่งใหบริการขนสง
โดยรถบรรทุกขนาดใหญ โดยบริษัทดังกลาวมิไดมีความตองการที่จะเปลี่ยนแปลงระบบ
เชื้อเพลิง ซึ่งประเด็นสําคญัก็คือ การลงทนุจํานวนมาก โดยเฉพาะการติดตั้ง NGV กับ
รถบรรทุกขนาดใหญ อีกทั้งยังทําใหสูญเสียราคาจาํหนายตอของรถบรรทุกซึง่บริษัทจะ
จําหนายตอในปที ่5 ของการใชงาน 

4.5.1.4 ปจจัยที่ใชในการพจิารณาตัดสินใจเลือกใชเชื้อเพลงิอ่ืนเพื่อทดแทนน้ํามัน
ดีเซล  
ผูประกอบการขนสงมหีลักเกณฑในการพิจารณาเลือกเชือ้เพลิงจากประสิทธิภาพ

ในการใชงานและความคุมคาของคาใชจาย ทัง้นี้ประเด็นในเรื่องของคาใชจายจะรวมใน
สวนของตนทนุเชื้อเพลิงในอนาคตและคาใชจายในการเปลี่ยนแปลงระบบเชื้อเพลงิของรถ
ดวย 

นอกจากนีป้ระเด็นที่มีความสําคัญรองลงมาคือเร่ืองของความพรอมในการ
ใหบริการของสถานเีชื้อเพลงิทดแทนดวย ซึ่งหากสถานีดังกลาวอยูใกลกับผูประกอบการ
หรืออยูในเสนทางผานของการขนสงจะมีสวนชวยใหผูประกอบการตัดสินใจไดงายยิง่ขึ้น 
ทั้งนี้ผูประกอบการบางสวนมิไดใหความสาํคัญของจํานวนของสถาน ี เนื่องจากการเติม
เชื้อเพลิงของรถขนสงนั้น จะกระทาํเพียงครั้งหรือสองครั้งกอนเริ่มขนสง และมกัจะเติม
จากสถานีใด สถานหีนึง่แนนอน ในสวนสุดทายที่ผูประกอบการใหความสาํคัญคือเร่ือง
ของความปลอดภัยที่จะไดรับ โดยเฉพาะอยางยิ่งความเสี่ยงตอการระเบิดในกรณขีองการ
ติดตั้งกาซธรรมชาต ิ

4.5.1.5 ปจจัยในการพิจารณาเลือกผูขายไบโอดีเซล 
ปจจัยหลกัที่ผูประกอบการใหความสําคัญคือเร่ืองของมาตรฐานของน้าํมันดีเซลที่
ไดรับ โดยเฉพาะผูที่รับน้าํมันไบโอดีเซลจากผูประกอบการรายยอยที่จัดหาไบโอดีเซล 
100% ซึ่งมักจะไมมีความแนนอนของคุณภาพในน้ํามันแตละล็อต ทาํใหมีปญหากบั
การผสมและผลตอเนื่องกับประสิทธิภาพในการขับข่ี อีกทัง้ผูขายจาํเปนตองมี
ความสามารถในการสงน้าํมนัอยางสม่าํเสมอ เพื่อลดความผันผวนของระดับเชื้อเพลิง
ที่ขนสงรักษาไว  นอกจากนีห้ากสามารถทําสัญญาทางการคาและไดรับเครดิตทาง
การคาจะเปนประโยชนตอผูประกอบการขนสงอยางยิ่ง อีกทัง้หากมีบริการสงน้ํามัน
ถึงบริษทั ก็จะไดรับการพิจารณาเปนพิเศษ ทั้งนี้เมื่อสอบถามถึงเงื่อนไขการใหเครดิต
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การคาพบวา ระยะเวลาขั้นต่ําที่ทาํใหผูซื้อพิจารณาซือ้น้ํามนัไบโอดเีซลจากผูขายคือ
ประมาณ 3 วนั เนื่องจากสามารถนาํเงินทนุดังกลาวไปใชหมนุเวยีนในธุรกิจได 

4.5.1.6 การกาํหนดราคา และเงื่อนไขทางการคาในการซื้อไบโอดีเซล 
ผูใหบริการน้าํมันไบโอดีเซลมักจะเปนผูกาํหนดราคา โดยเฉพาะการหาก
ผูประกอบการขนสงจะตองเติมจากผูใหบริการรายใหญเชน บางจาก หรือ ปตท. ทั้ง
ทางขนสงมีโอกาสในการพจิารณาเงื่อนไขทางดานราคาไดบาง หากรับซื้อจากโรง
กลั่นไบโอดีเซลทองถิน่และมีปริมาณการสั่งซื้อเปนจํานวนที่มากเพียงพอ โดยอาจจะ
ตรึงราคาจําหนายไดในชวงระยะเวลาหนึง่ ประมาณ 3 เดือน หรือ 6 เดือน เพือ่ลด
ความผนัผวนทางดานตนทนุ ทั้งนี้ผูประกอบการขนสงยังปราถนาที่จะไดรับเงื่อนไข
ทางการคาที่ดีกวาในปจจุบัน เชน การขอเครดิตทางการคา การรบัประกันคุณภาพ
และการบริการเปนตน 

4.5.2 ความตองการและพฤตกิรรมของผูที่มคีวามตองการขายน้ํามันพืชใชแลว (Supply) 
4.5.2.1 ลักษณะและประเภทของสินคาที่ทาํการผลิต 

ในธุรกิจการประกอบอาหารที่ใชน้าํมนัพืชในกระบวนการผลิตนั้น สามารถแบงไดเปน
หลายประเภท อาทิ ธุรกิจบะหมีก่ึ่งสาํเรจ็รูป ธุรกิจขนมทอดกรอบและธุรกิจแปรรูป
อาหาร โดยปริมาณน้าํมันพืชและลักษณะการใชน้าํมันก็จะแปรไปตามประเภทของ
ธุรกิจ อาทิเชน ในโรงงานผลิตบะหมี่กึง่สําเร็จรูปนัน้ จําเปนตองใชน้ํามนัพืชจํานวน
มากในการทอด และผลผลติที่ไดก็จะดูดซับน้ํามันนอยกวา และน้ํามนัที่เหลือกม็ักจะ
มีคุณภาพที่ดีกวา ธุรกิจขนมทอดกรอบ เนื่องจากธุรกจิขนมทอดกรอบ จําเปนตองมี
การผสมเครื่องปรุงไปในกระบวนการทอดดวย จึงสงผลน้ํามนัที่เหลอืจากกระบวนการ
มีกลิ่นและขุน  

4.5.2.2 ปริมาณการใชน้ํามันพืช และปริมาณน้ํามันพชืใชแลวที่เหลือจาก
กระบวนการผลิต 

จากการรวบรวมขอมูลโรงงานที่ไดทําการศึกษา พบวาแตละโรงงานมีน้ํามันเหลือจาก
กระบวนการผลิตเฉลี่ย 150,000 – 200,000 ลิตรตอเดือน หรือคิดเปนรอยละ 10 ของ
ปริมาณน้าํมันพืชที่ใชในกระบวนการแปรรูปอาหาร 

4.5.2.3 พฤติกรรมการจัดการกับน้ํามันพชืใชแลวที่เกิดขึ้น 
แนวทางในการจัดการน้ํามันพืชจากโรงงานอุตสาหกรรม สามารถจาํแนกไดดังนี ้
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4.5.2.3.1. นํามาผสมกบัน้ํามันพชืใหมเพื่อใชในกระบวนการผลิตตอไป 
ในกลุมของโรงงานอุตสาหกรรมที่ไดไปเก็บรวบรวมขอมลูนั้น ทุกโรงงานจะนาํน้าํมนัที่
เหลือจากกระบวนการแปรรูปอาหารมาทําการผสมใหมและนํากลับเขาไปใน
กระบวนการผลิตอีกครั้ง ทัง้นีทุ้กโรงงานจะทาํการผสมใหไดสัดสวนและมาตรฐาน
ตามทีก่ฏหมายรองรับ ทั้งนี้ทกุโรงงานมีความตองการที่จะลดตนทนุในการผลิตให
ไดมากที่สุด 

4.5.2.3.2. จําหนายแกตัวแทนที่รับซ้ือน้ํามัน 
โดยสวนใหญแลวเมื่อน้าํมนัที่ผานการผสมใหมจนกระทั่งคุณภาพต่ํากวามาตรฐาน
และไมสามารถนํามาใชไดอีก ก็จะใหตัวแทนที่รับซื้อน้าํมันใชแลว เขามาดําเนนิการ 
ทั้งนี้จากการสอบถามกลุมโรงงานแปรรูปอาหารพบวา ตัวแทนที่เขามาซื้อนัน้แบง
ออกเปน 2 กลุมคือ กลุมผูผลิตอาหารสตัวและกลุมผูผลิตน้ํามนัไบโอดีเซล โดยราคา
ซื้อเฉลี่ยในปจจุบันคือ 12  ถงึ 14 บาทตอลิตรและจะมารับซื้อโดยตรงถึงหนาโรงงาน  

4.5.2.3.3.  กลั่นไบโอดีเซลเพื่อใชภายในบริษทั 
กลุมโรงงานบางสวนไดมีการริเร่ิมกลั่นไบโอดีเซลภายในโรงงานเพื่อนาํน้ํามนัพืชใช
แลวมาหมุนเวยีนใหเกิดประโยชนอีกครั้งและประหยัดคาใชจายในสวนของคาน้ํามนั
หรือบางครั้งใชในการปนไฟ ณ ชวงเวลาที่ปริมาณการใชไฟขึน้สูงสุด ทัง้นี้
ผูประกอบการบางสวนไดใหความคิดเหน็วา น้าํมนัไบโอดีเซลที่ผลิตขึ้นเองภายใน
โรงงานจะอาศัยเทคโนโลยกีารผลิตที่ไมสูงนกั แตเนนเรื่องของความคุมคาและ
ระยะเวลาการคืนทนุที่เร็วที่สุด อีกทัง้ยังวางแผนจดัจําหนายแกผูใชภายนอกใน
อนาคตอีกดวย 

4.5.2.4 ปญหาในการจัดการกับน้าํมันพืชใชแลวที่มใีนปจจุบัน 
เนื่องจากผูประกอบการอาหารแปรรูปมีทางเลือกมากมาย ในการจัดการกับ

น้ํามนัพืชใชแลวซึ่งสามารถพิจารณาไดวาจะขายแกตัวแทนใด แตจะมีเร่ืองของปรมิาณ
การรับซื้อที่ไมสม่ําเสมอเทานั้น ทําใหบางครั้งโรงงานตองเตรียมพืน้ที่เพื่อจัดเก็บน้าํมันที่
ขายตอไมหมด 

4.5.2.5 ปจจัยที่ใชในการตัดสนิใจขายน้าํมันพชืใชแลวใหกบัผูที่มารับซ้ือ รวมถึง
ปจจัยที่ใชในการพจิารณาผูรับซ้ือน้ํามันพืชใชแลว  
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ปจจุบันนี้หากโรงงานอุตสาหกรรมตองการจําหนายน้าํมันพชืใชแลวแกตัวแทนที่มารับซื้อ 
จะพิจารณาจากราคารับซื้อเปนหลกั เนื่องจากตัวแทนทุกรายจะเขามารับซื้อถึงหนา
โรงงานอยูแลว ทาํใหตัดปญหาเรื่องของการบริการอยูแลว ทัง้นีผู้ประกอบการยังไมได
สนใจวาตัวแทนจะรับซื้อไปเพื่ออะไร แตหากผูรับซื้อสามารถรับประกนัจํานวนรับซือ้ได จะ
สงผลใหโรงงานสามารถดําเนินการจัดการกับน้าํมันพชืเหลือใชไดอยางมีประสิทธิภาพ 


