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1.กลยุทธการกําหนดราคาสองสวน
การกําหนดราคาแบบมี

คาธรรมเนียมแรกเขา

สถานออกกําลังกายควรกําหนดคาธรรมเนียมใหเหมาะสมกับความเต็มใจ

จะจายของลูกคา โดยสถานออกกําลังกายตองเขาใจลักษณะพฤติกรรม

และความเต็มใจท่ีจะจายท่ีแตกตางกันของลูกคาแตละประเภทเมื่อสถาน

ออกกําลังกายนํากลยุทธดังกลาวมาใชทางสถานออกกําลังกายตองมีการ

สรางการรับรูเกี่ยวกับการเขาใชสถานออกกําลังกายวาตองมีการชําระ

คาธรรมเนียมแรกเขาอาจจะโดยการโฆษณาประชาสัมพันธหรือผานฝาย

ขายของบริษัทรวมท้ังทางสถานออกกําลังกายตองมีการควบคุมการเขาใช

บริการของสมาชิกแตละประเภทท่ีชําระคาธรรมเนียมแตกตางกันใหปฏิบัติ

ตามกฎระเบียบของสมาชิก

กลยุทธการกําหนดราคาตามคาของสินคาเฉพาะบุคคล เปนการกําหนด

ราคาสินคาตามคาของสินคาท่ีทางบริษัทสรางข้ึนสําหรับธุรกิจฟตเนสไดมี

ตารางที่ 4.2

กลยุทธการต้ังราคาที่ธุรกิจนํามาใช ประเด็นการเสนอราคา เง่ือนไขที่ทําใหการดําเนินกลยุทธประสบผลสําเร็จ

 กลยุทธการตั้งราคาและประเด็นการเสนอราคา
รวมถึงเงื่อนไขที่ทําใหกลยุทธการตั้งราคาประสบผลสําเร็จ

2.กลยุทธการกําหนดราคาตามคาของ

สินคา

การกําหนดราคาข้ึนกับการ

เขาใชบริการแตละสาขา

ุ

การนําสาขาท่ีมีมาสรางมูลคาใหกับการบริการโดยอาศัยความตองการ

ความสะดวกสบายและความสามารถในการเขาใชบริการของผูบริโภคเปน

เกณฑ เมื่อสถานออกกําลังกายนํากลยุทธดังกลาวมาใช ทางสถานออก

กําลังกายตองมีการสรางการรับรูถึงมูลคาท่ีแตกตางกันสําหรับรูปแบบการ

เขาใชบริการแตละประเภทรวมท้ังสถานออกกําลังกายควรมีมาตรการ

ควบคุมและระเบียบขอบังคับสําหรับสมาชิกท่ีสมัครเขารับบริการแตละ

ประเภทท้ังน้ีก็เพื่อปองกันการเขาใชบริการผิดประเภทและทําใหเกิดความ

เสียหายกับบริษัท

3.กลยุทธการกําหนดราคาตามชวงเวลา
การกําหนดราคาข้ึนกับวัน

และชวงเวลาท่ีเขาใชบริการ

กลยุทธการกําหนดราคาตามชวงเวลา ทางสถานออกกําลังกายตองเขาใจ

พฤติกรรมความตองการในการใชบริการท่ีแตกตางกันของผูบริโภคตามแต

ละชวงเวลา เมื่อสถานออกกําลังกายนํากลยุทธดังกลาวมาใช ทางสถาน

ออกกําลังกายตองสรางการรับรูเกี่ยวกับรูปแบบการเสนอราคาท่ีแตกตางกัน

ในแตละชวงเวลาและสถานออกกําลังกายควรมีมาตรการควบคุมและ

ระเบียบขอบังคับสําหรับสมาชิกท่ีสมัครเขาใชบริการแตละชวงเวลาท้ังน้ีก็

เพื่อปองกันการเขาใชบริการผิดประเภทและทําใหเกิดความเสียหายกับบริษัท
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กลยุทธการต้ังราคาที่ธุรกิจนํามาใช ประเด็นการเสนอราคา เง่ือนไขที่ทําใหการดําเนินกลยุทธประสบผลสําเร็จ

 กลยุทธการตั้งราคาและประเด็นการเสนอราคา
รวมถึงเงื่อนไขที่ทําใหกลยุทธการตั้งราคาประสบผลสําเร็จ

4.กลยุทธการกําหนดราคาแยกประเภทผู

ซื้อ

1.การกําหนดราคาข้ึนกับ

ระยะเวลาการใชบริการ

2.การกําหนดราคาสําหรับผูท่ี

ใชบัตรเครดิต

3.การกําหนดราคาสําหรับผู

มาสมัครสมาชิกเปน

ครอบครัวเดียวกัน

กลยุทธการกําหนดราคาแยกประเภทผูซื้อ ทางสถานออกกําลังกายตอง

เขาใจลักษณะและพฤติกรรมการซื้อท่ีแตกตางกันของลูกคาแตละประเภท

เพื่อจะไดสรางคาของสินคาและบริการไดสูงและเหมาะกับพฤติกรรมท่ี

แตกตางตามประเภทของผูบริโภค เมื่อสถานออกกําลังกายไดนํากลยุทธ

ดังกลาวมาใชทางสถานออกกําลังกายตองมีการสรางการรับรูถงึรูปแบบการ

เสนอราคาแยกตามประเภทผูซื้อรวมท้ังสถานออกกําลังกาย ควรมี

มาตรการควบคุมและระเบียบขอบังคับสําหรับสมาชิกท่ีสมัครเขารับบริการ

แตละประเภท เพื่อปองกันการเขาใชบริการผิดประเภทและทําใหเกิดความ

เสียหายกับบริษัท

กลยุทธการกําหนดราคาแบบบุฟเฟท บริษัทฟตเนสกําหนดกลยุทธการต้ัง

ราคาแบบบุฟเฟทก็เน่ืองมาจากการท่ีผูบริโภคมีพฤติกรรมความตองการใช

สินคาไมจํากัดจํานวนครั้งโดยจายคาบริการเพียงครั้งเดียว การท่ีบริษัทฟต

เนสเขาใจพฤติกรรมดังกลาวของผบริโภคทําใหสามารถสรางคาใหกับสินคา

5.กลยุทธการกําหนดราคาแบบบุฟเฟท
การกําหนดราคาท่ีไมจํากัด

จํานวนการเขาใชบริการ

เนสเขาใจพฤตกรรมดงกลาวของผูบรโภคทาใหสามารถสรางคาใหกบสนคา

และบริการไดเพิ่มสูงข้ึนเมื่อสถานออกกําลังกายนํากลยุทธดังกลาวมาใช 

ทางสถานออกกําลังกายตองมีการสรางการรับรูใหกับลูกคาเกี่ยวกับรูปแบบ

การใหบริการท่ีนําเสนอรวมท้ังสถานออกกําลังกายควรมีมาตรการควบคุม

และระเบียบขอบังคับสําหรับสมาชิกท่ีสมัครเขารับบริการแตละประเภท ท้ังน้ี

เพื่อปองกันการเขาใชบริการผิดประเภทและทําใหเกิดความเสียหายกับบริษัท

6.กลยุทธการกําหนดราคาเปนชุด

การกําหนดราคาท่ีสามารถ

ใชบริการไดหลายรูปแบบ

พรอมกัน

กลยุทธการกําหนดราคาเปนชุด ทางสถานออกกําลังกายตองเขาใจลักษณะ

และพฤติกรรมความตองการของลูกคา รสนิยมและราคาท่ีต้ังใจจะซื้อของ

ลูกคาเพื่อจะไดนําเสนอรูปแบบการบริการไดเหมาะสมตรงกับความ

ตองการดังกลาว เมื่อสถานออกกําลังกายนํากลยุทธดังกลาวมาใชทาง

สถานออกกําลังกายตองมีการสรางการรับรูใหกับลูกคาเกี่ยวกับรูปแบบการ

ใหบริการท่ีนําเสนอรวมท้ังสถานออกกําลังกายควรมีมาตรการควบคุมและ

ระเบียบขอบังคับสําหรับสมาชิกท่ีสมัครเขาใชบริการแตละประเภทเพื่อ

ปองกันการเขาใชบริการผิดประเภทและทําใหเกิดความเสียหายกับบริษัท

7.กลยุทธการกําหนดราคาตามปริมาณ

การซื้อ

การกําหนดราคาสําหรับผูมา

สมัครสมาชิกเปนกลุม

กลยุทธการกําหนดราคาตามปริมาณการซื้อ ทางสถานออกกําลังกายตอง

เขาใจลักษณะและพฤติกรรมความตองการของลูกคาเกี่ยวกับพฤติกรรมการ

เลือกซื้อสินคา เมื่อสถานออกกําลังกายนํากลยุทธดังกลาวมาใชทางสถาน

ออกกําลังกายตอง สรางการรับรูใหกับลูกคาเกี่ยวกับรูปแบบการเสนอราคา

ดังกลาว
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