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บทที่ 1 
 

บทนํา 
 

ความสาํคัญและที่มาของปญหา 
 

 ปจจุบันการประกันชีวิตเขามามีบทบาทเปนอยางมากในสังคมไทย เนื่องจากการ

ประกันชีวิตมีมูลฐานมาจากความเขาใจและคํานึงถึงความสําคัญของชีวิตและคุณคาทาง

เศรษฐกิจของมนุษย โดยการประกันชีวิตนั้นไดกําหนดใหมีการจัดทําในรูปสัญญาที่องคการ 

สถาบัน และมนุษยรวมกันจัดต้ังข้ึนเพื่อชวยถายเทภัยตาง ๆ หรือกลาวอีกนัยหนึ่ง การประกันชีวิต

เปนการวางแผนรวมกันของบุคคล ในอันที่จะชวยกันเฉล่ียภัยอันเนื่องมาจากการตาย รวมไปถึง

การสูญเสียอวัยวะ พิการ (ทุพพลภาพ) และสูญเสียรายไดในยามชรา โดยที่เมื่อผูเอาประกันตอง

เผชิญกับภัยเหลานั้น จะไดรับเงินจํานวนหนึ่งที่ไดมาจากการเฉลี่ยเก็บจากผูสมัครทําประกันชีวิต 

หรือที่เรียกวา “เบ้ียประกันชีวิต” เพื่อบรรเทาความเดือดรอนแกตนเองและครอบครัว ดังนั้น 

สถาบันการประกันชีวิตในรูปแบบของธุรกิจประกันชีวิตจึงไดกําเนิดข้ึนจากการยอมรับอยาง

กวางขวางจากนานาประเทศทั่วโลกวา “การทําประกันชีวิต” นั้นเปนการยกระดับคุณภาพชีวิตของ

คนในสังคม 

 ธุรกิจประกันชีวิตจึงถือกําเนิดข้ึนอยางมากมาย ซึ่งทําใหการแขงขันมีสูงข้ึน จึงตองมี

การโฆษณาผานส่ือตาง ๆ เชน ส่ือวิทยุ ส่ือโทรทัศน หนังสือพิมพ นิตยสาร Internet แผนพับ 

โปสเตอร ฯลฯ ผูที่สนใจเกี่ยวกับการประกันชีวิต หรือ ผูที่อยากทําประกันชีวิต จะสามารถคนควา

หาขอมูลไดจากสื่อตาง ๆ เหลานี้ โดยบริษัทประกันชีวิตจะเสนอทางเลือกตาง ๆ แกผูทําประกัน 

โดยผูทําประกันสามารถที่จะเปรียบเทียบเบี้ยประกันชีวิต ผลตอบแทน รวมทั้งคาชดเชยตาง ๆ 

ผานส่ือเหลานี้ 

 ซึ่งประโยชนที่สําคัญยิ่งในประเทศที่อยูระหวางการพัฒนาเศรษฐกิจ อยางเชน ประเทศ

ไทยนั้น จําเปนอยางยิ่งที่จะตองมีการลงทุน และการลงทุนนั้นควรไดมาจากการออมทรัพยของ

ประชาชนเปนสําคัญ เพราะฉะนั้นเราจึงจําเปนตองใหความสนใจตอระบบการธนาคาร และระบบ

การประกันภัยเทาเทียมกัน โดยจะตองใหทั้ง 2 ระบบ เจริญกาวหนาไปพรอม ๆ กัน เพื่อที่จะ

สามารถระดมเงินทุนมาสรางประโยชนไดมากที่สุด ซึ่งปจจุบันสถาบันการเงินถือเปนอีกส่ือหนึ่งที่

เผยแพรการประกันชีวิตไปสูผูบริโภค ซึ่งประโยชนของการประกันชีวิตนั้นมากมายมหาศาล 

โดยเฉพาะในเร่ืองของการแบงเบาภาระของรัฐบาลในเร่ืองของการใชงบประมาณในการดูแลผูปวย
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ที่ทุพพลภาพ รวมถึงเปนการลดภาษีเงินไดโดยผูที่ทําประกันชีวิตนั้นสามารถนําไปหักเปนคา

ลดหยอนในการคํานวณภาษีเงินได ซึ่งหากผูทีทําประกันชีวิตไมมีความรู ความเขาใจในเร่ืองของ

การประกันชีวิตที่ดีพอจะทําใหผูที่ทําประกันชีวิตนั้นไมไดรับประโยชนจากการประกันชีวิตได

เทาที่ควร0

1  

 ซึ่งจากการศึกษาของผูจัดทําในคร้ังนี้ ผูจัดทําเห็นวาหากประชากรในประเทศไทย 

ไดรับขอมูลขาวสารเกี่ยวกับการประกันชีวิตที่ถูกตอง และมากเพียงพอกับการตัดสินใจทําประกัน

ชีวิต ประชากรเหลานั้นจะเกิดภาพลักษณที่ดีตอการประกันชีวิต ซึ่งในปจจุบันภาพลักษณของการ

ประกันชีวิตในประเทศไทยยังไมดีพอดังจะเห็นไดจากปจจุบันประเทศไทยยังมีผูที่ทําประกันชีวิต

นอยเมื่อเทียบกับตางประเทศที่มีการทําประกันชีวิตสูงกวามากมาย ทั้งนี้อาจมาจากความรูความ

เขาใจของประชาชนเก่ียวกับการประกันชีวิตยังไมดีพอ ดังนั้นจึงจําเปนตองเนนในเร่ืองของการให

ขอมูลขาวสาร ความรูเกี่ยวกับการประกันชีวิตใหแกประชาชนมากข้ึน โดยจําเปนตองศึกษา

เกี่ยวกับความสนใจในการเปดรับส่ือ การเปดรับขอมูลเกี่ยวกับการประกันชีวิตของประชาชนวามี

ลักษณะเปนเชนไร รวมทั้งศึกษาวาในการตัดสินใจในการทําประกันชีวิตของประชาชนน้ัน ตัวแปร

ในดานการส่ือสาร อันไดแกการเปดรับส่ือการมีความรู ความเขาใจ ในการประกันชีวิตของ

ประชาชนวาจะมีผลหรือไมอยางไร โดยผูศึกษาไดต้ังประเด็นปญหานําในการศึกษาไวดังนี้ 
 

ปญหานําการศึกษา 
 

 1. ประชาชนในเขตกรุงเทพมหานคร มีการแสวงหาขอมูลขาวสารเกี่ยวกับการประกัน

ชีวิตอยางไร 

 2. ประชาชนในเขตกรุงเทพมหานคร มีพฤติกรรมการตัดสินใจเกี่ยวกับการทําประกัน

ชีวิตอยางไร 

 3. ประชาชนในเขตกรุงเทพมหานคร มีความคิดเห็นตอการประกันชีวิตอยางไร 
 

                                                 
1 ไทยประกันชวีิต, “ทีมงาน ‘ไทยประกนัชีวติ’ สาขาลุมพนิี กรุงเทพมหานคร,” 

<http://www.thaipakan.com>, 12 พฤษภาคม 2550. 
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วัตถุประสงคในการศึกษา 
 
 1. เพื่อศึกษาการแสวงหาขอมูลขาวสารเกี่ยวกับการประกันชีวิตของประชาชนในเขต

กรุงเทพมหานคร 

 2. เพื่อศึกษาความคิดเห็นในการทําประกันชีวิตของประชาชนในเขตกรุงเทพมหานคร 

 3. เพื่อศึกษาพฤติกรรมการตัดสินใจในการทําประกันชีวิตของประชาชนในเขต

กรุงเทพมหานคร 

 
ขอบเขตการศึกษา 

 

 1. การวิจัยคร้ังนี้มุงที่จะศึกษาประชาชนเฉพาะในเขตกรุงเทพมหานครเทานั้น 

เนื่องจากจังหวัดกรุงเทพมหานครเปนจังหวัดที่มีความเส่ียงมากที่สุดและมีสถิติการทําประกันชีวิต

มากที่สุดเมื่อเทียบกับจังหวัดอ่ืน ๆ  

 2. ประชากรที่มุงศึกษาเปนประชาชนในเขตกรุงเทพมหานคร อายุต้ังแต 21-60 ป 

ทํางานในหนวยงานภาครัฐ เอกชน รัฐวิสาหกิจ ประกอบธุรกิจสวนตัว รับจางอิสระ ทั้งที่เคยและไม

เคยทําประกันชีวิตมากอน หรือกําลังตัดสินใจทําประกันชีวิตกับบริษัทใดบริษัทหนึ่ง เนื่องจาก

ประชาชนชวงอายุระหวาง 21-60 ป มีความสามารถในการสงเบี้ยประกันชีวิตได 

 3. ประเภทของการประกันชีวิตที่จะศึกษาในคร้ังนี้จะศึกษาเฉพาะการประกันชีวิต

ประเภทสามัญเทานั้น ซึ่งเปนการประกันชีวิตแกบุคคลทั่วไป ซึ่งมีดังนี้ 

  3.1 ประกันชีวิตแบบบํานาญ  เปนการประกันชีวิตที่ชวยสรางกองทุนยามเกษียณ

และกองทุนมรดกสําหรับอนาคตตามที่สามารถกําหนดได เพื่อความสุขของชีวิตอยางสมบูรณแบบ

ยามเกษียณ และคนท่ีรักตลอดไป ดวยผลประโยชนเงินคืนแบบรายปในชวงกอนวัยเกษียณ และ

แบบเงินบํานาญรายเดือนในยามเกษียณ เพื่อเปนรายไดสําหรับเล้ียงชีพไดอยางสบาย พรอม

ความคุมครองอยางตอเนื่องไปตลอดชีพ เพื่อชีวิตที่มั่นคงอยางมั่นใจ 

  3.2 ประกันชีวิตแบบตลอดชีพ  เปนการประกันชีวิตที่ใหความคุมครองการเสยีชีวติ

ของผูเอาประกันภัยจากทุกกรณีพรอมการออมทรัพยไปจนอายุครบ 99 ป เหมาะที่สุดสําหรับผูที่

ตองการสรางกองทุนสํารอง หรือกองมรดกใหกับบุคคลที่รักดวยจํานวนเงินที่สามารถจัดสรรได

อยางสบาย 

  3.3 การประกันชีวิตแบบชั่วระยะเวลา เปนการประกันชีวิตที่เนนการใหความ

คุมครองชีวิตสูงแตชําระเบ้ียประกันภัยที่ตํ่า จึงเหมาะสําหรับนักธุรกิจ ผูที่มีภาระหนี้สิน และมี
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ความเส่ียงตอการทํางานในบางชวงของเวลา เพื่อเปนเงินทุนหนุนหลังหากเกิดเหตุไมคาดคิดเพื่อ

หลักประกันที่มั่นคงสําหรับครอบครัว แบงเบาภาระหน้ีสิน หรือเพื่อใหธุรกิจที่ทําอยูดําเนินงานได

ตอไปอยางราบร่ืน 

  3.4 การประกันชีวิตแบบสะสมทรัพย เปนการประกันชีวิตที่ใหผลประโยชนชัดเจน

อยางเหนือระดับทั้งจากการออมทรัพยและความคุมครองชีวิต มีความคลองตัวสูงดวยผลประโยชน

เงินคืนรายปที่รวดเร็วในอัตราที่สูงและเพ่ิมข้ึนอยางตอเนื่อง จึงชวยใหคุณวางแผนทางการเงินได

อยางชัดเจนและมีประสิทธิภาพมากยิ่งข้ึน 

 4. ระยะเวลาในการศึกษาประมาณ 3 เดือน ตั้งแตมีนาคม –พฤษภาคม 2551 

 
นิยามศัพททีเ่กี่ยวของ 

 

 การประกันชีวิต  หมายถึง การเฉล่ียความเส่ียงภัยของบุคคล ไมวาจะเปนความเส่ียง

ตอโรคภัย ตออุบัติเหตุหรือการตาย รวมไปถึงการสูญเสียอวัยวะ พิการ (ทุพพลภาพ) และสูญเสีย

รายไดในยามชรา โดยมีบริษัทประกันชีวิตเปนศูนยกลางใหทุกคนมารวมกันเปนสมาชิก และ

จายเงินจํานวนหน่ึง เรียกวา “เบ้ียประกันชีวิต” ใหกับบริษัทซึ่งจะทําหนาที่เปนส่ือกลางคอย

จายเงินกอนใหญใหกับสมาชิกเพื่อบรรเทาความเดือดรอนแกสมาชิกและครอบครัว ซึ่งผูที่เปน

สมาชิกทําประกันชีวิตจะเรียกวา “ผูเอาประกันชีวิต” สวนบริษัทจะเรียกวา “ผูรับประกันชีวิต” 

 การแสวงหาขอมูลขาวสารการทําประกันชีวิต  หมายถึง  การคนหา สืบเสาะ ขอมูล 

เร่ืองราว เนื้อหา เกี่ยวกับการประกันชีวิต ซึ่งแบงเปน เนื้อหาการทําประกันชีวิต ข้ันตอนเกี่ยวกับ

การรับทําประกันชีวิต การเรียกรองสิทธิ์ในการทําประกันชีวิต สิทธิประโยชนในการทําประกันชีวิต 

 พฤติกรรมการตัดสินใจทําประกันชีวิต  หมายถึง การที่ผูบริโภคตกลงที่จะผูกพันจาย

เบ้ียประกันชีวิต เปนเงินจํานวนหนึ่งตามระยะเวลาที่กําหนดใหแกบริษัทประกันชีวิต หรือที่เรียกวา 

“ผูรับประกันชีวิต” เพื่อแลกกับการคุมครองความเส่ียงภัยของบุคคล  

 การตัดสินใจในการทําประกันชีวิต หมายถึง พฤติกรรมของผูบริโภคที่มีผลตอการทํา

ประกันชีวิตวาควรจะทําประกันชีวิตหรือไมควรทําประกันชีวิต 

 ประชาชนในเขตกรุงเทพมหานคร คือ ผูบริโภคในการประกันชีวิต แบงออกเปน 2 

ประเภท ดังนี้ 

  -  ผูที่ทําประกันชีวิต 

  -  ผูที่ไมทําประกันชีวิต 
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 ผูบริโภคประกันชีวิต  หมายถึง ผูที่ซื้อหรือไดรับบริการจากผูประกอบธุรกิจประกันชีวิต

หรือผูซึ่งไดรับการเสนอหรือชักชวนจากผูประกอบธุรกิจประกันชีวิตเพื่อใหซื้อสินคาหรือรับบริการ 

 ความคิดเห็นตอการประกันชีวิต  หมายถึง ระดับของการเห็นดวยหรือไมเห็นดวยของ

บุคคลที่มีตอประเด็นตาง ๆ เกี่ยวกับการประกันชีวิต อาทิเชน ความคิดเห็นตอบริษัทประกันชีวิต 

ความคิดเห็นตอการใหบริการของตัวแทนประกันชีวิต ความคิดเห็นตอการทําประกันชีวิต ความ

คิดเห็นตอผลประโยชนในการประกันชีวิต 

 ประเภทของการประกันชีวิต ในที่นี้จะกลาวถึงประเภทสามัญเทานั้น ซึ่งเปนประกัน

ชีวิตสําหรับบุคคลทั่วไป แบงออกเปน 

 1. ประกันชีวิตแบบบํานาญ  เปนการประกันชีวิตที่ชวยสรางกองทุนยามเกษียณและ

กองทุนมรดกสําหรับอนาคตตามที่สามารถกําหนดได เพื่อความสุขของชีวิตอยางสมบูรณแบบยาม

เกษียณ และคนท่ีรักตลอดไป ดวยผลประโยชนเงินคืนแบบรายปในชวงกอนวัยเกษียณ และแบบ

เงินบํานาญรายเดือนในยามเกษียณ เพื่อเปนรายไดสําหรับเล้ียงชีพไดอยางสบาย พรอมความ

คุมครองอยางตอเนื่องไปตลอดชีพ เพื่อชีวิตที่มั่นคงอยางมั่นใจ 

 2. การประกันชีวิตแบบตลอดชีพ เปนการประกันชีวิตที่ใหความคุมครองการเสียชีวิต

ของผูเอาประกันภัยจากทุกกรณีพรอมการออมทรัพยไปจนอายุครบ 99 ป เหมาะที่สุดสําหรับผูที่

ตองการสรางกองทุนสํารอง หรือกองมรดกใหกับบุคคลที่รักดวยจํานวนเงินที่สามารถจัดสรรได

อยางสบาย 

 3. การประกันชีวิตแบบชั่วระยะเวลา เปนการประกันชีวิตที่เนนการใหความคุมครอง

ชีวิตสูงแตชําระเบ้ียประกันภัยที่ตํ่า จึงเหมาะสําหรับนักธุรกิจ ผูที่มีภาระหนี้สิน และมีความเสีย่งตอ

การทํางานในบางชวงของเวลา เพื่อเปนเงินทุนหนุนหลังหากเกิดเหตุไมคาดคิดเพื่อหลักประกันที่

มั่นคงสําหรับครอบครัว แบงเบาภาระหน้ีสิน หรือเพื่อใหธุรกิจที่ทําอยูดําเนินงานไดตอไปอยาง

ราบร่ืน 

 4. การประกันชีวิตแบบสะสมทรัพย เปนการประกันชีวิตที่ใหผลประโยชนชัดเจนอยาง

เหนือระดับทั้งจากการออมทรัพยและความคุมครองชีวิต มีความคลองตัวสูงดวยผลประโยชนเงิน

คืนรายปที่รวดเร็วในอัตราที่สูงและเพิ่มข้ึนอยางตอเนื่อง จึงชวยใหคุณวางแผนทางการเงินไดอยาง

ชัดเจนและมีประสิทธิภาพมากยิ่งข้ึน 
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ประโยชนที่คาดวาจะไดรบั 
 

 1. ไดทราบถึงความสัมพันธระหวางลักษณะทางขอมูลประชากร ไดแก เพศ อายุ 

การศึกษา รายได สถานภาพสมรส กับพฤติกรรมการตัดสินใจทําประกันชีวิตของประชาชนในเขต

กรุงเทพมหานคร 

 2. เพื่อใหผูประกอบการธุรกิจประกันชีวิตไดตระหนักถึงความสําคัญของการแสวงหา

ขอมูลขาวสาร การใหความรูเกี่ยวกับการประกันชีวิต ตลอดจนความคิดเห็นตอการประกันชีวิตที่มี

ความสัมพันธกับพฤติกรรมการตัดสินใจทําประกันชีวิตของประชาชนในเขตกรุงเทพมหานคร 

 3. เพื่อเปนแนวทางใหแกผูประกอบธุรกิจประกันชีวิตในการวางแผนกิจกรรมการ

ส่ือสารทางการตลาดใหเหมาะสมกับกลุมเปาหมายในเขตกรุงเทพมหานคร 

 4. เพื่อเปนแนวทางในการพัฒนาการทํางานใหมีประสิทธิภาพมากข้ึนสงผลใหเกิด

ความสําเร็จในการขายประกันชีวิตมากข้ึนอันเปนการชวยยกระดับคุณภาพชีวิตของคนในสังคม

ตลอดจนสรางความมั่นคงทางเศรษฐกิจของประเทศตอไป 
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