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 บริษัท เฮลทต้ี ดี จํากัดเปนบริษัทที่จัดตัง้ขึ้นเพื่อดําเนนิธุรกิจรานขายสินคาเพื่อสุขภาพใน
รูปแบบมินิมารท ที่มีแนวคิดจากแนวโนมใสใจสุขภาพของผูบริโภคที่เพิ่มข้ึนในขณะที่ชองทางการ
จัดจําหนายทีม่ีในปจจุบันยงัไมเพยีงพอกบัความตองการของผูบริโภค  โดยเฉพาะชองทางการจัด
จําหนายในรูปแบบรานขายสินคาเพื่อสุขภาพทีม่ีสินคาใหเลือกหลากหลาย  สะดวกในการใช
บริการ และอยูใกลแหลงทีพ่ักอาศยัของผูบริโภค 
 ดวยวิสัยทัศนของบริษัท เฮลทต้ี ดี จํากดัที่ตองการเปนแหลงสินคาเพื่อสุขภาพที่มสิีนคา
คุณภาพ  หลากหลายครอบคลุมความตองการของผูบริโภค ดวยทําเลที่ต้ังที่เนนความสะดวก 
ใกลชิดแหลงชมุชน ดังนัน้บริษัทฯ จึงเลือกเปดสาขาแรกบริเวณเจริญนครระหวางซอยเจริญนคร 
46 และ 48 ภายใตชื่อราน “Healthy ดี”  โดยมรูีปแบบเปนรานมินมิารทจําหนายสนิคาเพื่อ
สุขภาพ นอกจากนี้เพื่อเพิ่มความหลากหลายใหกับรานจงึมีบริการอาหารปรุงสําเร็จเพื่อสุขภาพ
และเครื่องดื่มผัก ผลไมสดเพื่อสุขภาพบรกิาร รวมถึงบริการหอของขวัญและจัดกระเชาสนิคาเพือ่
สุขภาพ 
 สําหรับกลยุทธการตลาดทีบ่ริษัท เฮลทต้ี ดี จํากัดเลือกใชจะเนนการเขาถึงกลุมเปาหมาย
โดยตรงเนื่องจากตลาดสนิคาเพื่อสุขภาพเปนตลาดเฉพาะเจาะจง (Niche market) และมี
งบประมาณทางการตลาดทีค่อนขางจาํกัด   ดังนั้นทางบริษทัจะเนนการสรางตราสินคาและให
ลูกคาเกิดความซื่อสัตยตอตราราน (Brand Loyalty) ควบคูกับการใชกลยุทธสงเสริมการขายเพือ่
กระตุนยอดขาย 
 บริษัท เฮลทต้ี ดี จํากัด ใชเงินลงทนุเริ่มตนในป 2551 ประมาณ 1.7 ลานบาท โดยเงนิทนุ
เร่ิมตนมาจาก 2 สวน คือหนี้สินระยะยาวในจํานวน 500,000 บาท โดยมีตนทนุในการกูยมืเทากบั
อัตราดอกเบี้ยสําหรับลูกคารายยอยชั้นดี (MRR = 7.375% ณ วันที ่28 ธันวาคม 2550) บวก 2% 
เทากับ 9.375% และสวนของผูถือหุนจาํนวน 1,200,000 บาท แบงเปนผูถือหุน 3 คนคนละ 
400,000 บาท  

จากการพยากรณรายไดและการประมาณทางการเงินผานงบกําไรขาดทุน งบดุล และงบ
กระแสเงินสด พบวาบริษัทจะมีรายไดในปแรกประมาณ 5.5 ลานบาท และมีกําไรสุทธิประมาณ 
200,000 บาท  และจากการวิเคราะหผลตอบแทนจากการลงทุนพบวาที่อัตราคิดลด(Discount 
Rate) 16.48% จะมีมูลคาปจจุบันสุทธิของกระแสเงินสด (NPV) เทากับ 3,029,843.19 และมีอัตรา
ผลตอบแทนจากการลงทุน (IRR) เทากับ 138%  โดยมีระยะเวลาในการคืนทุน (Payback Period) 
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เทากับ 1 ป 9 เดือน      ซึ่งจากการวิเคราะหผลตอบแทนดังกลาวพบวาบริษัทมีผลตอบแทนคอนขาง
ดี ดังนั้นบริษัทจึงมีนโยบายจายเงินปนผลใหกับผูถือหุนในปแรกในอัตรา 30% ของกําไรสุทธิ 

นอกจากนี้บริษัทฯยังมีแผนงานในอนาคตในการขยายสาขาซึ่งเนนทําเลที่ต้ังที่สะดวก ใกล
แหลงชุมชนและเขาถึงกลุมเปาหมาย  โดยใชราน Healthy ดี สาขาแรกเปนตนแบบใหกับสาขาอื่น
ตอไป  นอกจากการขยายสาขาแลวบริษัท เฮลทต้ี ดี จํากัดยังมีแผนงานที่จะผลิตสินคาเพื่อสุขภาพ
เปนตราสินคาของตนเองเพื่อสรางความแตกตางกับคูแขงและเพิ่มกําไรใหกับบริษัทฯ  และเมื่อ
บริษัท เฮลทต้ี ดี จํากัด มีความเชียวชาญในตลาดเพื่อสุขภาพและมีกลุมฐานลูกคาที่สนใจดาน
สุขภาพแลว บริษัท เฮลทต้ี ดี จํากัด ก็จะขยายธุรกิจไปยังธุรกิจที่เกี่ยวของกับสุขภาพเชนธุรกิจนวด
เพื่อสุขภาพ  เพื่อใหบริษัท เฮลทต้ี ดี จํากัด เปนบริษัทที่มีบริการดานสุขภาพอยางครบวงจรตอไป 
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