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ผนวก ฌ 
 

ยุทธศาสตรการทํา FTA ของไทย1 
 
 
ยุทธศาสตรการทํา FTA ของไทย 

 
1.  เปาหมาย เพื่อสรางพันธมิตรทางเศรษฐกิจ เพ่ิมขีดความสามารถในการแขงขัน ดึงดูด

การลงทุนจากตางประเทศ เพิ่มโอกาสในการสงออก และปรับโครงสรางการผลิตในประเทศใหมี
ประสิทธิภาพมากขึ้น 

2.  ยุทธศาสตรการเจรจา FTA เพื่อรักษาตลาดเดิมท่ีเปนตลาดหลักของไทย เชน สหรัฐฯ 
และญี่ปุน และขยายตลาดใหมท้ังในแนวกวางและเจาะลึกในตลาดที่มีศักยภาพ เชน จีน อินเดยี ตลาด
ท่ีเปนประตูการคาในภูมิภาคอื่น ๆ เชน บาหเรน ในตะวันออกกลาง เปรู ในทวีปอเมริกาใต เปนตน 
รวมทั้งพิจารณาเตรียมความพรอมในการ FTA กาวตอไปกับสหภาพยุโรป แคนาดา แอฟริการใต ชิลี 
เม็กซิโก เกาหล ีกลุม Mercosure และ EFTA เปนตน 

3.  ยุทธศาสตรรายสาขาท่ีสําคัญ มีดังนี้ 
3.1 เกษตร 
 1)  เนนอุตสาหกรรมที่ไทยมีศักยภาพในการแขงขันสูง ไดแก อุตสาหกรรม

การเกษตรและอาหารแปรรูป 
2) สินคาเกษตรที่มีความออนไหว ใหเจรจาโดยมีเวลาในการปรับตัวที่นาน 
3) สินคาเกษตรและอาหาร จะมีปญหาเรื่องมาตรฐานดานสุขอนามัยมาก ความ

ปลอดภัยดานอาหารและสิ่งแวดลอม ใหเจรจาลด/ยกเลิก หรือปรับไมใหเปนอุปสรรค ขณะเดียวกัน
ใหพัฒนาการผลิตใหไดมาตรฐานสากล มีความรวมมือในการแกไขปญหาและอํานวยความสะดวก  
ดานการคาโดยการทํา MRA และ การถายทอดเทคโนโลยี 

4) กําหนดมาตรฐานการนําเขา  โดยเฉพาะอยางยิ่งวัตถุดิบที่ตองนําเขามาแปรรูป
เพื่อการสงออกใหไดมาตรฐานและปลอดภัย 
 
 
                                                 

1 กรมเจรจาการคาระหวางประเทศ, “ยุทธศาสตรการทํา FTA ของไทย,” 
<http://www.thaifta.com/fta_strategy.html>, วันที่ 26 กุมภาพันธ 2004. 
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3.2 อุตสาหกรรม 
1)  เนนอุตสาหกรรมเปาหมายในการสงออกของไทย และกลุม Cluster ท่ีมีการรวม

ลงทุนผลิตที่เปน Production Network สาขาที่สําคัญที่ไทยมีศักยภาพมาก ไดแก แฟชั่น (เสื้อผา 
เครื่องนุงหม เครื่องประดับ รองเทา) ยานยนตและชิ้นสวนสินคาอิเล็กทรอนิกส สินคาเฟอรนิเจอร 
เครื่องใชในบาน และของแตงบาน 

 2)  มาตรการที่ไมใชภาษี เชน มาตรฐานสินคา (TBT) สิ่งแวดลอม ใหเจรจาลด/
ยกเลิก หรือปรับไมใหเปนอุปสรรคตอการคา พัฒนาการผลิตภายในประเทศใหไดมาตรสากล และ
จัดทําความตกลงยอมรับรวมกัน (MRA) 

 3)  การเจรจากําหนดเงื่อนไข Rules of Origin ตองสะทอนสภาพการผลิตใน
ประเทศ และในประเทศตองปรับการผลิตอุตสาหกรรมตนน้ําใหมากขึ้น 

 
3.3 บริการ 
 1)  เปดเสรีแบบคอยเปนคอยไป ใช Positive-List Approach 
 2)  เนนธุรกิจบริการที่มีความพรอม  เชน ทองเที่ยว สุขภาพ กอสรางออกแบบ 
 3)  สนับสนุนธุรกิจท่ีมีอนาคต เชน ICT Logistics บันเทิง ซอมบํารุง 
 4)  กลุมธุรกิจบริการที่ยังไมพรอม เชน ธนาคาร ประกันภัย โทรคมนาคม ขนสง ให

มี Transition Period 10 ป 
 

3.4 ทรัพยสินทางปญญาที่เกี่ยวกับการคา   
 1)  เนนระดับการคุมครองภายใตความตกลงวาดวยทรัพยสินทางปญญาที่เกี่ยวกับ

การคาใน WTO เปนหลัก 
 2)  ควรแสวงหาความรวมมือจากประเทศคูเจรจาในการอํานวยความสะดวกดาน

การขอรับการคุมครองทรัพยสินทางปญญาของคนไทยในตางประเทศ เชน การขอรับการคุมครอง
พันธุขาวหอมมะลิ และเครื่องหมายรับรองขาวหอมมะลิของไทย 

 3)  ผลักดันใหประเทศคูเจรจาใหใหการคุมครองทรัพยสินทางปญญาที่ไทยมี
ผลประโยชน เชน ภูมิปญญาทองถิ่น แหลงที่มาทางชีวภาพ 

 4)  สงเสริมความรวมมือดานการถายทอดเทคโนโลยี การใชประโยชนในขอมูล
สิทธิบัตร เพิ่มศักยภาพและทักษะของนักประดิษฐของไทยในการวิจัยพัฒนาตอยอด 
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4. แนวทางการดาํเนินงานตอไป 
4.1  ศึกษาความเปนไปไดและเวลาที่เหมาะสมในการทาบทามสหภาพยุโรป ซึ่งเปนตลาด

สําคัญ รองจากสหรัฐฯ และญี่ปุน สําหรับประเทศที่มีศักยภายในการเปนประตูการคาในภูมิภาคอื่น 
เชน แอฟริกาใต แคนาดา ชิลี เม็กซิโก กลุม Mercosur และกลุม EFTA (นอรเวย   ไอซแลนด 
สวิตเซอรแลนดและลิกเตนสไตน) อาจพิจารณาในลําดับตอไปหลังจากที่เจรจาสรุปผล FTA ที่กําลัง
เจรจาอยูในปจจุบัน ในระหวางนี้ ใหมีความรวมมือในการเปนหุนสวนทางเศรษฐกิจท่ีใกลชิด 
(Closer Economic Relationship: CEP) เพื่อเปนฐานในการเชื่อมความสัมพันธไวกอน  

 
4.2 การบริหารจัดการและการประสานงาน  
 1) คณะทํางานติดตามผลการเจรจา พิจารณาจัดทําแผนรองรับการเจรจา FTA 

โดยเฉพาะในสวนที่ไดรับผลกระทบ รวมถึงการปรับโครงสรางการผลิตภายในประเทศ การตลาด  
กําลังคนและการพัฒนาบุคคลากร ซึ่งเปนแผนระดับชาติ เพ่ือเสนอ กนศ. ตอไป 

 2) ขอใหภาคนักวิชาการใหขอมูลสนับสนุนการเจรจา FTA โดยเฉพาะอยางยิ่ง
ขอมูลเกี่ยวกับการเจรจากับประเทศใหญ เชน จีน สหรัฐฯ 

 3)  มีคณะผูแทนจากไทยสรางความสัมพันธกับสวนภูมิภาคในกรณีที่เปนตลาด
ใหญ ที่อาจมีปญหาการใชกฎระเบียบที่ตางจากสวนกลาง 
  4) การทํา FTA ควรมีความโปรงใส และผูท่ีเกี่ยวของ ท้ังเอกชน นักวิชาการ 
นักการเมือง ซึ่งเปนผูแทนประชาชนไดมีสวนใหขอคิดเห็น 
 
 

      กรมเจรจาการคาระหวางประเทศ 
      26 กุมภาพันธ 2547  

 
 
 
 
 
 
 
 
 


