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การศึกษาคร้ังนี้มีวัตถุประสงคเพื่อวิเคราะหความคุมคาทางเศรษฐศาสตร และประเมิน

โอกาสในการจําหนายคารบอนในเนื้อไมของโครงการธนาคารตนไมสาขาทุงหงษ จังหวัดชุมพร 
เก็บรวบรวมขอมูลโดยสัมภาษณสมาชิกท่ีปลูกตนไมในพื้นท่ีทําเกษตรแบบผสมผสานจํานวน 29 
ราย จากท้ังหมด 55 ราย และสมาชิกท่ีปลูกตนไมในพ้ืนท่ีทําเกษตรเชิงเดี่ยวจํานวน 6 ราย  จาก
ท้ังหมด 10 ราย  และวิเคราะหทางเศรษฐศาสตรใชอัตราคิดลดรอยละ 5 สําหรับการปลูกและดแูล
ตนไมรอบตัดฟนส้ันตลอดอายุ 15 ป และตนไมรอบตัดฟนยาวตลอดอายุ 30 ป โดยเปนโครงการ
ท่ีธนาคารเพ่ือการเกษตรและสหกรณการเกษตรใหการสนับสนุนดานหลักประกนัเงินกูมูลคาไม
เกินรอยละ 50 ของมูลคาเนื้อไมในปท่ีตดัฟน 

 
สมาชิกท่ีทําเกษตรผสมผสานปลูกตนไมในโครงการเฉล่ียตอครัวเรือน 92 ตนสําหรับ

ตนไมรอบตัดฟนส้ัน 33 ตนสําหรับรอบตัดฟนยาว สมาชิกท่ีทําเกษตรเชิงเดี่ยว ปลูกตนไมใน
โครงการเฉล่ียตอครัวเรือน 25 ตนสําหรับตนไมรอบตัดฟนส้ัน 513 ตนสําหรับรอบตัดฟนยาว  
การเขารวมโครงการธนาคารตนไมมีความคุมคาทางเศรษฐศาสตร โดยตนไมรอบตัดฟนส้ันมี
มูลคาปจจุบันของผลประโยชนสุทธิ เทากับ 3,484.36 บาท/ตน อัตราผลตอบแทนภายใน  เทากับ
รอยละ 31 และอัตราสวนผลประโยชนตอตนทุน เทากับ 5.18 สวนตนไมรอบตัดฟนยาวมีมูลคา
ปจจุบันของผลประโยชนสุทธิเทากับ 4,262.61 บาท/ตน อัตราผลตอบแทนภายในเทากับรอยละ 
25 และอัตราสวนผลประโยชนตอตนทุนเทากับ 2.35 ในชวงเวลา 30 ปเทากันหากปลูกตนไมรอบ
ตัดฟนส้ัน 2 รอบจะมีความคุมคาทางเศรษฐศาสตรมากกวาการปลูกตนไมรอบตัดฟนยาว 
โครงการซ่ึงมีตนไมรอบตัดฟนส้ันจํานวน 2,488 ตน และตนไมรอบตัดฟนยาวจํานวน 2,575 ตน 
สามารถกักเกบ็คารบอนเทากับ 323.35 ตันคารบอน ซ่ึงถือวายังไมมากนักหากตองการจําหนาย จงึ
เสนอแนะใหมีการเพิ่มตนไมในโครงการเพ่ือเพิ่มปริมาณคารบอน  และโครงการควรจําหนาย
คารบอนในตลาดสมัครใจ  เนื่องจากมีหลักเกณฑท่ียดืหยุนสามารถใหผูซ้ือและผูขายเจรจาตอรอง
เพื่อบรรลุเปาหมายท่ีตองการ 
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