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แบบสอบถาม 
 

เรื่อง 
 

ทัศนะของประชาชนตอการขายบรกิารทางเพศบนสื่ออินเทอรเน็ต 
 

คําชี้แจง แบบสอบถามชุดนี้แบงออกเปน 3 สวน ดังนี้ 

 

สวนที่ 1 แบบสอบถามเกี่ยวกับขอมูลทั่วไปของผูตอบแบบสอบถาม 

สวนที่ 2 แบบสอบถามเกี่ยวกับทัศนะของประชาชนตอการขายบริการทางเพศบนสื่อ

อินเทอรเน็ต 

สวนที่ 3 ขอเสนอแนะ และแนวทางการปองกันแกไขปญหาการขายบริการทางเพศ

บนสื่ออินเทอรเน็ต 

 
สวนที่ 1 แบบสอบถามเกี่ยวกับขอมูลทั่วไปของผูตอบแบบสอบถาม 
 

คําชี้แจง โปรดทําเครื่องหมาย   ในชอง (   ) หนาขอความที่ตรงกับความเปนจริง 

1.  เพศ (    )  ชาย (    )  หญิง 

2.  อาย ุ (    )  ตํ่ากวา 20 ป (    )  20-25 ป 

  (    )  26-30 ป (    )  31 ข้ึนไป 

3.  ระดับการศึกษา 

  (    )  ตํ่ากวาปริญญาตรี (    )  ปริญญาตรี 

  (    )  ปริญญาโท (    )  ปริญญาเอก 

4.  อาชีพ (    )  นกัศึกษา (    )  พนักงานบริษัท 

  (    )  ธุรกิจสวนตัว (    )  รับราชการ 
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สวนที่ 2 แบบสอบถามเกี่ยวกับทัศนะของประชาชนตอการขายบริการทางเพศบนสื่อ
อินเทอรเน็ต 
 

คําชี้แจง อานขอความแตละขอแลวใหทานทําเครื่องหมาย  ใหตรงกับระดับความคิดเห็นของทาน 

5   หมายความวา    เห็นดวยอยางยิ่ง 

4   หมายความวา    เห็นดวย 

3   หมายความวา    ไมแนใจ 

2   หมายความวา    ไมเห็นดวย 

1   หมายความวา    ไมเห็นดวยอยางยิ่ง 

 

ระดับความคดิเหน็ 
ขอความ 

5 4 3 2 1 

1. 

ดานปจจยัภายใน 
ผูที่ขายบริการทางเพศบนสือ่อินเทอรเน็ตเพราะวาอยากหา

ประสบการณทางเพศแบบแปลกใหม 

     

2. ติดยึดกับวัตถนุิยมรูสึกต่าํตอยกวาเพื่อนจงึหาสิ่งใหม

ชดเชย 

     

3. สูญเสียความมั่นใจในตวัเองถูกทอดทิง้ ไมมีใครเขาใจ      

4. อยากไดรับการยอมรับความสําเร็จและภาพลักษณที่ดีจาก 

คนในสังคม 

     

5. การเสพสารเสพติด เชน ยาบา ยาอี ยาไอซ ทําให ตัดสินใจ

ขายบริการทางเพศบนสื่ออินเทอรเน็ต 

     

6. การดื่มเครื่องดื่มที่มีแอลกอฮอลทําใหมีผลตอการตัดสินใจ

ขายบริการทางเพศบนสื่ออินเทอรเน็ต 

     

7. การชอบเทีย่วเตรตามสถานบันเทงิในยามราตรีทําใหมีผล 

ตอการตัดสินใจขายบริการทางเพศบนสื่ออินเทอรเน็ต 

     

8. การมีเพศสัมพันธกอนวัยอนัควรทาํใหมีผลตอการตัดสินใจ

ขายบริการทางเพศบนสื่ออินเทอรเน็ต 

     



 

 

85 

ระดับความคดิเห็น 
ขอความ 

5 4 3 2 1 

9. การขายบริการทางเพศบนสือ่อินเทอรเน็ตเปนการทาทาย 

ความสามารถ 

     

10. คนที่เขามาขายบริการทางเพศบนสื่ออินเทอรเน็ตมักจะ

ศึกษาอยูในระดับอุดมศึกษา 

     

11. สวนใหญคนทีข่ายบริการทางเพศบนสื่ออินเตอรเน็ตเปน

เพศหญงิมากกวาเพศชาย 

     

12. รายไดตอเดือนทาํใหมีผลตอการตัดสินใจในการขายบริการ

ทางเพศบนสือ่อินเทอรเน็ต 

     

13. รายจายตอเดือนทาํใหมีผลตอการตัดสินใจในการขาย

บริการทางเพศบนสื่ออินเทอรเน็ต 

     

 
1. 

ดานปจจยัภายนอก 
คนสวนมากคนมักคิดวาเงนิเปนสิ่งสาํคัญที่สุดในชวีิต 

     

2. คนในสังคมนบัถือคนทีฐ่านะทางการเงนิมากกวาคนจน      

3. สวนใหญคนทีเ่ขามาขายบริการทางเพศบนสื่ออินเทอรเน็ต 

มักติดการพนนัและมหีนี้สิน 

     

4. การมีคานิยมในการบริโภคสนิคาตามสมัยนิยมทําใหมีผล

ตอการตัดสินใจขายบริการทางเพศบนสื่ออินเทอรเน็ต 

     

5. การที่มีคานยิมในการซื้อสินคาที่มีราคาแพง ทาํใหมีผล 

ในการตัดสินใจขายบริการทางเพศบนสื่ออินเทอรเน็ต 

     

6. การใชจายเงนิฟุงเฟอทาํใหมผีลตอการตัดสินใจขายบริการ

ทางเพศบนสือ่อินเทอรเน็ต 

     

7. ไมมีบทลงโทษที่ชัดเจนสําหรับผูขายบรกิารทางเพศทาง

อินเตอรเน็ต 

     

8. ถูกกดดันจากสภาพแวดลอม เพื่อใหเกิดความสะใจ      

9. คนสวนมากทีเ่ขามาขายบริการทางเพศบนสื่ออินเทอรเน็ต

จะมาจากครอบครัวที่ดี และมีฐานะด ี
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ระดับความคดิเห็น 
ขอความ 

5 4 3 2 1 

10. ขาดการดูแลเอาใจใสจากคนในครอบครัวทําใหมีผลตอการ

ตัดสินใจในขายบริการทางเพศบนสื่ออินเทอรเน็ต 

     

11. ขาดการใหคําแนะนาํและอบรมสั่งสอนจากคนในครอบครัว

ทําใหมีผลตอการตัดสินใจขายบริการทางเพศบนสื่อ

อินเทอรเน็ต 

     

12. คนที่เขามาขายบริการทางเพศบนสื่ออินเทอรเน็ตสวนมาก

ไมมีอาชีพแนนอน 

     

13. ส่ือมวลชนมีสวนกระตุนทาํใหเกิดการตัดสินใจในการขาย

บริการทางเพศบนสื่ออินเทอรเน็ต 

     

 
1. 

ดานโอกาสในการกระทาํความผิด 
การขายบริการทางอนิเตอรเน็ตทําไดโดยไมตองเปดเผย

ตัวตนที่แทจริง 

     

2. คนในสังคมสวนใหญมีเครื่องคอมพวิเตอรใชเปนของ

สวนตัว 

     

3. มีแหลงใหบริการใชอินเตอรเน็ตที่เขาถึงไดงาย เชน ราน

บริการอินเตอรเน็ต อินเตอรเน็ตคาเฟ 

     

4. การเขาถงึสื่อทางอินเตอรเน็ตไดงาย      

5. การที่เขามาพดูคุยในหองแชทตาง ๆ ทําใหมีผลในการราน

บริการอินเตอรเน็ตอินเตอรเน็ตคาเฟ ตัดสินใจขายบริการ

ทางเพศบนสือ่อินเทอรเน็ต 

     

6. การควบคุมส่ือทางอินเตอรเน็ตของหนวยงานตาง ๆ ไมคอย

มีประสิทธิภาพ 

     

7. การดําเนินการดานการปราบปรามยงัไมคอยมี

ประสิทธิภาพ 
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สวนที่ 3 ขอเสนอแนะ และแนวทางการปองกันแกไขปญหาการขายบริการทางเพศบนสื่อ
อินเทอรเน็ต 
 
คําชี้แจง ใหทานตอบคําถามตามความคิดเห็นของทานใหครบทุกขอ ทั้งนี้ เพื่อนําไปใชประโยชนใน

การศึกษาเทานั้น 

 
ดานการปองกัน 
.............................................................................................................................................. 

.............................................................................................................................................. 

.............................................................................................................................................. 

.............................................................................................................................................. 

.............................................................................................................................................. 

 
ดานการควบคุม 
.............................................................................................................................................. 

.............................................................................................................................................. 

.............................................................................................................................................. 

.............................................................................................................................................. 

.............................................................................................................................................. 

 
อ่ืน ๆ 
.............................................................................................................................................. 

.............................................................................................................................................. 

.............................................................................................................................................. 

.............................................................................................................................................. 

.............................................................................................................................................. 

 

ขอขอบคุณทุกทานที่ใหความรวมมือ 


