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การศึกษาครั้งนี้มีวัตถุประสงค์เพือ่วิเคราะหต์้นทนุการผลิต ช่องทางการตลาด การด าเนินงานผลติภัณฑ์

พันธ์ุข้าวปลูก และการวิเคราะหจ์ดุแข็ง จุดอ่อน โอกาส อุปสรรคของกลุ่มเพื่อจัดท าแผนธุรกิจของกลุ่มข้าวชุมชน

บ้านหนองมะม่วง อ าเภอบางเลน จังหวัดนครปฐม การศึกษานี้ไดใ้ช้ข้อมูลทุติยภูมิจากการสัมภาษณ์สมาชิกกลุ่ม

ข้าวชุมชนบ้านหนองมะม่วงจ านวน 27 ตัวอย่าง พ่อค้าคนกลางเละผู้บริโภคผลิตภัณฑ์พันข้าวปลูกจ านวน 100 

ตัวอย่าง และได้น าค่าใช้จ่ายพื้นฐานทางเศรษฐกิจ การวิเคราะห์ผลตอบแทน การวิเคราะห์ช่องทางตลาด แผน

ธุรกิจ และ การวิเคราะห์จดุแข็ง จดุอ่อน โอกาส อุปสรรค ของกลุ่ม มาใช้เป็นเครื่องมือเพื่อใหบ้รรลตุาม

วัตถุประสงค ์

ผลการศึกษาพบว่าผลิตภัณฑ์พันธุ์ข้าวปลูกที่ผลิตโดยกลุ่มข้าวชุมชนบ้านหนองมะม่วงร้อยละ 59.15 

ของต้นทุนทั้งหมดเป็นตน้ทุนผันแปร ซ่ึงประกอบด้วยต้นทุนที่ส าคัญคือตน้ทนุค่าน้ ามันและต้นทุนค่าแรงงาน 

และร้อยละ 40.85 เป็นต้นทุนคงที่ ผลการวิเคราะห์ช่องทางการตลาดของผลิตภัณฑ์พบว่าต้นทนุทางการตลาดและ

ก าไรโดยเฉลี่ยของพ่อค้าคนกลางคิดเป็นร้อยละ 3 และร้อยละ 17 ของราคาที่ผูบ้ริโภคจ่ายตามล าดับ ผลการส ารวจ

พฤติกรรมผู้บริโภคพบว่าเกณฑ์ในการเลือกซ้ือที่ส าคัญที่สุดของผูบ้ริโภคคือคุณภาพของผลิตภัณฑแ์ละกลุ่ม

ผู้บริโภคมคีวามพึงพอใจตัวผลิตภัณฑ์อยู่ในระดับมาก การก าหนดช่องทางการตลาดและการส่งเสริมการขายอยู่

ในระดบัปานกลาง การวิเคราะหจ์ุดแข็ง จุดอ่อน โอกาส และอุปสรรคของกลุ่มพบว่าทางกลุ่มได้อาศัยกลยุทธ์กล

ยุทธ์ที่เป็นจดุแขง็และโอกาสของกลุ่มมาเป็นแนวทางในการปฏบิัตใินขณะที่หลีกเลี่ยงในส่ิงทีเ่ปน็จดุอ่อนและ

อุปสรรคของกลุ่ม เพื่อทีจ่ะให้กลุ่มข้าวชุมชนบ้านหนองมะม่วงมีผลการด าเนินงานที่ดีและมปีระสิทธิภาพมาก

ยิ่งขึ้น 
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