
 

ผนวก ข 
 

แบบสัมภาษณผูประกอบการธุรกิจรานหนังสือ 
 

แบบสัมภาษณผูประกอบการธุรกิจรานหนังสือ 

โดยขอมูลที่ไดรับจะนําไปใชในการจัดทํางานวิจัยเฉพาะเร่ืองของโครงการเศรษฐศาสตรธุรกิจ 

มหาวิทยาลัยธรรมศาสตร 

 
กรุณาเติมขอความลงใน..........ใหครบทุกขอ  

 

ชื่อราน................................................................................................................................... 

สถานที่ต้ัง............................................................................................................................. 

 

สวนขอมูล 

 

1. ลักษณะธุรกิจเปนอยางไร( แบบสาขาเด่ียว หรือ หลายสาขา).............................................. 

 

2. ดําเนินธุรกจิมานานเทาไร..................................................................................................... 

 

3. ขนาดพื้นทีร่าน.................................................................................................................... 

 

4. ทาํเลที่ต้ัง....................................................มีที่จอดรถไดกี่คัน....................................... 

 

5. เงนิทุนแรกเริ่มประมาณ.................................มาจากแหลงใด..................................... 

 

6. งบประมาณที่ใชในการลงทุนทัง้หมดเทาไร........................................................... 
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7. เงนิลงทนุชวงเร่ิมตนธุรกจิ ประกอบดวยคาใชจายอะไรบาง  

 7.1 คาใชจายดานสถานที่มอีะไรบาง 

..............................................................................................................................................

.............................................................................................................................................. 

7.2 คาออกแบบตกแตงมีอะไรบาง 

..............................................................................................................................................

.............................................................................................................................................. 

7.3 คาอุปกรณมีอะไรบาง 

..............................................................................................................................................

.............................................................................................................................................. 

คาใชจายอ่ืน ๆ มีอะไรบาง 7.4 

………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………… 

 

8. ระยะเวลาในการเปดปดรานในแตละวันเปนอยางไร........................................................... 

 

9. คาใชจายรายเดือนประกอบไปดวยอะไรบาง..................................................................... 

 

10. ชวงดําเนนิการแรก ๆ ทาํอยางไรใหมผูีมาซื้อสินคาของรานตน........................................... 

 

11. จํานวนผูมาใชบริการเปนอยางไร 

 11.1 ชวงวันจนัทร – วนัศุกร มีผูมาซื้อหนังสือจํานวนมากนอยเพียงใด........................... 

.............................................................................................................................................. 

และมีชวงเวลาที่ผูมาซื้อหนงัสือมากนอยตางกนัอยางไร...............................................………… 

 11.2 ชวงวันเสาร – วนัอาทติยมีผูมาซื้อหนังสือจํานวนมากนอยเพียงใด....................... 

.............................................................................................................................................. 

และมีชวงเวลาที่ผูมาซื้อหนงัสือมากนอยตางกนัอยางไร.............................................................. 

……………………………………………………………………………………………………… 
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11.3 ยอดขายหนังสือแตละวันเปนอยางไรบาง........................................................ 

  11.4 ยอดขายสูงสุดในแตละวันประมาณเทาไร.........................................................

และยอดขายต่ําสุดในแตละวันประมาณเทาไร........................................................................ 

11.5 ชวงไหนของเดือนทีม่ีรายไดเขารานมากที่สุด......................................................... 

 11.6 ยอดจําหนายสินคาตอปประมาณเทาไหร.............................................................

ชวงเดือนใดมยีอดขายตํ่าสุดและสูงสุด.................................................................................. 

 

12. สวนใหญผูที่มาใชบริการเปนลูกคาประจําหรือขาจร........................................................... 

 

มีรายไดอ่ืนๆ นอกเหนือจากการขายหนังสือหรือไม............................................................... 13. 

 

14. มีการใชกลยุทธ และการสงเสริมการตลาดอยางไร 

..............................................................................................................................................

.............................................................................................................................................. 

 

15. จําหนายหนงัสือประเภทใดบาง 

..............................................................................................................................................

.............................................................................................................................................. 

 

16. หนังสือประเภทใดทีท่ํารายไดสูงสุด 5 อันดับแรก 

..............................................................................................................................................

.............................................................................................................................................. 

 

การเติบโตของธุรกจิเปนอยางไร ( ยอดขาย , ตลาด , จํานวนลุกคา , พนักงาน)................... 17. 

..............................................................................................................................................

.............................................................................................................................................. 

 

18. ลูกคาสวนใหญนิยมซ้ือหนงัสือในรูปแบบใด....................................................................... 
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19. กลุมลูกคาสวนใหญคือใคร....................................................................... 

 

20. มีปญหาและอุปสรรคในการดําเนินธุรกิจอยางไรและมีวิธกีารแกไขอยางไร 

..............................................................................................................................................

.............................................................................................................................................. 

 

21. มองแนวโนมในการดําเนินธุรกิจในอนาคตอยางไร 

..............................................................................................................................................

..............................................................................................................................................  

22. ปจจัยที่สงเสริมใหประสบความสําเร็จในธุรกิจคืออะไร. 

..............................................................................................................................................

.............................................................................................................................................. 

 

23. ทานคิดวาตองการใหรัฐบาลชวยผูที่ประกอบธุรกิจนีอ้ยางไร 

..............................................................................................................................................

.............................................................................................................................................. 

 

24. มีจํานวนพนักงานกี่คน แตละคนทําหนาที่อะไรบางและอัตราเงินเดือนพนักงานประมาณเทาไร 

..............................................................................................................................................

.............................................................................................................................................. 
 


