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บทที่ 2 
 

สินเชื่อการคา 
 

เนื่องจากการศึกษางานวิจยัเฉพาะเรื่อง เกี่ยวของกับสินเชื่อการคา เพื่อใหเกิดความ

ชัดเจนมากขึ้น ในบทนี้จงึขอกลาวถึงรายละเอียดของสินเชื่อการคา ดังนี ้

 

 
2.1 ความหมายของสินเชือ่การคา 
 

คําวา สินเชื่อ หรือ Credit มาจากคําภาษาลาติน Credere แปลวา ความเชื่อใจ ความ

เชื่อถือ หรือไววางใจ ในเรื่องการคา สินเชื่อหมายถึงความเชื่อถือที่ผูขายมีตอผูซื้อ และยอมมอบ

สินคาหรือบริการใหแกผูซื้อไปกอนโดยไมตองชําระเงิน แตมีสัญญาการชําระเงินคาสินคาหรือ

บริการในวันขางหนาตามสัญญาที่ตกลงกันไวระหวางผูซื้อและผูขาย ซึ่งกอใหเกิดภาวะความเปน

ลูกหนี้และเจาหนี้ตามมา (ดารณี พุทธวิบูลย: การจัดการสินเชื่อ, ป 2543, น. 2) 

 

หรือกลาวไดวา สินเชื่อการคา หมายถึง ความเชื่อใจระหวางบุคคล 2 ฝาย ในการที่จะ

ใหสินคาหรือบริการไปใชกอน โดยมีสัญญากําหนดเงื่อนไข และเงื่อนเวลาในการชําระคืนใน

อนาคต บุคคลสองฝายนี้อาจเปนการติดตอกันระหวางบุคคล หรือระหวางกลุมบุคคล หรือนิติ

บุคคลก็ได ฝายผูใหจะตองยอมแบกรับความสี่ยงที่ตามมา จากการไมไดรับชําระคืน ดังนั้นสินเชื่อ

จะตองตั้งอยูบนรากฐานของความเชื่อถือ (ดารณี พุทธวิบูลย: การจัดการสินเชื่อ, ป 2543, น. 2) 

 

สินเชื่อการคาเปนแหลงเงินทุนระยะสั้นประเภทหนึ่ง และเปนแหลงเงินทุนนอกระบบที่

สําคัญของธุรกิจ เนื่องจากสินเชื่อการคาเกิดขึ้นเองตามธรรมชาติของการคาขาย โดยทั่วไปแลว

การซื้อขายสินคาของหนวยธุรกิจ มักจะไมชําระเงินคาสินคาหรือบริการในทันที แตจะชําระเงิน

ภายหลัง หลังจากที่ไดรับสินคาหรือไดรับการบริการแลว ซึ่งระยะเวลาจะยาวนานเพียงใดขึ้นอยูกับ

การกําหนดระยะเวลาการชําระหนี้ตามที่ไดตกลงกันไว เชนชําระภายใน 30 วัน 45 วัน เปนตน  
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เครดิตการคาไดเขามามีบทบาทอยางมากตอการซื้อขายสินคา และบริการ เนื่องจาก

เปนตัวชวยทําใหเกิดสภาพคลองแกธุรกิจ คือ เปดโอกาสใหผูคาปลีกและผูคาสง ไดมีโอกาสนํา

สินคาหรือบริการไปใชกอนแลวคอยชําระเงินภายหลัง เนื่องมาจากสาเหตุที่สําคัญคือ การคาขาย

ในปจจุบันมีการแขงขันกันสูง ผูผลิตหรือผูขายตองการจะขายสินคาใหไดมากที่สุด และในบางครั้ง

ผูขายก็ไมตองการเก็บสินคาไวเอง เพราะนอกจากตองเสียคาใชจายในการจัดเก็บสินคาแลว ยัง

เสี่ยงตอความเสียหาย อันเกิดจากการลดมูลคาของสินคา และเสี่ยงตอการลาสมัยของสินคา 

ผูขายจึงยอมเสนอขายสินคาใหผูซื้อโดยที่ยังไมตองชําระเงินในทันที  

 

สินเชื่อการคา ใหประโยชนทั้งในดานผูขายสินคา (ผูใหสินเชื่อการคา) และผูซื้อสินคา 

(ผูที่ไดรับสินเชื่อการคา) กลาวคือ ในดานผูขายสินคา การใหสินเชื่อการคาเปนการสรางแรงจูงใจ

ในการซื้อ ทําใหขายของไดเพิ่มข้ึน เมื่อยอดขายเพิ่มข้ึน ก็จะสงผลตอกําไรที่เพิ่มข้ึนดวย ซึ่งผลกําไร

ดังกลาว เปนปจจัยที่สําคัญที่ทําใหผูขายสินคา ยอมที่จะรับความเสี่ยงจากการสงมอบสินคา หรือ

บริการใหผูซื้อกอน โดยที่ยังไมไดรับชําระเงินคาสินคาหรือบริการในทันที อีกทั้งยังมีประโยชน ใน

ดานการเพิ่มความสามารถในการแขงขันอีกดวย ในดานผูซื้อสินคานั้นก็ไดรับประโยชนเชนกัน 

กลาวคือ ไดรับสินคาเพื่อนํามาเปนวัตถุดิบในการผลิต หรือนําไปขายกอน โดยที่ยังไมตองชําระเงิน 

และสามารถนําเงินนั้นไปใชจายหมุนเวียนอยางอื่นกอนได เพื่อเปนเงินทุนหมุนเวียนของกิจการ 

หรืออาจจะนําเงินนั้นไปลงทุนหาประโยชนอยางอื่นเพื่อใหไดรายไดในทางอื่นอีกได 

  
2.2 ลักษณะของสินเชื่อการคา 
 

สินเชื่อการคามีลักษณะเฉพาะหลายประการ ที่แตกตางจากสินเชื่อประเภทอื่น

ลักษณะโดยทั่วไปที่สําคัญของสินเชื่อการคา มีดังนี้ 

 

1) เปนแหลงเงินทุนระยะสั้น โดยทั่วไปมักจะมีระยะเวลาไมเกิน 1 ป 

2) เปนแหลงเงินทุนนอกระบบ1 ที่หนวยธุรกิจใหกันเอง 

                                                 
1 แหลงเงนิทนุนอกระบบในความหมายของการศึกษางานวิจัยนี้ หมายถึง แหลง

เงินทนุที่ไมไดมาจากสถาบนัการเงนิ และเปนแหลงเงนิทุนที่มิไดผิดกฎหมาย 

แหลงเงินทุนในระบบ หมายถึง แหลงเงนิทนุที่มาจากสถาบันการเงนิ 
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3) สวนใหญมักจะไมมีหลักประกัน แตสําหรับผูขอสินเชื่อบางราย ที่มีเครดิตไมดี เชน มี

ประวัติการชําระลาชา หรือมีประวัติการผิดนัด หรือมีฐานะทางการเงินไมดีเพียงพอที่จะ

ขอสินเชื่อการคา หรือขอวงเงินสินเชื่อการคาสูงเกินฐานะทางการเงิน บางครั้งผูใหสินเชื่อ

การคา อาจจะเรียกรองหลักประกันจากผูขอสินเชื่อ โดยอาจเรียกรองหลักประกันมาค้ํา

ประกันบางสวน หรือเต็มจํานวนก็ได ข้ึนอยูกับผูขอสินเชื่อการคาแตละราย โดย

หลักประกันสวนใหญที่ใช เชน หนังสือการค้ําประกันการชําระหนี้แทนจากธนาคาร 

(Letter of Guarantee) หนังสือการค้ําประกันจากบุคคลที่สาม2 (Corporate/Personal 

Guarantee) 

4) สินเชื่อการคาไมใชเครดิตที่ใหกับผูบริโภค 

 

 
2.3 องคประกอบของสนิเชื่อการคา  
 

2.3.1 วงเงินสินเชื่อ (Credit line) 
 

วงเงินสินเชื่อ หมายถึง วงเงินสูงสุดหรือ จํานวนสินคาหรือบริการสูงสุดที่เจาหนี้ หรือ

ผูใหสินเชื่อการคา ใหแกลูกคาหรือผูขอสินเชื่อภายใตเงื่อนไข และระยะเวลาที่กําหนด ซึ่งในการซื้อ

ขายกันจริงๆ บางครั้งอาจจะมีจํานวนไมถึงจํานวนที่กําหนดไวก็ได 

 

การกําหนดวงเงินสินเชื่อการคา บางครั้งจะมีความสับสนกับคําวา Credit limit ซึ่ง

หมายถึง การกําหนดวงเงินใหกูยืม หรือใหเปนหนี้ไดโดยที่เจาหนี้ หรือผูใหสินเชื่อการคายังไมแนใจ

ในความสามารถของลูกหนี้ในการชําระเงินคาสินคาหรือบริการคืน หรือไมแนใจในคุณภาพของ

ลูกหนี้หรือผูไดรับสินเชื่อการคา จึงกําหนดวงเงินสูงสุดไวเพื่อไมใหเกินกวาความสามารถที่จะชําระ

หนี้คืนของผูซื้อ  

 

 

                                                 
2 บุคคลที่สามที่ออกหนงัสือคํ้าประกันอาจเปนนิติบุคคลจดทะเบียน หรือบุคคล

ธรรมดา เชน ผูบริหาร กรรมการบริษทั ผูถือหุน หรือบุคคลอื่นๆ ก็ได 
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ความแตกตางอีกประการระหวาง Credit Line และ Credit Limit คือเมื่อใชคําวา 

Credit Limit จะมีผลในทางลบ คือ คุณภาพของลูกหนี้ไมดีพอที่จะใหสินเชื่อการไดเต็มที่ จึงตอง

จํากัดวงเงินเพื่อไมใหเกินไปกวาความสามารถของลูกหนี้ที่อาจจะไมสามารถชําระได (สุนี ศักร

นันทน: การบริหารเครดิต, ป 2520) 
 
2.3.2 การกําหนดเงื่อนไขการชาํระเงิน (Payment Term) 

 

การกําหนดระยะเวลาชําระหนี้คืนจะขึ้นอยูกับ 2 ปจจัยที่สําคัญ คือ สภาพคลองของ

กิจการ (Liquidity) หรือของผูขอสินเชื่อการคา และ ความสามารถในการทํากําไรของธุรกิจ 

(Profitability) ซึ่งประกอบไปดวย (สุนี ศักรนันทน: การบริหารเครดิต, ป 2520) 

 

ก. ประเภทสินคา โดยปกติทั่วไปแลว การกําหนดระยะเวลาการชําระหนี้จะขึ้นอยูกับ

ลักษณะของธุรกิจแตละแระเภท ถาเปนธุรกิจขายสินคาไมคงทน หรือขายสินคาประเภทอาหารสด 

เชน เนื้อสัตว ระยะเวลาการชําระหนี้จะกําหนดไวไมนานมากนัก มักจะไมเกิน 15 วัน หรือ 30 วัน 

แตถาเปนสินคาคงทนจะมีระยะเวลาการชําระหนี้ยาวนานขึ้น โดยทั่วไปสินคาสําเร็จรูปจะมี

ระยะเวลาการชําระหนี้นานกวาสินคาจําพวกวัตถุดิบ และสินคาวัตถุดิบจะมีระยะเวลาการชําระ

หนี้นานกวาสินคาประเภทของสด เชน เนื้อสัตว ผัก อาหารแชแข็ง เปนตน 

 

ข. การแขงขันจากคูแขง ถือวาเปนปจจัยที่สําคัญในการกําหนดระยะเวลาการชําระ

หนี้อีกปจจัยหนึ่ง เนื่องจากหากกิจการมีการแขงขันสูง ควรมีความยืดหยุนในการกําหนดเงื่อนไข

การชําระเงิน เพราะหากใหเวลาการชําระหนี้แกลูกคาสั้นเกินไป และสั้นกวาคูแขงอาจทําให

สูญเสียลูกคาไปได แตถาไมมีคูแขงก็ควรเรียกเก็บเงินใหเร็วที่สุดก็จะเปนผลดีตอธุรกิจ แตก็ตอง

ข้ึนอยูกับตัวสินคาดวยวามีจุดออนหรือจุดแข็งอยางไร เมื่อเทียบกับคูแขง 

 

ค.  ฐานะทางการเงินของผูซื้อสินคาหรือบริการ พิจารณาจากรายงานทางการเงินของ

กิจการวามีผลประกอบการอยางไร มีความสามารถเพียงพอที่จะชําระเงินคาสินคาคืนเมื่อครบ

กําหนดไดหรือไม และพิจารณาจากฐานะทางการเงินของผูซื้อดวยวามีฐานะทางการเงินเปน

อยางไร ขนาดของกิจการมีความเหมาะสมกับวงเงินสินเชื่อการคาที่ขอหรือไม  
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2.3.3 การกําหนดสวนลดเงินสด (Cash discount)  
 

การขายสินคาหรือบริการ โดยผูขายสงมอบสินคาหรือบริการใหผูซื้อกอน แลวจึงให

ชําระเงินภายหลัง หากเปนการซื้อขายจํานวนมากๆ และบางครั้งผูขายอาจตองการเงินเพื่อมาเสริม

สภาพคลองก็จําเปนตองใชเงิน ผูขายอาจกําหนดสวนลดหากผูซื้อชําระเงินคาสินคาหรือบริการ

กอนระยะเวลาที่ไดตกลงไว เพื่อจูงใจใหผูซื้อนําเงินมาชําระใหเร็วขึ้น โดยผูซื้อจะไดสวนลดจากการ

ที่ชําระเงินเร็วขึ้น การใหอัตราสวนลดและการกําหนดระยะเวลาในการใหสวนลด ก็เพื่อเรงหรือ

กระตุนใหมีการชําระคาสินคาหรือชําระหนี้กอนกําหนด ในขณะเดียวกันการที่ลูกหนี้ชําระหนี้เร็วขึ้น

ยอมสงผลตอหนี้สูญที่ลดลงดวย 

 

ตัวอยางการกําหนดสวนลดเงินสดในเงื่อนไขการขาย เชน กําหนดไวเปน 3/15, n/45 

หมายความวาหากชําระคาสินคาภายใน 15 วัน จะไดสวนลดการคารอยละ 3 โดยมีระยะเวลา

กําหนดที่ตองชําระจริง คือ 45 วัน จากเงื่อนไขการคาดังกลาว เลข 3 คือ ขนาดของสวนลดเงินสด 

สวนเลข 15 คือ 15 วัน หมายถึงชวงเวลาที่ใหสวนลด และบอกใหทราบถึงวันที่จะเร่ิมนับวาเปน

การซื้อโดยมีเครดิตการคา และ n/45 หมายถึง ถาไมเอาสวนลดจะตองชําระเงินภายใน 45 วัน  

 

สมมติวายอดซื้อสินคาทั้งหมดเปนเงิน 100 บาท ถาลูกหนี้การคาชําระเงินคาสินคา

ภายในวันที่ 15 นับจากวันที่ในใบกํากับสินคาแลว กิจการจะชําระเงินจํานวน 97 บาท แตถา

กิจการจะชําระเงินตั้งแตวันที่ 16 ไปถึงวันที่ 45 จะตองชําระเงินคาสินคาจํานวน 100 บาท ซึ่งสูง

กวาวันที่ 15 อยู 3 บาท     

 
2.4 กระบวนการของสินเชื่อการคา  
 

ดังที่ไดกลาวไปแลววาสินเชื่อการคา เปนสิ่งที่เกิดขึ้นจากการติดตอซื้อขายสินคาหรือ

บริการระหวางธุรกิจกับธุรกิจ โดยธุรกิจหนึ่งใหแกอีกธุรกิจหนึ่ง และเปนแหลงเงินทุนระยะสั้นที่มา

จากนอกระบบ ไมไดมาจากสถาบันการเงิน แตเปนการใหเครดิตกันเองระหวางหนวยธุรกิจ เพื่อ

เปนการสนับสนุนการคาของทั้งสองฝาย และสินคาที่ทําการซื้อขายนั้นอาจจะเปนวัตถุดิบ งาน

ระหวางทําหรือสินคาสําเร็จรูปก็ได หรืออาจอยูในรูปของการบริการก็ได โดยผานกระบวนการของ

สินเชื่อการคา ดังภาพที่ 2.1 
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ภาพที่ 2.1  
แสดงกระบวนการสินเชื่อการคา 

              

                 
 

ที่มา: ผูวิจัย 

 

หมายเหตุ: แผนภาพดังกลาว เปนตัวอยางที่แสดงใหเห็นกระบวนการของสินเชื่อการคา ที่เปนภาพกวางๆ 

โดยทั่วไป เฉพาะในสวนที่เปนการซื้อขายตัวสินคาเทานั้นไมไดรวมการใหบริการ และในความเปนจริงการซื้อ

ขายสินคาหรือบริการ อาจจะแตกตางกันไปแลวแตกระบวนการผลิต และตวัผลิตภัณฑ 

 

จากภาพที่ 2.1 สามารถใชเปนตัวอยางที่จะชวยใหเห็นภาพลักษณะของกระบวนการ

ใหสินเชื่อการคามากขึ้น คือ สมมติวาบริษัท ก เปนผูนําวัตถุดิบที่ใชในการผลิตมาขายตอ อาจจะ

รับซื้อมาจากเกษตรกร หรือนําเขามาจากตางประเทศ หรือซื้อมาจากผูผลิตวัตถุดิบ แลวมาขายตอ

ใหบริษัท ข ที่เปนผูผลิตขั้นที่หนึ่ง เชน บริษัทผลิตชิ้นสวน เพื่อนําไปผลิตเปนสินคาสําเร็จรูป บริษัท 

ข ก็อาจจะขายสินคาใหกับบริษัท ค โดยการใหสินเชื่อการคา และกําหนดระยะเวลาเงื่อนไขการ

ชําระเงิน ที่บริษัท ค จะตองชําระเงินภายในกําหนดตามที่ตกลงกัน เมื่อบริษัท ค ผลิตเปนสินคา

สําเร็จรูปแลว ก็จะขายใหกลุมพอคาสงโดยการใหเครดิตการคาเชนกัน และผูคาสงก็จะขายสินคา

สงตอไปยังผูคาปลีก เชน หางราน หางสรรพสินคา เปนตน  

 

 

บริษัท ก เปนผู

จัดหาวัตถุดิบ 
บริษัท ข เปน

ผูผลิตขั้นที ่1  

บริษัท ค เปน

ผูผลิตสินคา

สําเร็จรูป 

        ผูคาสง       ผูคาปลีก      ผูบริโภค 

  ใหสินเชื่อการคา 

ชําระเม่ือครบ

กําหนด 

ใหสินเชื่อการคา 

ชําระเม่ือครบ

กําหนด 

ให

สินเชื่อ

การคา 

        ชําระเงิน 

ชําระเม่ือครบ

กําหนด 

ชําระเม่ือครบ

กําหนด 

สงมอบสินคา   ใหสินเชื่อการคา 
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จะเห็นไดวา สินเชื่อการคา ไดเขามามีบทบาทในทุกขั้นตอนของกระบวนการ การผลิต

สินคากอนที่จะถึงมือผูบริโภค สินเชื่อการคาไดเขามามีบทบาทในการจัดสรรทรัพยากรเพื่อใหเกิด

ประโยชนแกระบบเศรษฐกิจ จากกระบวนการดังกลาวขางตน มีขอสังเกตที่สําคัญอยู 3 ประการ 

คือ 

 

ประการที่ 1 แตละกระบวนการในการจัดสรรทรัพยากร หนวยธุรกิจแตละหนวย 

ยกเวนผูบริโภคจะเปนทั้งผูที่ไดรับสินเชื่อการคา และผูใหสินเชื่อการคา สวนระยะเวลาการชําระ

เงิน อาจจะไมเทากันก็ได ซึ่งขึ้นอยูกับตัวผลิตภัณฑ และสภาพการแขงขัน และถาหนวยธุรกิจ

หนึ่งๆ ไดรับเงื่อนไขระยะเวลาการชําระเงิน จากเจาหนี้การคาสั้นกวาที่เสนอใหแกลูกคาของตน 

หมายความวา บริษัทนั้นจะตองชําระเงินคาสินคาหรือบริการใหแกเจาหนี้การคา เร็วกวาที่จะรับ

เงินคาสินคา หรือบริการจากลูกหนี้การคาของตน ทําใหกิจการอาจขาดเงินทุนหมุนเวียน หรือมี

เงินทุนหมุนเวียนไมเพียงพอ กิจการก็อาจตองจัดหาเงินทุนระยะสั้นในระบบจากสถาบันการเงินที่

เรียกวาสินเชื่อเพื่อการคา เชน วงเงินเบิกเงินเกินบัญชี (Overdraft Loan), วงเงินขายลดเช็ค 

(Clean Bill Discounted) 

 

ประการที่ 2 ต้ังแตกระบวนการเริ่มตนที่นําวัตถุดิบมาผลิต จนถึงกระบวนการที่ขาย

สินคาใหผูคาปลีกนั้น บทบาทของสินเชื่อการคาจะเขามาเกี่ยวของในแตละชวงการผลิต แตใน

กระบวนการระหวางผูคาปลีก ที่นําสินคาไปขายใหผูบริโภค กระบวนการดังกลาวจะเกี่ยวของกับ

การใหสินเชื่อธุรกิจประเภทอื่นที่มิใชสินเชื่อการคา เชน สินเชื่อเงินสด สินเชื่อบัตรเครดิตเพื่อซื้อ

สินคาไปบริโภค หรือในกรณีที่เปนการซื้อขายสินคาคงทนถาวร หรือสินคาที่มีราคาสูง เชน รถยนต 

เครื่องใชไฟฟา โทรศัพท เปนตน จะไปเกี่ยวของกับสินเชื่ออีกประเภทหนึ่งที่เรียกวา ระบบการซื้อ

สินคาแบบผอนชําระเปนงวดๆ (Installment credit) โดยผานตัวแทนที่ใหบริการดานสินเชื่อทั้งที่

เปนธนาคารพาณิชย และไมใชธนาคารพาณิชย โดยจะมีเร่ืองของดอกเบี้ยเขามาเกี่ยวของดวย 

 

 ประการที่ 3 สินเชื่อการคาเกิดจากความตองการในตัวสินคาเพื่อนําไปผลิตหรือไป

ขายตอ ซึ่งลักษณะความตองการดังกลาว เปนอุปสงคตอเนื่อง (Derived Demand) ทําใหเกิด

สินเชื่อการคาเกิดขึ้นเพราะหนวยธุรกิจแตละหนวยมีความถนัดตางกัน คือ บางบริษัทมีความ

เชี่ยวชาญในการจัดหาวัตถุดิบ บางบริษัทถนัดในการผลิตชิ้นสวน และบางกิจการมีชองทางในการ

จัดจําหนายมากกวา เปนตน 
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2.5 การกําหนดและพิจารณาวงเงินสนิเชื่อการคา 
  

เมื่อมีการตกลงซื้อขายการคากันแลว หนวยธุรกิจผูใหสินเชื่อการคาก็จะพิจารณา

วงเงินสินเชื่อการคาที่เหมาะสมใหแกลูกคาผูขอสินเชื่อการคา ซึ่งมีข้ันตอนการพิจารณาวงเงิน และ

การคํานวณดังนี้ (สุนี ศักรนันทน: การบริหารเครดิต, ป 2520) 

 

2.5.1 กอนที่ผูขายจะตัดสินใจใหสินเชื่อการคาแกลูกคา ควรจะตองมีการพิจารณา

กอนวารายไดที่เพิ่มข้ึน (Incremental income) จากการขายเชื่อ มีมากกวารายจายที่เพิ่มข้ึน 

(incremental cost) จากการใหสินเชื่อการคาหรือไม หรือเปนการเปรียบเทียบระหวางรายรับที่

เพิ่มข้ึนเมื่อมีการขายสินคาโดยใหสินเชื่อการคาเพิ่มข้ึนหนึ่งหนวย (Marginal revenue) และ 

ตนทุนเพิ่ม (Marginal cost) นั่นเอง เนื่องจากการขายเชื่อยอมมีตนทุนเกิดขึ้นแกกิจการเสมอ 

 

2.5.2 นอกจากจะพิจารณา คาใชจายที่เพิ่มข้ึนแลว ยังตองพิจารณาถึงความเสี่ยงจาก

การที่ไมไดรับเงินคาสินคาหรือบริการดวย ดังนั้นจึงจําเปนที่จะตองมีการพิจารณาวงเงินสินเชื่อ

การคาใหเหมาะสมกับธุรกิจนั้นๆ และเหมาะสมกับขนาดของลูกหนี้ รวมทั้งความเหมาะสมของ

ระยะเวลาในการชําระหนี้ดวย การคํานวณวงเงินสินเชื่อการคาสามารถคํานวณได ดังนี้ 

 

2.5.3 คํานวณวงเงินสินเชื่อการคา ซึ่งมีวิธีการคํานวณ ดังนี้ (สุนี ศักรนันทน: การ

บริหารเครดิต, ป 2520) 

 

1) คํานวณตามความตองสินคาการ (Requirement) เปนการซื้อขายระหวางธุรกิจที่มี

ความไวเนื้อเชื่อใจกัน หรือมีความสัมพันธใกลชิดกัน เชน บริษัทในเครือ บริษัทที่เกี่ยวของ หรือเปน

ลูกคาที่ติดตอธุรกิจกันมานาน และมีประวัติที่ดีมาโดยตลอด ผูใหสินคาจึงใหวงเงินตามที่ลูกคาผู

ขอสินเชื่อตองการ 

 

2) คํานวณจากผลประกอบการของบริษัท โดยพิจารณาจากรายได และผลกําไรของ

ธุรกิจ รวมทั้งความสามารถในการทํากําไรของกิจการ หากความสามารถในการทํากําไรสูง แสดง

วาลูกคาผูขอสินเชื่อการคามีรายไดเพียงพอในการชําระสินเชื่อ 
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3) คํานวณจากความสามารถในการชําระหนี้ โดยพิจารณาจากความสามารถในการ

หารายได โดยดูจากยอดขาย กําไรสุทธิ และพิจารณาจากกระแสเงินสดของกิจการ นอกจากนี้ยัง

พิจารณาจากอัตราสวนทางการเงิน เชน ระยะเวลาการชําระหนี้ใหแกเจาหนี้การคา เปนตน 

 

4) สถานะของบริษัท หรือเงินกองทุน (Net Worth) เงินกองทุนหรือสถานะของบริษัท

สามารถนํามาใชในการพิจารณาใหสินเชื่อการคาได เชน เจาหนี้การคาอาจกําหนดเปนนโยบายไว

วาจะใหวงเงินสินเชื่อการคาแกลูกคาไดไมเกินกี่เปอรเซ็นตของเงินกองทุน 

 
2.6 ปจจัยทีม่ีผลตอการใหวงเงนิสินเชื่อการคา  
 

1) ความสามารถในการชําระหนี้ของผูขอสินเชื่อ โดยพิจารณาดูความสามารถในการ

ทํากําไรของผูขอสินเชื่อ และดูภาระหนี้สินรวมทั้งหมดของผูขอสินเชื่อ หากอนุมัติใหสินเชื่อการคา

ไปแลว ผูไดรับสินเชื่อจะชําระหนี้ หรือคาสินคาไดหรือไม การพิจารณาดังกลาวจะชวยผูใหสินเชื่อ

ไมปลอยสินเชื่อมากเกินไป จนตองรับความเสี่ยงในระดับที่สูง 

 

2) ขนาดธุรกิจของผูขอสินเชื่อการคา ถาเปนธุรกิจที่มีขนาดใหญยอมมีโอกาสในการ

ไดรับสินเชื่อมากวาธุรกิจขนาดเล็ก เพราะธุรกิจขนาดใหญมีความไดเปรียบเรื่องของเงินทุน และ

การระดมทุนที่ทําไดงายกวาธุรกิจขนาดเล็ก  

 

3) ปริมาณความตองการเครดิตการคา ของผูขอสินเชื่อการคา เพราะถาหากความ

ตองการสินคาของลูกคาเพื่อนําไปใชมีจํานวนที่สูง ผูขอก็จะขอสินเชื่อวงเงินที่สูงขึ้น และหากผูขอ

สินเชื่อการคามีคุณสมบัติ และความสามารถในการชําระหนี้เพียงพอ ก็จะไดวงเงินสินเชื่อการคาที่

สูงไปดวย  

 

4) ความเชื่อมัน่ในตัวลกูคา และตัวธุรกิจลูกคา โดยพิจารณาดูจากประวัติการชาํระ

หนีท้ี่ผานมา รวมทัง้ประวติั ชื่อเสี่ยงของตวัผูขอสินเชื่อดวย 

 

5) สภาพเศรษฐกิจ หากเศรษฐกิจดี การขยายตวัทางธุรกิจมีสูง ก็ยอมสงผลตอการให

สินเชื่อการคาที่มากไปดวย แตหากเศรษฐกิจไมดี ผูใหสินเชื่อการคากย็อมจะตองระมัดระวังใน 

การใหสินเชื่อ  
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2.7 แหลงขอมูลที่ใชในการวิเคราะหสนิเชื่อการคา 
 

แหลงที่มาของขอมูลที่นํามาใชวิเคราะหสินเชื่อการคามีอยูหลายแหลงดวยกัน การ

จัดหาขอมูลแตละแหลงนั้น ยอมจะมีคาใชจายเกิดขึ้น และตองใชเวลาในการจัดหาแตกตางกันไป

ตามแหลงขอมูลตางๆ ดังนั้นในการจัดหาขอมูลเพื่อใชในการวิเคราะหสินเชื่อการจะตองพิจารณา

ถึงคาใชจายที่เกิดขึ้นดวย และระยะเวลาในการไดขอมูลมาจะตองไมนานเกินไป เพราะในเรื่อง

ธุรกิจนั้นจะตองมีความรวดเร็วเพื่อเพิ่มความสามารถในการแขงขัน บอยครั้งที่การวิเคราะหสินเชื่อ

การคา หรือสินเชื่อประเภทอื่น ๆ ก็ตาม มักจะใชขอมูลจากหลาย ๆ แหลงรวมกันเพื่อใชประกอบใน

การวิเคราะห เพราะการวิเคราะหสินเชื่อที่ใชขอมูลจากหลายๆ ดาน ที่มาจากหลายๆ แหลงยอมทํา

ใหการวิเคราะหสินเชื่อมีประสิทธิภาพมากกวาการใชขอมูลเพียงแหลงเดียว หรือดานเดียว แหลง

ของขอมูลที่สําคัญในการวิเคราะหสินเชื่อการคา ไดแก 

 

1) รายงานทางการเงิน หรืองบการเงนิของลูกคาผูขอสินเชื่อ 

 

การวิเคราะหสินเชื่อการคา โดยปกติผูใหสินเชื่อการคามักจะกําหนดให ผูขอสินเชื่อ

การคาจัดสงงบการเงินมาใหพรอมกับการขอสินเชื่อการคา อันเนื่องมาจากเหตุผลที่วาขอมูลดาน

การเงินเปนแหลงขอมูลที่สําคัญที่สุด และผูวิเคราะหสินเชื่อตองการมากที่สุด เพราะสามารถบอก

ถึงฐานะการเงินและผลประกอบการของผูขอสินเชื่อได 

 

แตการของบการเงินจากลูกคานั้น ลูกคาบางรายก็ยินดีให แตลูกคาบางรายก็ไมยอม

ให กิจการที่ไมยอมจัดสงงบการใหมักเปนบริษัทที่งบการเงินไมดี และอีกเหตุผลหนึ่ง ที่มักพบใน

ปจจุบัน คือ การไมยอมเปดเผยขอมูลทางการเงินที่แทจริง ดังนั้นเพื่อแกปญหาดังกลาว เพื่อทําให

การวิเคราะหสินเชื่อเปนไปอยางรวดเร็ว สามารถแขงขันกับคูแขงรายอื่นไดโดยไมเสียลูกคา จาก

การกําหนดใหลูกคาตองจัดสงงบการเงินทั้งที่ไมอยากจัดสงให ผูวิเคราะหสินเชื่อการคาจึงนิยมซื้อ

ขอมูลรายงานทางการเงินจากบริษัทผูเปนตัวแทนในการจัดหารายงานทางการเงิน 
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งบการเงินที่นํามาใชเปนขอมูล ควรเปนงบการเงินที่ผูตรวจสอบบัญชีรับอนุญาต ได

ทําตรวจสอบและรับรอง รวมทั้งไดใหความเห็นในการตรวจสอบงบการเงินตามหลักมาตรฐานการ

บัญชีแลวเทานั้น 

2) จากการแลกเปลี่ยนขอมูลกับบริษัทอืน่ 

 

ลูกคาผูขอสินเชื่อการคามกัจะมีเจาหนี้การคาหลายราย บรรดาเจาหนีก้ารคาจงึมักมี

ขอมูลของลูกคา และนาํมาแลกเปลี่ยนกนั เชน ขอมูลการชําระคาสนิคาที่ผานมา หรือประวัติการ

ชําระลาชาเปนตน 

 

3) จากลูกคาสินเชื่อรายอืน่ที่อยูในอุตสาหกรรมเดียวกนั 

 

ลูกคาสินเชื่อทีอ่ยูในอุตสาหกรรมเดียวกนัมักจะรูขอมูลของกันเอง อันเนื่องมาจากเปน

คูแขงกัน หรืออยูในสมาคมธุรกิจเดียวกัน 

 

4) จากการไปพบลูกคา 

 

ถือวาเปนขอมูลที่สําคัญมากเชนกัน เพราะบางครั้งการวิเคราะหสินเชื่อการคาที่

พิจารณาจากงบการเงินเพียงอยางเดียวอาจไมเพียงพอ เนื่องจากงบการเงินยังมีขอจํากัด การได

ออกมาดูกิจการของลูกคาจริง ๆ ทําใหเราไดขอมูลที่เปนจริงเพื่อใชประกอบการงบการเงิน รวมทั้ง

ไดเห็นจุดออนจุดแข็ง กําลังการผลิต ของกิจการดวย 

 

5) จากประสบการณของผูใหสินเชื่อการคาเอง 

 

ประสบการของผูใหสินเชื่อเปนแหลงขอมูลที่มีความสําคัญ เชน ประวัติการชําระหนี้

ในอดีต ปริมาณการซื้อขายในอดีตที่ผานมา (Trading Experience) การเคลื่อนไหวบัญชีของ

ลูกคา ขอมูลเกี่ยวกับผูบริหาร อุปนิสัยของลูกคา เปนตน 
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2.8 ประโยชนของสนิเชื่อการคา 
 

1) เปนแหลงทีม่าของเงินทุนที่เกิดขึ้นเองจากการซื้อขายสินคาหรือบริการ 

 

เจาหนี้การคาเปนสิ่งที่เกิดขึ้นเองเมื่อมีการทําการคา กิจการไมตองติดตอขอสินเชื่อ

อยางเปนทางการเหมือนสินเชื่อประเภทอื่น เพียงแคเจรจาตกลงกับผูขายหรือผูใหสินเชื่อการคา 

และถาผูขายยอมขายสินคาเปนเงินเชื่อ เจาหนี้การคาก็จะเกิดขึ้น การชําระหนี้การคามีความ

ยืดหยุนมากกวาสินเชื่อประเภทอื่น และมีทางเลือกคือ จะชําระในวันที่ครบกําหนด หรือชําระกอน

วันครบกําหนดเพื่อใหไดรับสวนลด หรือชําระหลังจากหนี้ครบกําหนดไดหากเจรจากับเจาหนี้ได 

หรือยอมเสียดอกเบี้ย ข้ึนอยูกับการตัดสินใจของกิจการ 

 

2)  กิจการขนาดเล็กสามารถหาเงนิทนุจากแหลงนี้ได 

 

โดยทั่วไปกิจการขนาดเล็กมักมีขอเสียเปรียบในเรื่องการจัดหาเงินทุน เนื่องจากผูให

สินเชื่อไมมั่นใจวากิจการขนาดเล็กจะชําระหนี้ได แตสําหรับผูใหสินเชื่อการคา หรือผูผลิตขนาด

ใหญยินดีที่จะใหเครดิตการคาทั้งลูกคาธุรกิจรายใหญ และรายยอย เพราะใหประโยชนในการเพิ่ม

ยอดขาย ดังนั้นสินเชื่อการคาจึงเปนแหลงเงินทุนที่สําคัญของธุรกิจขนาดเล็ก 

 

3) มีความคลองตัวในการกอหนี ้   

  

โดยทั่วไปในการกูยืมเงินประเภทอื่น มักจะมีเงื่อนไขคาง ๆ มากมาย และมีขอจํากัด

เกิดขึ้น เชน หามจายเงินปนผล หามกอหนี้เพิ่ม หรือตองคงรักษาระดับอัตราสวนหนี้สินตอทุน

ตามที่ธนาคารกําหนด เปนตน แตสําหรับสินเชื่อการคาแลวมักจะไมมีขอจํากัดใหตองปฏิบัติ 

เจาหนี้การคา หรือผูใหสินเชื่อการคาจะพิจารณาแควาถาลูกหนี้การคาขอสินเชื่อการคาเพิ่มเพื่อขอ

ซื้อเพิ่มแลวจะพิจารณาใหสินเชื่อการคาเพิ่มหรือไมอยางไร และถาในกรณีที่ลูกหนี้การคาซื้อสินคา

นอยลง ผูขายก็ไมสามารถบังคับใหลูกคาตองซื้อเพิ่มได 
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4) เครดิตการคาชวยนําไปสูความมัง่คั่ง  

 

เพราะสินเชื่อการคาชวยเพิ่มความเร็วของการหมุนเวียนของสินคาหรือผลผลิต จาก

มือผูผลิตไปยังผูที่ตองการผลผลิตนั้น อีกทั้งยังเปนการชวยเพิ่มปริมาณการผลิต ปริมาณการขาย 

และชวยเพิ่มปริมาณการบริโภคสินคา หรือบริการอีกดวย 

 

5) ทําใหยอดขายสินคาเพิม่ข้ึน  

 

การใหสินเชื่อการคาเปนการสรางแรงจูงใจในการซื้อมากขึ้น และลูกคาผูที่ไดรับ

เครดิตการคาก็สามารถเอาของไปขายกอนได เมื่อไดเงินสดมาก็ยังไมตองชําระจนกวาจะครบ

กําหนด จึงสามารถนําเงินไปใชจาย หรือลงทุนอยางอื่นที่ไดประโยชนตออีก 

 


