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บทที่ 2 
 

สินเชื่อการคา 
 

เนื่องจากการศึกษางานวิจยัเฉพาะเรื่อง เกี่ยวของกับสินเชื่อการคา เพื่อใหเกิดความ

ชัดเจนมากขึ้น ในบทนี้จงึขอกลาวถึงรายละเอียดของสินเชื่อการคา ดังนี ้

 

 
2.1 ความหมายของสินเชือ่การคา 
 

คําวา สินเชื่อ หรือ Credit มาจากคําภาษาลาติน Credere แปลวา ความเชื่อใจ ความ

เชื่อถือ หรือไววางใจ ในเรื่องการคา สินเชื่อหมายถึงความเชื่อถือที่ผูขายมีตอผูซื้อ และยอมมอบ

สินคาหรือบริการใหแกผูซื้อไปกอนโดยไมตองชําระเงิน แตมีสัญญาการชําระเงินคาสินคาหรือ

บริการในวันขางหนาตามสัญญาที่ตกลงกันไวระหวางผูซื้อและผูขาย ซึ่งกอใหเกิดภาวะความเปน

ลูกหนี้และเจาหนี้ตามมา (ดารณี พุทธวิบูลย: การจัดการสินเชื่อ, ป 2543, น. 2) 

 

หรือกลาวไดวา สินเชื่อการคา หมายถึง ความเชื่อใจระหวางบุคคล 2 ฝาย ในการที่จะ

ใหสินคาหรือบริการไปใชกอน โดยมีสัญญากําหนดเงื่อนไข และเงื่อนเวลาในการชําระคืนใน

อนาคต บุคคลสองฝายนี้อาจเปนการติดตอกันระหวางบุคคล หรือระหวางกลุมบุคคล หรือนิติ

บุคคลก็ได ฝายผูใหจะตองยอมแบกรับความสี่ยงที่ตามมา จากการไมไดรับชําระคืน ดังนั้นสินเชื่อ

จะตองตั้งอยูบนรากฐานของความเชื่อถือ (ดารณี พุทธวิบูลย: การจัดการสินเชื่อ, ป 2543, น. 2) 

 

สินเชื่อการคาเปนแหลงเงินทุนระยะสั้นประเภทหนึ่ง และเปนแหลงเงินทุนนอกระบบที่

สําคัญของธุรกิจ เนื่องจากสินเชื่อการคาเกิดขึ้นเองตามธรรมชาติของการคาขาย โดยทั่วไปแลว

การซื้อขายสินคาของหนวยธุรกิจ มักจะไมชําระเงินคาสินคาหรือบริการในทันที แตจะชําระเงิน

ภายหลัง หลังจากที่ไดรับสินคาหรือไดรับการบริการแลว ซึ่งระยะเวลาจะยาวนานเพียงใดขึ้นอยูกับ

การกําหนดระยะเวลาการชําระหนี้ตามที่ไดตกลงกันไว เชนชําระภายใน 30 วัน 45 วัน เปนตน  
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เครดิตการคาไดเขามามีบทบาทอยางมากตอการซื้อขายสินคา และบริการ เนื่องจาก

เปนตัวชวยทําใหเกิดสภาพคลองแกธุรกิจ คือ เปดโอกาสใหผูคาปลีกและผูคาสง ไดมีโอกาสนํา

สินคาหรือบริการไปใชกอนแลวคอยชําระเงินภายหลัง เนื่องมาจากสาเหตุที่สําคัญคือ การคาขาย

ในปจจุบันมีการแขงขันกันสูง ผูผลิตหรือผูขายตองการจะขายสินคาใหไดมากที่สุด และในบางครั้ง

ผูขายก็ไมตองการเก็บสินคาไวเอง เพราะนอกจากตองเสียคาใชจายในการจัดเก็บสินคาแลว ยัง

เสี่ยงตอความเสียหาย อันเกิดจากการลดมูลคาของสินคา และเสี่ยงตอการลาสมัยของสินคา 

ผูขายจึงยอมเสนอขายสินคาใหผูซื้อโดยที่ยังไมตองชําระเงินในทันที  

 

สินเชื่อการคา ใหประโยชนทั้งในดานผูขายสินคา (ผูใหสินเชื่อการคา) และผูซื้อสินคา 

(ผูที่ไดรับสินเชื่อการคา) กลาวคือ ในดานผูขายสินคา การใหสินเชื่อการคาเปนการสรางแรงจูงใจ

ในการซื้อ ทําใหขายของไดเพิ่มข้ึน เมื่อยอดขายเพิ่มข้ึน ก็จะสงผลตอกําไรที่เพิ่มข้ึนดวย ซึ่งผลกําไร

ดังกลาว เปนปจจัยที่สําคัญที่ทําใหผูขายสินคา ยอมที่จะรับความเสี่ยงจากการสงมอบสินคา หรือ

บริการใหผูซื้อกอน โดยที่ยังไมไดรับชําระเงินคาสินคาหรือบริการในทันที อีกทั้งยังมีประโยชน ใน

ดานการเพิ่มความสามารถในการแขงขันอีกดวย ในดานผูซื้อสินคานั้นก็ไดรับประโยชนเชนกัน 

กลาวคือ ไดรับสินคาเพื่อนํามาเปนวัตถุดิบในการผลิต หรือนําไปขายกอน โดยที่ยังไมตองชําระเงิน 

และสามารถนําเงินนั้นไปใชจายหมุนเวียนอยางอื่นกอนได เพื่อเปนเงินทุนหมุนเวียนของกิจการ 

หรืออาจจะนําเงินนั้นไปลงทุนหาประโยชนอยางอื่นเพื่อใหไดรายไดในทางอื่นอีกได 

  
2.2 ลักษณะของสินเชื่อการคา 
 

สินเชื่อการคามีลักษณะเฉพาะหลายประการ ที่แตกตางจากสินเชื่อประเภทอื่น

ลักษณะโดยทั่วไปที่สําคัญของสินเชื่อการคา มีดังนี้ 

 

1) เปนแหลงเงินทุนระยะสั้น โดยทั่วไปมักจะมีระยะเวลาไมเกิน 1 ป 

2) เปนแหลงเงินทุนนอกระบบ1 ที่หนวยธุรกิจใหกันเอง 

                                                 
1 แหลงเงนิทนุนอกระบบในความหมายของการศึกษางานวิจัยนี้ หมายถึง แหลง

เงินทนุที่ไมไดมาจากสถาบนัการเงนิ และเปนแหลงเงนิทุนที่มิไดผิดกฎหมาย 

แหลงเงินทุนในระบบ หมายถึง แหลงเงนิทนุที่มาจากสถาบันการเงนิ 
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3) สวนใหญมักจะไมมีหลักประกัน แตสําหรับผูขอสินเชื่อบางราย ที่มีเครดิตไมดี เชน มี

ประวัติการชําระลาชา หรือมีประวัติการผิดนัด หรือมีฐานะทางการเงินไมดีเพียงพอที่จะ

ขอสินเชื่อการคา หรือขอวงเงินสินเชื่อการคาสูงเกินฐานะทางการเงิน บางครั้งผูใหสินเชื่อ

การคา อาจจะเรียกรองหลักประกันจากผูขอสินเชื่อ โดยอาจเรียกรองหลักประกันมาค้ํา

ประกันบางสวน หรือเต็มจํานวนก็ได ข้ึนอยูกับผูขอสินเชื่อการคาแตละราย โดย

หลักประกันสวนใหญที่ใช เชน หนังสือการค้ําประกันการชําระหนี้แทนจากธนาคาร 

(Letter of Guarantee) หนังสือการค้ําประกันจากบุคคลที่สาม2 (Corporate/Personal 

Guarantee) 

4) สินเชื่อการคาไมใชเครดิตที่ใหกับผูบริโภค 

 

 
2.3 องคประกอบของสนิเชื่อการคา  
 

2.3.1 วงเงินสินเชื่อ (Credit line) 
 

วงเงินสินเชื่อ หมายถึง วงเงินสูงสุดหรือ จํานวนสินคาหรือบริการสูงสุดที่เจาหนี้ หรือ

ผูใหสินเชื่อการคา ใหแกลูกคาหรือผูขอสินเชื่อภายใตเงื่อนไข และระยะเวลาที่กําหนด ซึ่งในการซื้อ

ขายกันจริงๆ บางครั้งอาจจะมีจํานวนไมถึงจํานวนที่กําหนดไวก็ได 

 

การกําหนดวงเงินสินเชื่อการคา บางครั้งจะมีความสับสนกับคําวา Credit limit ซึ่ง

หมายถึง การกําหนดวงเงินใหกูยืม หรือใหเปนหนี้ไดโดยที่เจาหนี้ หรือผูใหสินเชื่อการคายังไมแนใจ

ในความสามารถของลูกหนี้ในการชําระเงินคาสินคาหรือบริการคืน หรือไมแนใจในคุณภาพของ

ลูกหนี้หรือผูไดรับสินเชื่อการคา จึงกําหนดวงเงินสูงสุดไวเพื่อไมใหเกินกวาความสามารถที่จะชําระ

หนี้คืนของผูซื้อ  

 

 

                                                 
2 บุคคลที่สามที่ออกหนงัสือคํ้าประกันอาจเปนนิติบุคคลจดทะเบียน หรือบุคคล

ธรรมดา เชน ผูบริหาร กรรมการบริษทั ผูถือหุน หรือบุคคลอื่นๆ ก็ได 
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ความแตกตางอีกประการระหวาง Credit Line และ Credit Limit คือเมื่อใชคําวา 

Credit Limit จะมีผลในทางลบ คือ คุณภาพของลูกหนี้ไมดีพอที่จะใหสินเชื่อการไดเต็มที่ จึงตอง

จํากัดวงเงินเพื่อไมใหเกินไปกวาความสามารถของลูกหนี้ที่อาจจะไมสามารถชําระได (สุนี ศักร

นันทน: การบริหารเครดิต, ป 2520) 
 
2.3.2 การกําหนดเงื่อนไขการชาํระเงิน (Payment Term) 

 

การกําหนดระยะเวลาชําระหนี้คืนจะขึ้นอยูกับ 2 ปจจัยที่สําคัญ คือ สภาพคลองของ

กิจการ (Liquidity) หรือของผูขอสินเชื่อการคา และ ความสามารถในการทํากําไรของธุรกิจ 

(Profitability) ซึ่งประกอบไปดวย (สุนี ศักรนันทน: การบริหารเครดิต, ป 2520) 

 

ก. ประเภทสินคา โดยปกติทั่วไปแลว การกําหนดระยะเวลาการชําระหนี้จะขึ้นอยูกับ

ลักษณะของธุรกิจแตละแระเภท ถาเปนธุรกิจขายสินคาไมคงทน หรือขายสินคาประเภทอาหารสด 

เชน เนื้อสัตว ระยะเวลาการชําระหนี้จะกําหนดไวไมนานมากนัก มักจะไมเกิน 15 วัน หรือ 30 วัน 

แตถาเปนสินคาคงทนจะมีระยะเวลาการชําระหนี้ยาวนานขึ้น โดยทั่วไปสินคาสําเร็จรูปจะมี

ระยะเวลาการชําระหนี้นานกวาสินคาจําพวกวัตถุดิบ และสินคาวัตถุดิบจะมีระยะเวลาการชําระ

หนี้นานกวาสินคาประเภทของสด เชน เนื้อสัตว ผัก อาหารแชแข็ง เปนตน 

 

ข. การแขงขันจากคูแขง ถือวาเปนปจจัยที่สําคัญในการกําหนดระยะเวลาการชําระ

หนี้อีกปจจัยหนึ่ง เนื่องจากหากกิจการมีการแขงขันสูง ควรมีความยืดหยุนในการกําหนดเงื่อนไข

การชําระเงิน เพราะหากใหเวลาการชําระหนี้แกลูกคาสั้นเกินไป และสั้นกวาคูแขงอาจทําให

สูญเสียลูกคาไปได แตถาไมมีคูแขงก็ควรเรียกเก็บเงินใหเร็วที่สุดก็จะเปนผลดีตอธุรกิจ แตก็ตอง

ข้ึนอยูกับตัวสินคาดวยวามีจุดออนหรือจุดแข็งอยางไร เมื่อเทียบกับคูแขง 

 

ค.  ฐานะทางการเงินของผูซื้อสินคาหรือบริการ พิจารณาจากรายงานทางการเงินของ

กิจการวามีผลประกอบการอยางไร มีความสามารถเพียงพอที่จะชําระเงินคาสินคาคืนเมื่อครบ

กําหนดไดหรือไม และพิจารณาจากฐานะทางการเงินของผูซื้อดวยวามีฐานะทางการเงินเปน

อยางไร ขนาดของกิจการมีความเหมาะสมกับวงเงินสินเชื่อการคาที่ขอหรือไม  
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2.3.3 การกําหนดสวนลดเงินสด (Cash discount)  
 

การขายสินคาหรือบริการ โดยผูขายสงมอบสินคาหรือบริการใหผูซื้อกอน แลวจึงให

ชําระเงินภายหลัง หากเปนการซื้อขายจํานวนมากๆ และบางครั้งผูขายอาจตองการเงินเพื่อมาเสริม

สภาพคลองก็จําเปนตองใชเงิน ผูขายอาจกําหนดสวนลดหากผูซื้อชําระเงินคาสินคาหรือบริการ

กอนระยะเวลาที่ไดตกลงไว เพื่อจูงใจใหผูซื้อนําเงินมาชําระใหเร็วขึ้น โดยผูซื้อจะไดสวนลดจากการ

ที่ชําระเงินเร็วขึ้น การใหอัตราสวนลดและการกําหนดระยะเวลาในการใหสวนลด ก็เพื่อเรงหรือ

กระตุนใหมีการชําระคาสินคาหรือชําระหนี้กอนกําหนด ในขณะเดียวกันการที่ลูกหนี้ชําระหนี้เร็วขึ้น

ยอมสงผลตอหนี้สูญที่ลดลงดวย 

 

ตัวอยางการกําหนดสวนลดเงินสดในเงื่อนไขการขาย เชน กําหนดไวเปน 3/15, n/45 

หมายความวาหากชําระคาสินคาภายใน 15 วัน จะไดสวนลดการคารอยละ 3 โดยมีระยะเวลา

กําหนดที่ตองชําระจริง คือ 45 วัน จากเงื่อนไขการคาดังกลาว เลข 3 คือ ขนาดของสวนลดเงินสด 

สวนเลข 15 คือ 15 วัน หมายถึงชวงเวลาที่ใหสวนลด และบอกใหทราบถึงวันที่จะเร่ิมนับวาเปน

การซื้อโดยมีเครดิตการคา และ n/45 หมายถึง ถาไมเอาสวนลดจะตองชําระเงินภายใน 45 วัน  

 

สมมติวายอดซื้อสินคาทั้งหมดเปนเงิน 100 บาท ถาลูกหนี้การคาชําระเงินคาสินคา

ภายในวันที่ 15 นับจากวันที่ในใบกํากับสินคาแลว กิจการจะชําระเงินจํานวน 97 บาท แตถา

กิจการจะชําระเงินตั้งแตวันที่ 16 ไปถึงวันที่ 45 จะตองชําระเงินคาสินคาจํานวน 100 บาท ซึ่งสูง

กวาวันที่ 15 อยู 3 บาท     

 
2.4 กระบวนการของสินเชื่อการคา  
 

ดังที่ไดกลาวไปแลววาสินเชื่อการคา เปนสิ่งที่เกิดขึ้นจากการติดตอซื้อขายสินคาหรือ

บริการระหวางธุรกิจกับธุรกิจ โดยธุรกิจหนึ่งใหแกอีกธุรกิจหนึ่ง และเปนแหลงเงินทุนระยะสั้นที่มา

จากนอกระบบ ไมไดมาจากสถาบันการเงิน แตเปนการใหเครดิตกันเองระหวางหนวยธุรกิจ เพื่อ

เปนการสนับสนุนการคาของทั้งสองฝาย และสินคาที่ทําการซื้อขายนั้นอาจจะเปนวัตถุดิบ งาน

ระหวางทําหรือสินคาสําเร็จรูปก็ได หรืออาจอยูในรูปของการบริการก็ได โดยผานกระบวนการของ

สินเชื่อการคา ดังภาพที่ 2.1 

 



 

13 

ภาพที่ 2.1  
แสดงกระบวนการสินเชื่อการคา 

              

                 
 

ที่มา: ผูวิจัย 

 

หมายเหตุ: แผนภาพดังกลาว เปนตัวอยางที่แสดงใหเห็นกระบวนการของสินเชื่อการคา ที่เปนภาพกวางๆ 

โดยทั่วไป เฉพาะในสวนที่เปนการซื้อขายตัวสินคาเทานั้นไมไดรวมการใหบริการ และในความเปนจริงการซื้อ

ขายสินคาหรือบริการ อาจจะแตกตางกันไปแลวแตกระบวนการผลิต และตวัผลิตภัณฑ 

 

จากภาพที่ 2.1 สามารถใชเปนตัวอยางที่จะชวยใหเห็นภาพลักษณะของกระบวนการ

ใหสินเชื่อการคามากขึ้น คือ สมมติวาบริษัท ก เปนผูนําวัตถุดิบที่ใชในการผลิตมาขายตอ อาจจะ

รับซื้อมาจากเกษตรกร หรือนําเขามาจากตางประเทศ หรือซื้อมาจากผูผลิตวัตถุดิบ แลวมาขายตอ

ใหบริษัท ข ที่เปนผูผลิตขั้นที่หนึ่ง เชน บริษัทผลิตชิ้นสวน เพื่อนําไปผลิตเปนสินคาสําเร็จรูป บริษัท 

ข ก็อาจจะขายสินคาใหกับบริษัท ค โดยการใหสินเชื่อการคา และกําหนดระยะเวลาเงื่อนไขการ

ชําระเงิน ที่บริษัท ค จะตองชําระเงินภายในกําหนดตามที่ตกลงกัน เมื่อบริษัท ค ผลิตเปนสินคา

สําเร็จรูปแลว ก็จะขายใหกลุมพอคาสงโดยการใหเครดิตการคาเชนกัน และผูคาสงก็จะขายสินคา

สงตอไปยังผูคาปลีก เชน หางราน หางสรรพสินคา เปนตน  

 

 

บริษัท ก เปนผู

จัดหาวัตถุดิบ 
บริษัท ข เปน

ผูผลิตขั้นที ่1  

บริษัท ค เปน

ผูผลิตสินคา

สําเร็จรูป 

        ผูคาสง       ผูคาปลีก      ผูบริโภค 

  ใหสินเชื่อการคา 

ชําระเม่ือครบ

กําหนด 

ใหสินเชื่อการคา 

ชําระเม่ือครบ

กําหนด 

ให

สินเชื่อ

การคา 

        ชําระเงิน 

ชําระเม่ือครบ

กําหนด 

ชําระเม่ือครบ

กําหนด 

สงมอบสินคา   ใหสินเชื่อการคา 
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จะเห็นไดวา สินเชื่อการคา ไดเขามามีบทบาทในทุกขั้นตอนของกระบวนการ การผลิต

สินคากอนที่จะถึงมือผูบริโภค สินเชื่อการคาไดเขามามีบทบาทในการจัดสรรทรัพยากรเพื่อใหเกิด

ประโยชนแกระบบเศรษฐกิจ จากกระบวนการดังกลาวขางตน มีขอสังเกตที่สําคัญอยู 3 ประการ 

คือ 

 

ประการที่ 1 แตละกระบวนการในการจัดสรรทรัพยากร หนวยธุรกิจแตละหนวย 

ยกเวนผูบริโภคจะเปนทั้งผูที่ไดรับสินเชื่อการคา และผูใหสินเชื่อการคา สวนระยะเวลาการชําระ

เงิน อาจจะไมเทากันก็ได ซึ่งขึ้นอยูกับตัวผลิตภัณฑ และสภาพการแขงขัน และถาหนวยธุรกิจ

หนึ่งๆ ไดรับเงื่อนไขระยะเวลาการชําระเงิน จากเจาหนี้การคาสั้นกวาที่เสนอใหแกลูกคาของตน 

หมายความวา บริษัทนั้นจะตองชําระเงินคาสินคาหรือบริการใหแกเจาหนี้การคา เร็วกวาที่จะรับ

เงินคาสินคา หรือบริการจากลูกหนี้การคาของตน ทําใหกิจการอาจขาดเงินทุนหมุนเวียน หรือมี

เงินทุนหมุนเวียนไมเพียงพอ กิจการก็อาจตองจัดหาเงินทุนระยะสั้นในระบบจากสถาบันการเงินที่

เรียกวาสินเชื่อเพื่อการคา เชน วงเงินเบิกเงินเกินบัญชี (Overdraft Loan), วงเงินขายลดเช็ค 

(Clean Bill Discounted) 

 

ประการที่ 2 ต้ังแตกระบวนการเริ่มตนที่นําวัตถุดิบมาผลิต จนถึงกระบวนการที่ขาย

สินคาใหผูคาปลีกนั้น บทบาทของสินเชื่อการคาจะเขามาเกี่ยวของในแตละชวงการผลิต แตใน

กระบวนการระหวางผูคาปลีก ที่นําสินคาไปขายใหผูบริโภค กระบวนการดังกลาวจะเกี่ยวของกับ

การใหสินเชื่อธุรกิจประเภทอื่นที่มิใชสินเชื่อการคา เชน สินเชื่อเงินสด สินเชื่อบัตรเครดิตเพื่อซื้อ

สินคาไปบริโภค หรือในกรณีที่เปนการซื้อขายสินคาคงทนถาวร หรือสินคาที่มีราคาสูง เชน รถยนต 

เครื่องใชไฟฟา โทรศัพท เปนตน จะไปเกี่ยวของกับสินเชื่ออีกประเภทหนึ่งที่เรียกวา ระบบการซื้อ

สินคาแบบผอนชําระเปนงวดๆ (Installment credit) โดยผานตัวแทนที่ใหบริการดานสินเชื่อทั้งที่

เปนธนาคารพาณิชย และไมใชธนาคารพาณิชย โดยจะมีเร่ืองของดอกเบี้ยเขามาเกี่ยวของดวย 

 

 ประการที่ 3 สินเชื่อการคาเกิดจากความตองการในตัวสินคาเพื่อนําไปผลิตหรือไป

ขายตอ ซึ่งลักษณะความตองการดังกลาว เปนอุปสงคตอเนื่อง (Derived Demand) ทําใหเกิด

สินเชื่อการคาเกิดขึ้นเพราะหนวยธุรกิจแตละหนวยมีความถนัดตางกัน คือ บางบริษัทมีความ

เชี่ยวชาญในการจัดหาวัตถุดิบ บางบริษัทถนัดในการผลิตชิ้นสวน และบางกิจการมีชองทางในการ

จัดจําหนายมากกวา เปนตน 
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2.5 การกําหนดและพิจารณาวงเงินสนิเชื่อการคา 
  

เมื่อมีการตกลงซื้อขายการคากันแลว หนวยธุรกิจผูใหสินเชื่อการคาก็จะพิจารณา

วงเงินสินเชื่อการคาที่เหมาะสมใหแกลูกคาผูขอสินเชื่อการคา ซึ่งมีข้ันตอนการพิจารณาวงเงิน และ

การคํานวณดังนี้ (สุนี ศักรนันทน: การบริหารเครดิต, ป 2520) 

 

2.5.1 กอนที่ผูขายจะตัดสินใจใหสินเชื่อการคาแกลูกคา ควรจะตองมีการพิจารณา

กอนวารายไดที่เพิ่มข้ึน (Incremental income) จากการขายเชื่อ มีมากกวารายจายที่เพิ่มข้ึน 

(incremental cost) จากการใหสินเชื่อการคาหรือไม หรือเปนการเปรียบเทียบระหวางรายรับที่

เพิ่มข้ึนเมื่อมีการขายสินคาโดยใหสินเชื่อการคาเพิ่มข้ึนหนึ่งหนวย (Marginal revenue) และ 

ตนทุนเพิ่ม (Marginal cost) นั่นเอง เนื่องจากการขายเชื่อยอมมีตนทุนเกิดขึ้นแกกิจการเสมอ 

 

2.5.2 นอกจากจะพิจารณา คาใชจายที่เพิ่มข้ึนแลว ยังตองพิจารณาถึงความเสี่ยงจาก

การที่ไมไดรับเงินคาสินคาหรือบริการดวย ดังนั้นจึงจําเปนที่จะตองมีการพิจารณาวงเงินสินเชื่อ

การคาใหเหมาะสมกับธุรกิจนั้นๆ และเหมาะสมกับขนาดของลูกหนี้ รวมทั้งความเหมาะสมของ

ระยะเวลาในการชําระหนี้ดวย การคํานวณวงเงินสินเชื่อการคาสามารถคํานวณได ดังนี้ 

 

2.5.3 คํานวณวงเงินสินเชื่อการคา ซึ่งมีวิธีการคํานวณ ดังนี้ (สุนี ศักรนันทน: การ

บริหารเครดิต, ป 2520) 

 

1) คํานวณตามความตองสินคาการ (Requirement) เปนการซื้อขายระหวางธุรกิจที่มี

ความไวเนื้อเชื่อใจกัน หรือมีความสัมพันธใกลชิดกัน เชน บริษัทในเครือ บริษัทที่เกี่ยวของ หรือเปน

ลูกคาที่ติดตอธุรกิจกันมานาน และมีประวัติที่ดีมาโดยตลอด ผูใหสินคาจึงใหวงเงินตามที่ลูกคาผู

ขอสินเชื่อตองการ 

 

2) คํานวณจากผลประกอบการของบริษัท โดยพิจารณาจากรายได และผลกําไรของ

ธุรกิจ รวมทั้งความสามารถในการทํากําไรของกิจการ หากความสามารถในการทํากําไรสูง แสดง

วาลูกคาผูขอสินเชื่อการคามีรายไดเพียงพอในการชําระสินเชื่อ 
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3) คํานวณจากความสามารถในการชําระหนี้ โดยพิจารณาจากความสามารถในการ

หารายได โดยดูจากยอดขาย กําไรสุทธิ และพิจารณาจากกระแสเงินสดของกิจการ นอกจากนี้ยัง

พิจารณาจากอัตราสวนทางการเงิน เชน ระยะเวลาการชําระหนี้ใหแกเจาหนี้การคา เปนตน 

 

4) สถานะของบริษัท หรือเงินกองทุน (Net Worth) เงินกองทุนหรือสถานะของบริษัท

สามารถนํามาใชในการพิจารณาใหสินเชื่อการคาได เชน เจาหนี้การคาอาจกําหนดเปนนโยบายไว

วาจะใหวงเงินสินเชื่อการคาแกลูกคาไดไมเกินกี่เปอรเซ็นตของเงินกองทุน 

 
2.6 ปจจัยทีม่ีผลตอการใหวงเงนิสินเชื่อการคา  
 

1) ความสามารถในการชําระหนี้ของผูขอสินเชื่อ โดยพิจารณาดูความสามารถในการ

ทํากําไรของผูขอสินเชื่อ และดูภาระหนี้สินรวมทั้งหมดของผูขอสินเชื่อ หากอนุมัติใหสินเชื่อการคา

ไปแลว ผูไดรับสินเชื่อจะชําระหนี้ หรือคาสินคาไดหรือไม การพิจารณาดังกลาวจะชวยผูใหสินเชื่อ

ไมปลอยสินเชื่อมากเกินไป จนตองรับความเสี่ยงในระดับที่สูง 

 

2) ขนาดธุรกิจของผูขอสินเชื่อการคา ถาเปนธุรกิจที่มีขนาดใหญยอมมีโอกาสในการ

ไดรับสินเชื่อมากวาธุรกิจขนาดเล็ก เพราะธุรกิจขนาดใหญมีความไดเปรียบเรื่องของเงินทุน และ

การระดมทุนที่ทําไดงายกวาธุรกิจขนาดเล็ก  

 

3) ปริมาณความตองการเครดิตการคา ของผูขอสินเชื่อการคา เพราะถาหากความ

ตองการสินคาของลูกคาเพื่อนําไปใชมีจํานวนที่สูง ผูขอก็จะขอสินเชื่อวงเงินที่สูงขึ้น และหากผูขอ

สินเชื่อการคามีคุณสมบัติ และความสามารถในการชําระหนี้เพียงพอ ก็จะไดวงเงินสินเชื่อการคาที่

สูงไปดวย  

 

4) ความเชื่อมัน่ในตัวลกูคา และตัวธุรกิจลูกคา โดยพิจารณาดูจากประวัติการชาํระ

หนีท้ี่ผานมา รวมทัง้ประวติั ชื่อเสี่ยงของตวัผูขอสินเชื่อดวย 

 

5) สภาพเศรษฐกิจ หากเศรษฐกิจดี การขยายตวัทางธุรกิจมีสูง ก็ยอมสงผลตอการให

สินเชื่อการคาที่มากไปดวย แตหากเศรษฐกิจไมดี ผูใหสินเชื่อการคากย็อมจะตองระมัดระวังใน 

การใหสินเชื่อ  
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2.7 แหลงขอมูลที่ใชในการวิเคราะหสนิเชื่อการคา 
 

แหลงที่มาของขอมูลที่นํามาใชวิเคราะหสินเชื่อการคามีอยูหลายแหลงดวยกัน การ

จัดหาขอมูลแตละแหลงนั้น ยอมจะมีคาใชจายเกิดขึ้น และตองใชเวลาในการจัดหาแตกตางกันไป

ตามแหลงขอมูลตางๆ ดังนั้นในการจัดหาขอมูลเพื่อใชในการวิเคราะหสินเชื่อการจะตองพิจารณา

ถึงคาใชจายที่เกิดขึ้นดวย และระยะเวลาในการไดขอมูลมาจะตองไมนานเกินไป เพราะในเรื่อง

ธุรกิจนั้นจะตองมีความรวดเร็วเพื่อเพิ่มความสามารถในการแขงขัน บอยครั้งที่การวิเคราะหสินเชื่อ

การคา หรือสินเชื่อประเภทอื่น ๆ ก็ตาม มักจะใชขอมูลจากหลาย ๆ แหลงรวมกันเพื่อใชประกอบใน

การวิเคราะห เพราะการวิเคราะหสินเชื่อที่ใชขอมูลจากหลายๆ ดาน ที่มาจากหลายๆ แหลงยอมทํา

ใหการวิเคราะหสินเชื่อมีประสิทธิภาพมากกวาการใชขอมูลเพียงแหลงเดียว หรือดานเดียว แหลง

ของขอมูลที่สําคัญในการวิเคราะหสินเชื่อการคา ไดแก 

 

1) รายงานทางการเงิน หรืองบการเงนิของลูกคาผูขอสินเชื่อ 

 

การวิเคราะหสินเชื่อการคา โดยปกติผูใหสินเชื่อการคามักจะกําหนดให ผูขอสินเชื่อ

การคาจัดสงงบการเงินมาใหพรอมกับการขอสินเชื่อการคา อันเนื่องมาจากเหตุผลที่วาขอมูลดาน

การเงินเปนแหลงขอมูลที่สําคัญที่สุด และผูวิเคราะหสินเชื่อตองการมากที่สุด เพราะสามารถบอก

ถึงฐานะการเงินและผลประกอบการของผูขอสินเชื่อได 

 

แตการของบการเงินจากลูกคานั้น ลูกคาบางรายก็ยินดีให แตลูกคาบางรายก็ไมยอม

ให กิจการที่ไมยอมจัดสงงบการใหมักเปนบริษัทที่งบการเงินไมดี และอีกเหตุผลหนึ่ง ที่มักพบใน

ปจจุบัน คือ การไมยอมเปดเผยขอมูลทางการเงินที่แทจริง ดังนั้นเพื่อแกปญหาดังกลาว เพื่อทําให

การวิเคราะหสินเชื่อเปนไปอยางรวดเร็ว สามารถแขงขันกับคูแขงรายอื่นไดโดยไมเสียลูกคา จาก

การกําหนดใหลูกคาตองจัดสงงบการเงินทั้งที่ไมอยากจัดสงให ผูวิเคราะหสินเชื่อการคาจึงนิยมซื้อ

ขอมูลรายงานทางการเงินจากบริษัทผูเปนตัวแทนในการจัดหารายงานทางการเงิน 
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งบการเงินที่นํามาใชเปนขอมูล ควรเปนงบการเงินที่ผูตรวจสอบบัญชีรับอนุญาต ได

ทําตรวจสอบและรับรอง รวมทั้งไดใหความเห็นในการตรวจสอบงบการเงินตามหลักมาตรฐานการ

บัญชีแลวเทานั้น 

2) จากการแลกเปลี่ยนขอมูลกับบริษัทอืน่ 

 

ลูกคาผูขอสินเชื่อการคามกัจะมีเจาหนี้การคาหลายราย บรรดาเจาหนีก้ารคาจงึมักมี

ขอมูลของลูกคา และนาํมาแลกเปลี่ยนกนั เชน ขอมูลการชําระคาสนิคาที่ผานมา หรือประวัติการ

ชําระลาชาเปนตน 

 

3) จากลูกคาสินเชื่อรายอืน่ที่อยูในอุตสาหกรรมเดียวกนั 

 

ลูกคาสินเชื่อทีอ่ยูในอุตสาหกรรมเดียวกนัมักจะรูขอมูลของกันเอง อันเนื่องมาจากเปน

คูแขงกัน หรืออยูในสมาคมธุรกิจเดียวกัน 

 

4) จากการไปพบลูกคา 

 

ถือวาเปนขอมูลที่สําคัญมากเชนกัน เพราะบางครั้งการวิเคราะหสินเชื่อการคาที่

พิจารณาจากงบการเงินเพียงอยางเดียวอาจไมเพียงพอ เนื่องจากงบการเงินยังมีขอจํากัด การได

ออกมาดูกิจการของลูกคาจริง ๆ ทําใหเราไดขอมูลที่เปนจริงเพื่อใชประกอบการงบการเงิน รวมทั้ง

ไดเห็นจุดออนจุดแข็ง กําลังการผลิต ของกิจการดวย 

 

5) จากประสบการณของผูใหสินเชื่อการคาเอง 

 

ประสบการของผูใหสินเชื่อเปนแหลงขอมูลที่มีความสําคัญ เชน ประวัติการชําระหนี้

ในอดีต ปริมาณการซื้อขายในอดีตที่ผานมา (Trading Experience) การเคลื่อนไหวบัญชีของ

ลูกคา ขอมูลเกี่ยวกับผูบริหาร อุปนิสัยของลูกคา เปนตน 
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2.8 ประโยชนของสนิเชื่อการคา 
 

1) เปนแหลงทีม่าของเงินทุนที่เกิดขึ้นเองจากการซื้อขายสินคาหรือบริการ 

 

เจาหนี้การคาเปนสิ่งที่เกิดขึ้นเองเมื่อมีการทําการคา กิจการไมตองติดตอขอสินเชื่อ

อยางเปนทางการเหมือนสินเชื่อประเภทอื่น เพียงแคเจรจาตกลงกับผูขายหรือผูใหสินเชื่อการคา 

และถาผูขายยอมขายสินคาเปนเงินเชื่อ เจาหนี้การคาก็จะเกิดขึ้น การชําระหนี้การคามีความ

ยืดหยุนมากกวาสินเชื่อประเภทอื่น และมีทางเลือกคือ จะชําระในวันที่ครบกําหนด หรือชําระกอน

วันครบกําหนดเพื่อใหไดรับสวนลด หรือชําระหลังจากหนี้ครบกําหนดไดหากเจรจากับเจาหนี้ได 

หรือยอมเสียดอกเบี้ย ข้ึนอยูกับการตัดสินใจของกิจการ 

 

2)  กิจการขนาดเล็กสามารถหาเงนิทนุจากแหลงนี้ได 

 

โดยทั่วไปกิจการขนาดเล็กมักมีขอเสียเปรียบในเรื่องการจัดหาเงินทุน เนื่องจากผูให

สินเชื่อไมมั่นใจวากิจการขนาดเล็กจะชําระหนี้ได แตสําหรับผูใหสินเชื่อการคา หรือผูผลิตขนาด

ใหญยินดีที่จะใหเครดิตการคาทั้งลูกคาธุรกิจรายใหญ และรายยอย เพราะใหประโยชนในการเพิ่ม

ยอดขาย ดังนั้นสินเชื่อการคาจึงเปนแหลงเงินทุนที่สําคัญของธุรกิจขนาดเล็ก 

 

3) มีความคลองตัวในการกอหนี ้   

  

โดยทั่วไปในการกูยืมเงินประเภทอื่น มักจะมีเงื่อนไขคาง ๆ มากมาย และมีขอจํากัด

เกิดขึ้น เชน หามจายเงินปนผล หามกอหนี้เพิ่ม หรือตองคงรักษาระดับอัตราสวนหนี้สินตอทุน

ตามที่ธนาคารกําหนด เปนตน แตสําหรับสินเชื่อการคาแลวมักจะไมมีขอจํากัดใหตองปฏิบัติ 

เจาหนี้การคา หรือผูใหสินเชื่อการคาจะพิจารณาแควาถาลูกหนี้การคาขอสินเชื่อการคาเพิ่มเพื่อขอ

ซื้อเพิ่มแลวจะพิจารณาใหสินเชื่อการคาเพิ่มหรือไมอยางไร และถาในกรณีที่ลูกหนี้การคาซื้อสินคา

นอยลง ผูขายก็ไมสามารถบังคับใหลูกคาตองซื้อเพิ่มได 
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4) เครดิตการคาชวยนําไปสูความมัง่คั่ง  

 

เพราะสินเชื่อการคาชวยเพิ่มความเร็วของการหมุนเวียนของสินคาหรือผลผลิต จาก

มือผูผลิตไปยังผูที่ตองการผลผลิตนั้น อีกทั้งยังเปนการชวยเพิ่มปริมาณการผลิต ปริมาณการขาย 

และชวยเพิ่มปริมาณการบริโภคสินคา หรือบริการอีกดวย 

 

5) ทําใหยอดขายสินคาเพิม่ข้ึน  

 

การใหสินเชื่อการคาเปนการสรางแรงจูงใจในการซื้อมากขึ้น และลูกคาผูที่ไดรับ

เครดิตการคาก็สามารถเอาของไปขายกอนได เมื่อไดเงินสดมาก็ยังไมตองชําระจนกวาจะครบ

กําหนด จึงสามารถนําเงินไปใชจาย หรือลงทุนอยางอื่นที่ไดประโยชนตออีก 

 


