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แบบสัมภาษณผูรวบรวมผลผลิต 
โครงการวิทยานิพนธสายวทิยาศาสตรสังคม ของนางสาวพรพิมล  ทองธรรมชาติ 

เร่ือง ธุรกิจขาวโพดฝกออนภายใตการทําสัญญาฟารมแบบมีขอตกลง 
สาขาธุรกิจการเกษตร มหาวทิยาลัยเกษตรศาสตร 

 
ช่ือผูรวบรวมผลผลิตที่ใหสัมภาษณ..................................................................................................... 
บานเลขที่...........หมูที่........ตาํบล............................อําเภอ............................จังหวดั........................... 
โทรศัพท.....................................................ผูสัมภาษณ....................................................................... 
วัน/เดือน/ป ทีสั่มภาษณ.......................................... 
 
สวนท่ี 1 จากผูรวบรวมไปยังบริษัทผูรับซื้อขาวโพดฝกออน 
1.  รูปแบบการทําสัญญาฟารมแบบมีขอตกลงในปจจุบันของทานที่ทํากับบริษัทผูรับซื้อขาวโพดฝก
ออน 
  (   ) สัญญาที่ระบุคุณภาพสินคา (Market-Specification Contracts) 
  (   ) สัญญาที่จัดหาปจจัยการผลิตใหดวย (Resource-Providing Contracts) 
  (   ) สัญญาที่รวมการจัดการ และการประกันรายได (Management and Income-Guaranteeing 
Contracts) 
  (   ) อ่ืน ๆ......................................................................................................................................... 
 
2.  ส่ิงที่ทานไดรับการสนับสนุนจากบริษัทผูรับซื้อขาวโพดฝกออนในการทําสัญญาฟารมแบบมี
ขอตกลง คือ 
  ........................................................................................................................................................ 
  ........................................................................................................................................................ 
3.  ราคาประกันผลผลิต ณ ปจจุบัน คือ............................................บาท 
4.  ราคาขายผลผลิต ณ ปจจุบัน คือ..................................................บาท 
5.  ขั้นตอนหรือกระบวนการในการรวบรวมขาวโพดฝกออนจากเกษตรกรลูกไรไปยังบริษัทผูรับ
ซ้ือขาวโพดฝกออน 
............................................................................................................................................................. 
............................................................................................................................................................. 
............................................................................................................................................................. 
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6.  การจําหนายผลผลิตขาวโพดฝกออน 
  (   ) จําหนายใหกับบริษัทผูรับซื้อที่ไดทําสัญญาฟารมแบบมีขอตกลงไวเทานั้น 
  (   ) จําหนายใหกับผูรับซื้อขาวโพดฝกออนทั่วไป 
  (   ) จําหนายใหกับบริษัทผูรับซื้อที่ไดทําสัญญาฟารมแบบมีขอตกลงไวและผูรับซื้อขาวโพดฝก
ออนทั่วไป 
  (   ) อ่ืน ๆ (ระบุ).............................................................................................................................. 
7.  ความคิดเห็นเกี่ยวกับ 
  7.1 ปญหาและอุปสรรคในการจําหนายขาวโพดฝกออนในรูปแบบที่มีการทําสัญญาฟารมแบบมี
ขอตกลง (Contract Farming) 
   ....................................................................................................................................................... 
   ....................................................................................................................................................... 
  7.2 ปญหาและอุปสรรคในการจําหนายขาวโพดฝกออนในรูปแบบที่ไมมีการทําสัญญาฟารม
แบบมีขอตกลง 
   ....................................................................................................................................................... 
   ....................................................................................................................................................... 
  7.3 ผลดีที่ไดรับจากการทําสัญญาฟารมแบบมีขอตกลง (Contract Farming) กับบริษัทผูรับซื้อ
ขาวโพดฝกออน 
   ....................................................................................................................................................... 
   ....................................................................................................................................................... 
  7.4 ผลเสียที่ไดรับจากการทําสัญญาฟารมแบบมีขอตกลง (Contract Farming) กับบริษัทผูรับซื้อ
ขาวโพดฝกออน 
   ....................................................................................................................................................... 
   ....................................................................................................................................................... 
8.  ความพึงพอใจเกี่ยวกับสัญญาที่ใชอยูในปจจุบัน ถาแกไขไดอยากใหเปลี่ยนแปลงอะไรบาง 
............................................................................................................................................................. 
............................................................................................................................................................. 
9.  ความพึงพอใจกับการทําสัญญาฟารมแบบมีขอตกลง (Contract Farming) ณ ปจจุบัน ในดาน 
ผลผลิต ราคาที่รับซื้อ วิธีการ ขั้นตอนการปฏิบัติ 
............................................................................................................................................................. 
............................................................................................................................................................. 
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10.  ปริมาณและราคาในการจําหนายขาวโพดฝกออนใหกับบริษัทผูรับซื้อในแตละครั้ง หรือแตละ
รอบการรับซื้อผลผลิต โดยแบงตามขนาด ตลอดทั้งปการผลิต 2548/2549 หรือปอ่ืน ๆ ยอนหลัง (ถา
มี) 

 
11.  ฉบับสัญญาที่ใชในการทําสัญญาฟารมแบบมีขอตกลง (contract farming) ของขาวโพดฝกออน 
ปการผลิต 2548/2549 
............................................................................................................................................................. 
............................................................................................................................................................. 
............................................................................................................................................................. 
 
 
 
 

การรับซื้อขาวโพดฝกออน ปการผลิต 2548/2549 
เกรด........ เกรด........ เกรด........ เกรด........ 

เดือนที่
จําหนาย 

 
ผลผลิต
(กก.) 

ราคา
(บาท/
กก.) 

ผลผลิต
(กก.) 

ราคา
(บาท/
กก.) 

ผลผลิต
(กก.) 

ราคา
(บาท/
กก.) 

ผลผลิต
(กก.) 

ราคา
(บาท/
กก.) 

ม.ค.         
ก.พ.         
มี.ค.         
เม.ย.         
พ.ค.         
มิ.ย.         
ก.ค.         
ส.ค.         
ก.ย.         
ต.ค.         
พ.ย.         
ธ.ค.         
รวม         
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สวนท่ี 2 จากผูรวบรวมไปยังเกษตรกร 
1.  รูปแบบการทําสัญญาฟารมแบบมีขอตกลงในปจจุบันของทานที่ทํากับเกษตรกรผูผลิตขาวโพด
ฝกออน 
   (   ) สัญญาที่ระบุคุณภาพสินคา (Market-Specification Contracts) 
   (   ) สัญญาที่จัดหาปจจัยการผลิตใหดวย (Resource-Providing Contracts) 
   (   ) สัญญาที่รวมการจัดการ และการประกันรายได (Management and Income-Guaranteeing 
Contracts) 
   (   ) อ่ืน ๆ ...................................................................................................................................... 
2.  การรับซื้อผลผลิตขาวโพดฝกออน 
   (   ) รับซื้อจากเกษตรกรลูกไรเทานั้น 
   (   ) รับซื้อจากเกษตรกรทั่วไป 
   (   ) รับซื้อจากเกษตรกรลูกไร และจากเกษตรกรทั่วไป 
   (   ) อ่ืน ๆ ....................................................................................................................................... 
3.  ส่ิงที่ทานไดใหการสนับสนุนกับเกษตรกรผูปลูกขาวโพดฝกออนในการทําสัญญาฟารมแบบมี
ขอตกลง คือ 
............................................................................................................................................................. 
............................................................................................................................................................. 
4.  ราคาประกันผลผลิต ณ ปจจุบัน คือ............................................บาท 
5.  ราคารับซื้อผลผลิต ณ ปจจุบัน คือ..................................................บาท 
6.  ความคิดเห็นเกี่ยวกับ 
   6.1 ปญหาและอุปสรรคในการรับซื้อขาวโพดฝกออนจากเกษตรกรลูกไร 
   ....................................................................................................................................................... 
   ....................................................................................................................................................... 
   6.2 ปญหาและอุปสรรคในการรับซื้อขาวโพดฝกออนจากเกษตรกรทั่วไป 
   ....................................................................................................................................................... 
   ....................................................................................................................................................... 
   6.3 ผลดีที่ไดรับจากการทําสัญญาฟารมแบบมีขอตกลง (Contract Farming) กับเกษตรกรลูกไรผู
ปลูกขาวโพดฝกออน 
   ....................................................................................................................................................... 
   ....................................................................................................................................................... 
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   6.4 ผลเสียที่ไดรับจากการทําสัญญาฟารมแบบมีขอตกลง (Contract Farming) กับเกษตรกรลูก
ไรผูปลูกขาวโพดฝกออน 
   ....................................................................................................................................................... 
   ....................................................................................................................................................... 
7.  รายช่ือและจํานวนเกษตรกรลูกไรผูปลูกขาวโพดฝกออน ปการผลิต 2548/2549 ของทาน พรอม
ที่อยูที่สามารถติดตอได 
............................................................................................................................................................. 
............................................................................................................................................................. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 


